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VALENCIA

Aena, condenada por advertir a una mujer que 
buscaba empleo que no querían embarazos.  6 

El IBEX 35 sufre la segunda peor caída del año 
por las dudas sobre la recuperación económica. 5

El PP abre expediente a Rato   
y al resto de los militantes     
implicados en el ‘caso tarjetas’ 7

El PP valenciano se financió con una «caja B» 
desde 2002, antes de Camps, según la Policía. 2

Sorteos 
ONCE (miércoles 15) 78943 
Bonoloto (miércoles 15) 4-10-25-27-29-49 (C11 R8) 
ONCE (martes 14) 72572 
Bonoloto (martes 14) 01-05-27-37-38-44 (C39 R0) 

El tiempo en Valencia, hoy

MÁXIMA 30 |  MÍNIMA 20 
OTROS MUNICIPIOS: Alicante 29/16. 
Castellón 27/16. Ontinyent 27/13.    
Gandia 31/17. Requena 23/14. Sagunt 30/20.

D.¿HABRÁ HOMENAJE A MESSI 
EN PLENO BERNABÉU?  8    

Batidas en Valencia contra 
los pubs con música pirata
YA SON CUATRO LOS LOCALES DE MODA DENUNCIADOS. Dos entidades de ges-
tión de derechos de autor se están personando en los pubs más concurridos de Valencia para comprobar que 
cumplen con la cuota estipulada. Las multas pueden llegar a los 6.000 euros, y el canon mensual a 300 euros.    2 
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LAS FALLAS  
DE 2015 ELIGEN 
A ESTEFANÍA  
Y A MARÍA 
Valencia ya tiene 
falleras mayores para 
el año próximo. Se trata 
de Estefanía López, de 
la falla Carrera Malilla-
Isla Cabrera, y de la 
niña María Donderis,  
de Quart-Extramurs. 3

Estefanía López será la 
cara del mundo fallero en el 
próximo ejercicio. EVA MÁÑEZ

El Gobierno 
recaudó  
541 millones 
en tasas 
judiciales 
No confirma si derogará la medida 
impuesta por Gallardón en 2012. 5

Indignación total 
del soberanismo 
con Artur Mas  6

MIBOLS LLO
Relojes inteligentes � Todo sobre  
las aseguradoras, principales 
empresas y productos estrella

20minutos.es

REINAS Y   
AMIGAS CON 

PARECIDOS... Y 
DIFERENCIAS  

Los reyes de España están en 
Holanda, donde Letizia y Máxima 
acapararon la atención. Las une la 

edad y su lengua materna; las separa 
su estilo vistiendo.    11

Lr.
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� MÚSICA 
‘No Comment’, en sala 
Blacknote. El grupo de 
versiones más divertido re-
pasa los éxitos de todos los 
estilos y épocas, con un to-
que muy particular. Desde 
clásicos del pop y rock inter-
nacional hasta los grandes 

números uno del panorama 
nacional de los 80 y 90. 
Blacknote. Calle Polo y Peylo-

rón, 15. Hoy, 23.55 horas. 2 eu-

ros sin consumición. 

� TEATRO 
‘Matar al rey’, en sala 
Russafa. El rey Enrique IV 

ha muerto. Ninguna señal, 
ningún síntoma, ningún ma-
lestar parecía presagiar es-
te final y, sin embargo, mu-
chos deseaban su muerte. 
Las sospechas recaen sobre 
muchos de quienes lo rodea-
ban. Sala Russafa. Calle Dénia, 

55. Hoy, 20.30 horas. 14 euros. 

� ESPECTÁCULOS 
Leo Harlem y Sinacio, en 
el Olympia. Un nuevo es-
pectáculo que promete una 
hora y media de terapéuti-
cas y desternillantes carca-
jadas denominado #Tren-
ding (tendencia, recomen-
dación) Tronching (que te 

vas a partir de risa). Basa-
do en un nuevo guion muy 
original, el espectáculo pre-
tende hacernos reflexionar 
acerca de lo que fuimos, lo 
que somos y lo que pode-
mos llegar a ser. Teatro Olym-

pia. Calle San Vicente, 44. Hoy, 

21.00 horas. De 18 a 22 euros.S
a
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Batidas contra los pubs 
que ponen música pirata
Ya son cuatro los locales de moda de Valencia que han sido denunciados 
por no pagar derechos de autor. Las multas pueden llegar a los 6.000 euros 
CARLOS N. C. 
cnavarro@20minutos.es / twitter: @carlos20min 

20 minutos 

Los locales con ambientación 
musical de Valencia que no pa-
guen el canon por los derechos 
de autor están en el ojo del hu-
racán. 

Agedi y AIE, entidades de 
gestión de derechos de propie-
dad intelectual, están velando 
por el estricto cumplimiento 
de la normativa mediante de-
nuncias a los pubs más concu-
rridos de Valencia en los que 
detectan que no se abona la 

cuota estipulada. Hasta ahora 
ya han sido tres los estableci-
mientos sancionados, a los que 
se unió un cuarto hace esca-
samente dos semanas. 

El más sonado de los casos 
se dio este verano con la terra-
za de Las Ánimas, cuyo equipo 
de música fue temporalmen-
te precintado y requisado pa-
ra el análisis de los temas que 
se ponen  en el local. Otro de 
los establecimientos afectados 
ha sido Mescafé, en la plaza 
Honduras. «Llegaron unos ins-
pectores con la Policía Local, 

nos precintaron los equipos y 
la tele y nos han puesto una 
sanción de 6.000 euros. Ahora 
nos obligan a pagar casi 300 
euros al mes de derechos de 
autor», explica un empleado.  

Situación similar se produ-
jo el pasado viernes 3 de octu-
bre en XL, en Ruzafa. Fuentes 
de la Policía Local han confir-
mado que acompañaron a los 
inspectores de Agedi, los cua-
les también denunciaron al lo-
cal, que al quedarse sin mú-
sica tuvo que desalojar y cerrar 
ese fin de semana.

Según Agedi, los atestados po-
liciales se fundamentan en el ar-
tículo 270 del Código Penal que, 
entre otras cuestiones, estable-
ce que la «reproducción» y  «la 
comunicación pública» de con-
tenidos intelectuales con ánimo 
de lucro y sin autorización de sus 
legítimos titulares constituye un 
delito cuyas penas pueden ir 
desde los seis meses hasta los 
dos años de prisión y multa.

Hasta dos años 
de prisión

FONT DE MORA, 
DEL PP, NUEVO 
PRESIDENTE  
DE LES CORTS 
Les Corts eligieron ayer, en 
segunda votación y con los 
votos del PP, a Alejandro 
Font de Mora como nuevo 
presidente de la Cámara, 
tras la dimisión de Juan 
Cotino. En su discurso, 
pidió que el comportamien-
to de los diputados sea 
«intachable» y se compro-
metió a defender «el 
ejercicio de la palabra» de 
todos. FOTO: MANUEL BRUQUE / EFE

Un nuevo informe de la Unidad Central de Delincuen-
cia Económica y Fiscal (UDEF) revela que el Partido Po-
pular valenciano usaba «un sistema de financiación dual» 
vinculado a la trama Gürtel con el uso de una caja B ya 
desde 2002, antes de que Francisco Camps se convirtie-
ra en presidente regional de la formación. El documen-
to fue encargado por el juez del TSJCV que investiga la pre-
sunta financiación irregular de este partido vinculada al 
caso Gürtel. Según se detalla en sus páginas, la matriz 
valenciana del grupo encabezado por Francisco Correa 
pagaba actos electorales del PPCV, cosa que también aca-
baron haciendo empresas constructoras que resultaban 
adjudicatarias de la Generalitat.  Alberto Fabra aseguró 
que colaborarán con la Justicia porque las acusaciones es-
tán «afectando a la credibilidad y al partido».

Un informe policial dice 
que la financiación en B 
del PP arrancó en 2002

Mejoras en 6 barrios 
y 11 pedanías 
El Ayuntamiento de Va-
lencia ha iniciado obras 
de mejora urbana en los 
barrios de Camí Real, Be-
nicalap, Algirós, Ras-
canya-Benimaclet, Mor-
vedre y el Cabanyal, y en 
11 pedanías. La inversión 
total será de 1,5 millones 
de euros. 

La tasa de basuras 
bajará un 7% 
La tasa Tamer de basuras 
que se abona en el recibo 
del agua bajará un 7% en 
2015, según informó ayer la 
presidenta de la Entidad de 
Tratamiento de Residuos, 
M.ª Àngels Ramón-Llin. 

El repago se 
ampliará por ley 
El Consell convertirá el 
repago para mayores y 
discapacitados en una ta-
sa mediante una ley que 
afectará también a los de-
pendientes, tras tumbar 
el TSJCV el decreto que lo 
regulaba. 

Destituyen al jefe  
de escoltas de Fabra 
La Generalitat ha destitui-
do al jefe de los escoltas del 
presidente Fabra tras cons-
tatar que interrogó, sin me-
diar investigación, al jefe 
de prensa del vicepresi-
dente Císcar para tratar de 
dar con el «topo» que filtra 
documentos internos.

SEGUNDOS
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CARLOS N. C. 
cnavarro@20minutos.es / twitter: @carlos20min 

20minutos 

Valencia ya conoce a las nuevas 
falleras mayores de 2015. La al-
caldesa de Valencia, Rita Barbe-
rá, desveló ayer uno de los se-
cretos más esperados para el 
mundo fallero y procedió al 
nombramiento y llamada te-
lefónica desde el hemiciclo del 
Ayuntamiento. 

La primera en descolgar el 
teléfono y escuchar en directo 
a Barberá fue María Donderis, 
de 11 años y fallera de la comi-
sión Quart-Extramurs-Ve-
lázquez. María se mostró en un 
primer momento sorprenden-
temente tranquila, pero no pu-
do evitar llorar de emoción 
cuando la alcaldesa le pregun-
tó si era consciente de que ya 

era la Fallera Mayor Infantil de 
Valencia. 

María, que estudia sexto de 
Primaria en el colegio Interna-
cional Levante, lanzó «un sa-
ludo a todos» y especialmente 
a sus «compañeras de la Corte 
de Honor». Además, añadió 
que espera «representar a Va-
lencia lo mejor posible». 

«Empieza nuestro año» 
Estefanía López era una de las 
grandes favoritas entre las qui-
nielas del mundo fallero para 
coger el testigo de Carmen San-
cho como Fallera Mayor de Va-
lencia. 

Cuando descolgó el teléfo-
no para recibir la noticia de bo-
ca de la propia alcaldesa, se es-
cuchó un estallido de júbilo por 
parte de toda su familia, que 

aguardaba junto a ella con in-
certidumbre el ansiado mo-
mento. «Quiero dar las gracias 
al jurado y a todo el mundo de 
las Fallas y decirles que me 
siento muy orgullosa y que voy 
a hacerlo lo mejor posible. Y a 

mi Corte, que hoy empieza 
nuestro gran año». Este fue el 
primer gran mensaje que, entre 
sollozos, lanzó la joven . 

Estefanía es fallera de la co-
misión Carrera de Malilla-Isla 
Cabrera y cuenta con una larga 
trayectoria fallera. No en vano, 
ya perteneció a la Corte de Ho-
nor de la Fallera Mayor Infan-
til de Valencia en el año 2003. 
Tiene 22 años y es graduada en 
Derecho por la Universitat de 
València. Actualmente, opo-
sita para ser jueza.

Una jurista y una 
futura profesora, 
falleras mayores 
de Valencia 
Estefanía Sánchez tiene 22 años y 
oposita para ser jueza. María Donderis 
estudia sexto de Primaria y tiene 11 años

Estefanía y María, poco después de conocer sus respectivos nombramientos. EVA MÁÑEZ

Una vez elegidas las nuevas fa-
lleras mayores de Valencia, la 
alcaldesa, Rita Barberá, acom-
pañada del concejal de Fiestas 
y presidente de la Junta Central 
Fallera (JCF), Francisco Lledó, 
presidirá esta tarde a las 19.00 
horas el acto de proclamación 
de Estefanía López y María 
Donderis como máximas repre-
sentantes las Fallas de 2015. 

La proclamación, 
hoy a las 19.00 h

21 
años  

ha sido fallera de los 22 que 
tiene la Fallera Mayor de 
Valencia, Estefanía López

LAS TARJETAS  

A pesar de que es 
sumamente tentador, no 

voy a hablar de las tarjetas 
bancarias que algunas cajas 
pusieron durante tiempo a 
disposición de mandos 
pertenecientes a partidos 
políticos, con el acompaña-
miento de sindicatos y la 
patronal, de su uso descara-
do y vergonzante al disponer 
de ellas en compras 
personales de bienes, junto a 
opíparas comilonas y viajes. 
Estas prácticas de saqueo, 
junto con otras de mayor 
enjundia y una nefasta 
gestión, habían dejado en la 
quiebra a estas entidades y, 
para que esto no sucediera, 
se produjo la intervención 
del Estado y el rescate con los 
impuestos de todos. Por ello, 
es sumamente ofensivo ver 
cómo determinados 
políticos y sus partidos, 
amantes de las corruptelas 
con apariencia de legalidad, 
se echan las manos a la 
cabeza fingiendo sorpresa y 
simulando querer aclararlo 
«caiga quien caiga». Mi 
intención era referirme a las 
tarjetas de visita, pero me 
quedé sin espacio... 

El abrelatas

Francisco Ponce 
Carrasco
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El lugar de encuentro entre los lectores y 20minutos 

zona
CARTAS DE LOS LECTORES 
Envíanos tus cartas por correo electrónico a zona20valencia@20minutos.es � Por fax al 963 530 073 �  Por correo a C/ Xàtiva, 
15, 4.º, 8ª A; 46002 Valencia � Incluye nombre y dos apellidos, dirección, teléfono, edad y DNI. Los textos que superen nueve 
líneas de folio serán descartados. ¡No los envíes en mayúsculas! 20minutos se reserva el derecho de extractarlos

¿Necesitamos  
las religiones? 

Los líderes religiosos, desde 
que tenemos uso de razón, nos 
han venido diciendo que naci-
mos en pecado y que carga-
mos, como dicen, con el «peca-
do original». En vez de educar-
nos en la responsabilidad y el 
amor, fuimos educados, en ge-
neral, en el miedo y la culpa. 
Una culpa que se ha extendido 
y que late en el subconsciente 
de nuestras sociedades y con la 
que resulta muy fácil controlar-
nos a todos. 

Los distintos ámbitos reli-
giosos están salpicados, más 
que de seres despiertos y cons-
cientes, de seguidores, de gen-
te crédula. Crecimos temiendo 
al infierno y demás patrañas, 
pero lo que más tememos es 
la imagen que damos. Desen-
raizados de nuestras fuentes de 
poder internas, gravemente 
desempoderados, vivimos, no 
es de extrañar, al albur del en-
gaño y la manipulación. 

Si queremos un futuro dis-
tinto, deberemos dejar de dar 
pábulo a autoridades y empe-
zar a creer más en nosotros, sin 
culpas, en el ser humano ma-
ravilloso, en nuestra bondad 
no corrompida, «original», la 
que escuchamos cuando aten-
demos al silencio de nuestro 
corazón. Gerardo Hernández 
Zorroza. 

POR ENCIMA DE  
SUS POSIBILIDADES 

En el debate social sobre la crisis 
que padecemos, estuvieron a 
punto de hacernos creer que fui-
mos nosotros, el pueblo llano, los 
culpables de la misma por haber 
vivido por encima de nuestras 
posibilidades. Pero ahora que va-
mos descubriendo las cuevas de 
Alí Babá y la miríada de ladrones, 
caraduras, aprovechados e in-
competentes que han arruinado 
nuestro país, ya tenemos la cer-
teza de que eran ellos los que vi-
vían por encima de sus posibili-

dades. Sí, sufridos e indignados 
conciudadanos, no solo vivían 
por encima de sus posibilidades 
económicas, sino también por 
encima de sus posibilidades mo-
rales, éticas y de gestión. En el 
caso de las tarjetas oscuras de 
Caja Madrid y Bankia, se cuen-
ta que, los presidentes, directi-
vos y consejeros, cuando tenían 
que pagar una fiesta, la compra 
de joyas, una mariscada o un sa-
fari, por poner solo algunos 
ejemplos, se acercaban a la cue-
va del cajero automático, intro-
ducían la tarjeta y con voz taima-
da decían aquello de «¡ábrete, 
Sésamo!», y el cajero se abría mi-
lagrosamente ofreciéndoles 
cuanto dinero pudieran guardar 
en sus faltriqueras. Pero para 
nuestro escarnio y desgracia, 
ocurrió que, con tanto «¡ábrete, 
Sésamo!», con tanto sacar y no 
meter, la cueva se quedo vacía. 
Y fue entonces cuando a los que 
vivíamos por debajo de nuestras 
posibilidades –para evitar males 
mayores, según el discurso eco-
nómico y político– nos conmi-

naron a llenarla de nuevo, a es-
cote, con 22.424 millones de eu-
ros para evitar su quiebra. Pedro 
Serrano. 

Reír por no llorar 

Hace unos días, en clase de 
márketing político en la uni-
versidad, vimos la campaña 
institucional «No nos falles, 
ZP» del 2008, en la que un su-
puesto estudiante le agrade-
cía a Zapatero los 6.000 euros 
de la beca Erasmus que había 
recibido. El surrealismo de di-
cha declaración inundó la sa-
la y provocó un ataque de risa 
colectivo. Recogía la increduli-
dad de 80 estudiantes que ha-
bían vivido una realidad muy 
distinta.  

Empecé la universidad en 
2011, los recortes en educación 
nos han afectado de pleno. He-
mos visto cómo el precio de la 
matrícula aumentaba cada 
año. Muchos compañeros no 
han tenido la posibilidad de 
hacer un Erasmus debido a la 
escasez de becas. A otros les ha 
sido económicamente inviable 
matricularse de todas las asig-
naturas del curso.  

Viéndolo con perspectiva, 
parece increíble que en algún 
momento las ayudas hubieran 
funcionado de otra manera. 
Está claro que gracia no nos ha-
ce y que reímos por no llorar. 
Sara Pérez-Dolz Méndez.

Duque  
Hola, soy Duque. Mi 
dueña me salvó de una 
muerte segura: pasó por 
una tienda donde me 
iban a sacrificar y me 
compró. En mi nueva 

casa tengo de todo: 
comida, agua, juguetes, 
una habitación para mí 
solo y un veterinario que 
me revisa todos los 
meses para ver si sigo 
sano. Me llena de mimos, 
cariño y cuidados.

MI MASCOTA Y YO 
¿ESTÁS ORGULLOSO DE TU MASCOTA? Hazte una foto con el 
animal (él solo no vale), cuéntanos en 9 líneas qué dice de ti y tú de él, 
y envíanosla a zona20@20minutos.es o directamente desde tu PC 
al subidor de 20minutos.es  

Isabel 
Hace casi tres meses que 
Duque está en mi vida y 
desde entonces estoy 
feliz de tenerlo a mi lado.  
Ahora estoy acompaña-
da, tengo un amigo fiel 
que cada día me 

despierta con sus 
lametazos cariñosos y 
juegos, deseando estar a 
mi lado, y me espera en 
la puerta cuando llego a 
casa. Yo estoy encantada 
con él. Lo cuido con todo 
el cariño y atención que 
se merece.

«Varias hojas, unas cuantas castañas y las estrellas 
en los pies. Todos se posan sobre la verde hierba», 
Rosa Méndez.

LAS FOTOS DE LOS LECTORES 
Envíanos tus fotografías a zona20@20minutos.es o desde tu PC al subidor de  20minutos.es

El otoño de los lectores. Los colores ocres son los protagonistas, y las hojas 
secas, las invitadas especiales durante esta época del año.

«Una de las escaleras llenas de hojas del  
parque Isabel La Católica de Gijón (Asturias)», 
María López.

«Los colores más bellos se encuentran en  
los productos otoñales a ras de la tierra», Laura 
Sebatià.
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Michelle Obama, 
PRIMERA DAMA DE EE UU.  
La mujer del presidente esta-
dounidense, Barack Obama, 
subió ayer un vídeo a Internet en 
el que aparece rapeando con un 
nabo en la mano para incentivar 
la alimentación saludable.  

� DICHO SOBRE... ELECCIONES EN BRASIL

ESPAÑA [8 millones] España desper-
dicia casi ocho millones de toneladas de comida al 
año, según el Ministerio de Agricultura y Alimentación. 

SOBRAS [86,4%]  Las comida sobrante 
(86,4%), la mala conservación (63,6%) y los productos 
caducados (28,5% ) son los motivos principales.

 El crecimiento 
de este año es 

nada. El Gobierno 
perdió confianza y la 
capacidad de atraer 
inversiones» 
AÉCIO NEVES, candidato  
a la presidencia de Brasil

Nosotros 
mantuvimos el 

empleo y los salarios. 
A ustedes, en 
cambio, les gusta 
recortar».  
DILMA ROUSSEFF, 
presidenta de Brasil

SEGUNDOS

El IBEX 35 registró 
ayer su segunda ma-
yor caída anual al ce-
der 3,59% y caer has-
ta los 9.838 enteros, lo 
que lleva al selectivo a 
situarse en niveles de 
marzo. La caída fue 
generalizada en las 
principales plazas eu-
ropeas, en especial la 
griega, que ha caído 
un 6,25%. Milán re-
trocedió un 4,44%, 
París un 3,6%, Fránc-
fort un 2,75% y Lon-
dres un 2,7%. Por otro 
lado, el déficit comer-
cial acumulado en los 
ocho primeros meses 
del año alcanzó los 
16.481 millones de 
euros, prácticamen-
te el doble que en el 
mismo periodo de 
2013 (8.420 millones 
de euros), debido 
principalmente al al-
za de las importacio-
nes.

Desplome 
en la Bolsa 
por miedo a 
la recesión

Sube la riqueza 
de las familias 
La riqueza financiera 
neta de las familias, 
que es la diferencia 
entre los ahorros y los 
préstamos concedi-
dos, marcó en junio 
de este año un récord 
histórico tras elevarse 
a 1,111 billones de eu-
ros, su mayor volu-
men desde que hay 
registros, en diciem-
bre de 1980. 

Recuperar  
las ayudas 
La Comisión Europea 
ordenó ayer a España 
recuperar las deduc-
ciones fiscales dadas a 
algunas grandes em-
presas españolas para 
facilitar las adquisicio-
nes de participaciones 
en sociedades extran-
jeras, al considerar es-
tos beneficios «incom-
patibles» con la nor-
mativa comunitaria.

Del 4,2% para 2015. La Au-
toridad Independiente de 
Responsabilidad Fiscal (AI-
ReF) cree que un déficit del 

4,2% del PIB en 2015 es un ob-
jetivo ambicioso y de difícil 
cumplimiento en las comuni-
dades autónomas, lo que de-

berá compensarse con una 
ejecución presupuestaria «ex-
traordinariamente estricta» 
que dé más margen en otras 

partidas. El preceptivo infor-
me que publicó ayer la AIReF 
señala además  que será im-
portante que –tal y como ga-
rantizó este martes el presi-
dente del Gobierno, Mariano 
Rajoy– este año 2014 cierre en 
el 5,5% previsto, así como que 
la Seguridad Social cumpla 

con las expectativas de ingre-
sos. Así, el año que viene el 
previsible desvío por parte de 
las comunidades se vería neu-
tralizado con menores gastos 
en ámbitos como el pago de 
prestaciones por desempleo o 
en la menor incidencia de los 
intereses de la deuda pública.   

La autoridad fiscal independiente duda 
de que España cumpla con el déficit

El Estado ha recaudado ya más de  
541 millones con las tasas judiciales
Solo en los primeros nueve meses del año, más de 225 millones. Desde su aprobación, en 2012, 
la Administración de Justicia cobra entre 50 y 750 euros en las jurisdicciones civil y administrativa 
NICOLÁS M. SARRIÉS 
nmenendez@20minutos.es / twitter:@nicolasmsarries 

20minutos 

Desde su aprobación a fina-
les de 2012, las tasas judicia-
les han supuesto una recau-
dación total para las arcas pú-
blicas de más de 541 millones 
de euros. En el ejercicio 2013, 
las administraciones central 
y autonómica (ambas ingre-
san por este concepto) consi-
guieron unos 316,5 millones 
de euros, una cifra por enci-
ma del objetivo anual de 300 
millones marcado en su mo-
mento por el entonces minis-
tro, Alberto Ruiz-Gallardón.  

En los primeros nueve 
meses del presente año, por 
su parte, la cifra recaudada 
alcanza los 225 millones, se-
gún los últimos datos oficia-
les a los que ha tenido acceso 
20minutos. 

Este tributo añadido que 
recae sobre los ciudadanos de 
clase media afecta, según da-
tos del propio Ministerio, al 
17% del total de los 8,3 millo-
nes de asuntos judiciales que 
se gestionan en España cada 
año, si bien la oposición ase-
gura que el porcentaje es mu-
cho mayor.  

Las tasas se aplican al acu-
dir a las jurisdicciones civil y 
administrativa, así como en 
sus distintos recursos, casa-
ciones, etc... El desembolso 
medio oscila entre los 300 eu-
ros por una denuncia y los 
800 por un recurso. 

A pesar de su, en teoría, li-
mitado alcance, ya ha su-
puesto la exclusión de la lla-
mada tutela judicial efectiva 
para miles de personas, tal y 
como denuncian distintos 
colectivos jurídicos y docu-

mentó este diario con testi-
monios personales. En el pri-
mer año de vigencia efectiva 
(2013) motivó una reducción 
de la litigiosidad del 3,8% res-
pecto al año anterior, con caí-
das especialmente pronun-
ciadas en los ámbitos civil  
(-9,2%) y administrativo  
(-15,5%). 

El de las tasas judiciales 
–medida que recibió desde su 
anteproyecto el reproche tan-

to de la oposición como de 
la mayoría de los distintos co-
lectivos jurídicos– fue uno de 
los puntos negros a los que 
tuvo que enfrentarse ayer el 
nuevo ministro de Justicia, 
Rafael Catalá, durante su es-
treno en la Comisión de Justi-
cia del Congreso de los Dipu-
tados. Y es que el resto de las 
formaciones políticas le exi-
gieron la derogación de las 
mismas. 

A inicios de octubre, du-
rante la primera compare-
cencia parlamentaria del 
nuevo ministro, el diputado 
del PNV Emilio Olabarria 
acusó al Gobierno de «frau-
de» al llevar adelante la legis-
lación de tasas judiciales. 

«Cierto rechazo» 
Catalá reconoció que el siste-
ma de tasas «ha generado un 
cierto rechazo entre los ope-
radores jurídicos y los grupos 
parlamentarios», y si bien no 
entró a valorar una posible de-
rogación de las mismas, sí que 
se comprometió a «revisar el 
sistema» una vez que se anali-
ce el impacto de la medida con 
todos los datos sobre la mesa. 

«Si llegamos a la conclu-
sión de que se limita el acce-
so a la tutela judicial efecti-
va, se cambiará», aseguró.

NOCHE 
VIOLENTA EN 
HONG KONG  
En su decimoctavo día  
de protestas, los choques 
entre la policía y los 
manifestantes se recrude-
cieron en Hong Kong, 
espoleadas además por la 
difusión de un vídeo en el 
que varios miembros  
de las fuerzas de seguridad 
apalean a uno de los líderes 
de las protestas.  
FOTO: ROLEX DELA PENA / EFE 

Las mejores imágenes del 
día, y más fotogalerías, en... 
20minutos.es

¿Cárcel para los piquetes?
Catalá aprovechó su comparecencia en Comisión para enume-
rar todos sus proyectos de legislatura. El ministro de Justicia se 
comprometió a estudiar una hipotética reforma o incluso la de-
rogación del artículo 315.3 del Código Penal. Esta regulación, 
motivo de polémica para partidos de izquierda –que ya impulsa-
ron una proposición de ley para eliminarlo– y sindicatos, impone 
penas de prisión para aquellos huelguistas y manifestantes que 
«coaccionen a otras personas a iniciar o continuar una huelga».
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Los catalanes tendrán 15 
días para votar tras el 9-N
Artur Mas se quedó solo en su defensa de la consulta alternativa al referéndum 
independentista. En su «proceso participativo» se amplía el plazo para votar
R. A. 
actualidad@20minutos.es / twitter: @20m 

20minutos 

La Generalitat de Cataluña tie-
ne previsto abrir el próximo 9 
de noviembre alrededor de 600 
puntos de votación y 6.000 me-
sas para votar en la consulta al-
ternativa que Artur Mas pre-
sentó el martes tras descartar el 
referéndum independentista. 
Además, los catalanes tendrán 
un plazo para votar de 15 días 
después del 9-N, aunque solo si 
previamente han acreditado 
que no pueden hacerlo en esa 
fecha por causas de fuerza ma-
yor, por ejemplo una enferme-
dad, según explicó ayer el con-
seller Francesc Homs en una 
entrevista en RAC 1.  

El registro de votación se 
realizará a través de un ordena-
dor para evitar duplicidades en 
el voto y en las mesas habrá vo-
luntarios que velarán por el co-
rrecto desarrollo del proceso. El 
Govern puso ayer en marcha 
una campaña de promoción 
solicitando la colaboración de 
20.000 voluntarios.  

En la nueva consulta podrán 
votar todos los catalanes con un 
DNI con residencia en Catalu-
ña y los inmigrantes con resi-
dencia legal y NIE. 

Y mientras se conocían los 
detalles de ese «proceso par-
ticipativo» previsto para el 9 de 
noviembre, Artur Mas se quedó 
ayer solo en el Parlament a la 
hora de defender su consulta 
alternativa. Según explicó, la 
suya «es la única forma posi-
ble de votar sin desobedecer la 
ley», pero «obedeciendo» al 
pueblo catalán, y aseguró que 
asumirá «la culpa» si sale mal. 

Sin embargo, Mas no con-
venció a nadie, y los partidos 

Oriol Junqueras 
ERC 

«Para recuperar 
el consenso hay 
que recuperar la 
consulta inicial»

DICHO SOBRE LA CONSULTA ALTERNATIVA  

Aena preguntó a una candi-
data si pensaba quedarse em-
barazada. Aena deberá in-
demnizar con 3.000 euros a 
una joven a la que hizo en 2009 
una entrevista de trabajo dis-
criminatoria. Según el Tribu-
nal Superior de Justicia de Ca-
narias, la empresa aérea advir-
tió a la mujer, que se había 
desplazado desde Valladolid 
hasta Tenerife para participar 
en un proceso de selección de 
personal, de que no querían 
que la persona seleccionada 
fuera a cogerse una baja por 

maternidad. Finalmente y 
después de que ella denuncia-
ra lo ocurrido, el Tribunal ha 
confirmado que «preguntar a 
una candidata circunstancias 
personales supone una con-
ducta discriminatoria». 

Incentivo para las mujeres 
Por el contrario, Apple y Face-
book facilitarán a partir de 
enero a las empleadas que lo 
soliciten la congelación de sus 
óvulos, una propuesta que tie-
ne como objetivo sumar mu-
jeres a sus plantillas. R. A.

Multa por una entrevista 
de trabajo discriminatoria

‘COLGADO’ DE SATURNO 
Así aparece Tetis, el quinto satélite más grande de Saturno, ‘col-
gado’ de uno de los anillos del planeta. La imagen ha sido cap-
tada por la sonda espacial Huygens. FOTO: NASA

que apoyaban la consulta origi-
nal (ERC, ICV y CUP) definieron 
su propuesta como un «suce-
dáneo». Su socio parlamentario 
de ERC, Oriol Junqueras, acu-
só al Govern de «romper el con-
senso» del bloque proconsulta 
y Joan Herrera (ICV) le repro-
chó que actúe como «un marti-
llo» contra la figura de «porcela-
na fina» del bloque soberanista. 
El diputado de la CUP Quim 
Arrufat acusó a Mas de «no 
cumplir su palabra». 

 También los partidos con-
trarios desde el inicio al 9-N cri-
ticaron a Mas por «traicionar» a 
los catalanes. El líder del PSC, 
Miquel Iceta, admitió sentirse 
«confuso» con el nuevo plan de 
Mas, al tiempo que lo instó a no 
«romper puentes de diálogo 
con el Estado».  

Por su parte, Mariano Rajoy 
pidió a Mas «sensatez» y le ad-
virtió de que  el Gobierno volve-
rá a recurrir a los tribunales y su 
consulta no cumple con la ley. 

Quim Arrufat   
CUP 

«Hay una falta de 
confianza evidente 
en el cumplimiento 
de su palabra»

Joan Herrera  
ICV-EUiA 

«Actúa con un 
martillo y ha roto  
la  porcelana fina 
del consenso»

Miquel Iceta  
PSC 

«Usted quiere ganar 
tiempo. No hay que 
romper los puentes 
de diálogo»

Artur Más 

«Es la única forma de 
votar sin desobedecer 
la ley y obedeciendo 
al pueblo catalán»

Unos 300 inmigrantes protagonizaron en la madruga-
da de ayer un nuevo intento de saltar la valla de Melilla –el 
segundo en 24 horas–, que se prolongó durante más de 
seis horas y se saldó con la entrada de 8 de ellos y diez 
heridos entre guardias civiles y subsaharianos. La Dele-
gación del Gobierno en la ciudad autónoma destacó la 
violencia mostrada por los inmigrantes, que, siempre se-
gún la institución, lanzaron a los agentes ropa ardiendo 
rociada con gasolina y llevaron a cabo forcejeos. Uno de 
ellos, según la Delegación, tuvo que ser atendido por un 
traumatismo craneoencefálico, igual que uno de los in-
migrantes. Otro subsahariano quedó a la espera de ser in-
tervenido quirúrgicamente por una herida en el muslo. 

Ocho inmigrantes 
logran saltar la valla tras 
un nuevo intento masivo

Una votación  
muy importante 
España afronta hoy en Na-
ciones Unidas una difícil 
votación frente a Turquía 
y Nueva Zelanda en la que 
se juega formar parte del 
Consejo de Seguridad de la 
ONU por un periodo de 
dos años (2015-2016). 

Rescate de las 
autopistas de peaje 
La ministra de Fomento, 
Ana Pastor, insistió ayer en 
que el Gobierno no dedica-
rá ni un euro de fondos pú-
blicos a rescatar a las em-
presas concesionarias de 
autopistas de peaje que es-
tán en riesgo de quiebra, si 
bien no ha explicado la so-
lución se dará a este pro-
blema, ante el que el Esta-
do tiene una responsabili-
dad patrimonial de 3.300 
millones de euros. 

Ley Aprobada 
El Senado aprobó ayer la 
ley que permitirá a españo-
les condenados y presos en 
cualquier país de la UE, co-
mo por ejemplo los etarras 
que se encuentran en cár-
celes francesas, cumplir la 
pena en España y a la inver-

sa, a reclusos comunitarios 
en territorio español hacer-
lo en sus países. 

Polémica por  
la ‘tasa Google’ 
Google se plantea, entre 
otras medidas, cerrar su 
servicio Google News en 
España en caso de que sal-
ga adelante la conocida co-
mo ‘tasa Google’ durante la 
tramitación en el Senado 
de la reforma de la Ley de 
Propiedad Intelectual, que 
prevé enviar este miércoles 
el texto definitivo al Con-
greso. Precisamente, fuen-
tes populares explicaron 
ayer que no plantean cam-
biar en la ley la citada tasa 
mediante la inclusión de 
alguna enmienda. 

Detenido por abusos 
a menores 
La Policía ha detenido en 
Las Palmas de Gran Cana-
ria a un hombre de 40 años 
acusado de abusos a me-
nores que ha admitido ha-
ber realizado tocamientos 
sexuales a 6 adolescentes, la 
mayoría de 16 o 17 años. 
Según La Provincia, es el 
entrenador de un equipo 
infantil de fútbol sala.

SEGUNDOS

Un centenar de inmigrantes se encaramaron ayer a la valla   FOTO: EFE

El líder de Unió, Duran i Lleida, 
ha mantenido contactos con 
Miquel Iceta para explorar po-
sibles acuerdos de Gobierno 
con el PSC, en caso de que falle 
el actual pacto CiU-ERC. «Si no 
es ERC, pues habrá que bus-
car otro», dijo Duran, que aña-
dió que solo votará el 9-N «si 
la consulta es legal».

Duran i Lleida 
negocia con el PSC
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La ministra de Empleo, Fátima Báñez, anunció ayer que 
los autónomos que se benefician de la tarifa plana podrán 
seguir beneficiándose de la misma cuando contraten a 
un trabajador, ya que se trata de «sumar y crear riqueza». 
La ministra recordó que hasta ahora los autónomos 
cuando creaban empleo perdían la bonificación de la ta-
rifa plana de 50 euros en su cotización a la Seguridad 
Social. Según los datos que maneja, hasta 291.000 au-
tónomos se han acogido a esta tarifa plana de 50 euros, 
de los cuales 113.000 son menores de 30 años,  porque, 
a su juicio, «el emprendimiento no tiene edad». En este 
sentido, señaló que actualmente hay más de 231.000 con-
tratos indefinidos de apoyo a emprendedores.

Báñez anuncia que los 
autónomos que contraten 
mantendrán la tarifa plana

Los cuerpos  
de las fosas no son 
de los estudiantes 
El fiscal mexicano Jesús 
Murillo Karam informó 
ayer de que los 28 cuerpos 
calcinados hallados en cin-
co fosas cercanas a Iguala, 
en el sueño estado de Gue-
rrero, no pertenecen a los 
43 estudiantes desapareci-
dos el pasado 26 de sep-
tiembre. 

Bermudas se prepara 
para Gonzalo 
El archipiélago de las Ber-
mudas, en el Atlántico nor-
te, se prepara para un posi-
ble impacto mañana del 
poderoso huracán Gonza-
lo, de categoría 4, que 
avanza causando fuertes 
marejadas y oleaje y enfila 
hacia estas islas. 

En contacto con 
armas químicas 
EE UU ocultó que en la 
guerra de Irak (2003-2011) 
hubo al menos seis solda-
dos heridos por armas quí-
micas abandonadas o es-
condidas años atrás du-
rante el régimen de Sadam 
Husein, según un reporta-
je de investigación publi-
cado por el diario New York 
Times. 

Primera reunión  
de las dos Coreas 
Corea del Norte y Corea del 
Sur celebraron ayer una 
importante reunión mili-
tar, la primera a nivel de ge-
nerales en siete años, en la 
que mantuvieron sus pos-

turas enfrentadas sobre los 
conflictos bilaterales que 
generan tensión en la pe-
nínsula. 

Vuelta al diálogo 
entre Rusia y Ucrania 
El primer ministro ruso, Vla-
dímir Putin, y el presidente 
Ucraniano, Petro Poroshen-
ko, han reanudado el diálo-
go para establecer medidas 
que permitan restaurar la 
paz en el este de Ucrania, se-
gún difundió la pasada ma-
drugada el Kremlin. 

Siguen los combates 
en Kobani entre el EI 
y las fuerzas kurdas 
El grupo radical Estado Islá-
mico (EI) retrocedió ayer en 
el este de la localidad kurdo-
siria de Kobani, en la fronte-
ra con Turquía, ante el avan-
ce de los kurdos, que repe-

CLASES UNIVERSITARIAS SIN ALUMNOS EN PRIMERA FILA 
Miles de estudiantes de las universidades públicas españolas se sumaron ayer a la campaña 
viral #Faltan45.000, con la que denuncian la pérdida de alumnado en los campus, que achacan 
a la subida de tasas. Para visibilizarlo dejaron vacía la primera fila de las aulas. FOTO: (#FALTAN45.000)

SEGUNDOS

lieron varios ataques de los 
yihadistas, según informó el 
Observatorio Sirio de Dere-
chos Humanos.  

Si hay acuerdo de 
paz, se reconocerá  
a Palestina 
El primer ministro británi-
co, David Cameron, dijo 
ayer que el Reino Unido so-
lo reconocerá un Estado 
palestino cuando este sur-
ja de negociaciones de paz 
con Israel. 

Condenada 
Una activista ucraniana del 
grupo feminista Femen, cu-
yas integrantes se manifies-
tan en topless, fue condena-
da por exhibicionismo por 
un tribunal de París tras ha-
ber atacado una estatua del 
presidente ruso, Vladímir 
Putin, en el Museo de Cera.

Por el uso de la las tarjetas B de 
Caja Madrid. El PP abrió for-
malmente ayer un expediente 
informativo al expresidente de 
Bankia Rodrigo Rato y a otros 
12 afiliados de la formación que 
están implicados en el presun-

to uso fraudulento de las tar-
jetas opacas de Caja Madrid, un 
proceso que podría finalizar 
con la expulsión de los expe-
dientados del partido. 

La investigación, que podría 
durar dos meses, afecta solo a 

13 de los 16 afiliados del parti-
do que usaron estas tarjetas, ya 
que los tres restantes se dieron 
de baja voluntariamente.  

Por otro lado, Arturo Fer-
nández presentó ayer su dimi-
sión como vicepresidente de la 
CEOE por el mismo caso y el 
exconsejero Sánchez Barcoj 
consignó en la Audiencia Na-
cional los 484.200 euros que 
cargó en su tarjeta. 

El PP abre expediente a 
Rato y a otros 12 afiliados

TRAGEDIA EN 
EL HIMALAYA 
NEPALÍ 
Al menos 17 montañeros 
muertos y cinco escalado-
res desaparecidos es el 
resultado de la tormenta de 
nieve y los aludes que el 
martes por la tarde 
sorprendieron a varios 
grupos en el Himalaya 
nepalí. En la imagen, 
militares nepalíes trasladan 
a un herido. FOTO: EFE

A. D. C.  
adyci@20minutos.es / twitter: @20m 

20minutos 

Teresa Romero, la auxiliar de 
enfermería contagiada con el 
virus del ébola, ha superado la 
fase crítica y parece que «va ha-
cia arriba» y «está despertando, 
está empezando a vivir», según 
explicó ayer Teresa Mesa, la 
amiga de la pareja que ejerce 
como portavoz de la familia.  

Mesa insistió en que «la si-
tuación sigue siendo grave y to-
do es posible», pero destacó 
que el cuadro clínico: el martes 
por la noche empezó a ingerir 
líquidos, incluso comió unas 
natillas, y va recuperando capa-
cidad pulmonar al tiempo que 
la carga viral en sangre sigue 
bajando y la fiebre remite. La 
portavoz contó que la auxiliar 
pidió ayer hablar con su mari-
do, Javier Limón, con el que 
mantuvo una conversación de 
10 minutos a través de los te-
léfonos de las habitaciones. 
Tras interesarse por la salud de 
su esposo, Teresa preguntó por 
Excalibur, su perro, cuyo esta-
do la tiene «traumatizada».  

Fue un momento «muy du-
ro» –según la portavoz–, en el 
que Javier mintió por el deli-
cado estado de salud de Teresa, 
y no fue capaz de contarle que 
han sacrificado al animal, limi-

tándose a decirle que no se 
preocupase «por nada», que 
Excalibur debía de estar  bien 
porque no se sabía nada.  

Durante la conversación, 
Javier  le preguntó a su mujer  si 
volvería a hacerlo –tratar a un 
enfermo de ébola–, a lo que ella 
respondió: «Claro y ahora ade-
más tengo los antivirus [anti-
cuerpos]. No pasa nada». Antes 
de despedirse, Teresa pregun-
tó por su madre y hasta qué 
punto estaba informada. 

A pesar de la evidente mejo-
ría, Mesa señaló que la enfer-
ma tiene «lagunas» y que no 
se acuerda de «muchas cosas».  

Además, Javier y las otras 14 
personas ingresadas como me-
dida preventiva –cinco médi-
cos, cuatro enfermeras, un ce-
lador, una limpiadora y tres pe-
luqueras– continuaban ayer 
sin síntomas. 

La soledad de Ana Mato 
La ministra de Sanidad compa-
reció ayer en el Congreso para 
explicar su gestión de la crisis. 
Lo hizo absolutamente sola, ya 
que ningún miembro del Go-
bierno la acompañó en la ban-
cada azul. Mato se defendió 
asegurando que ha primado la 
«transparencia», aunque reco-
noció que «probablemente no 
se ha hecho todo bien». 

Por otra parte, las autorida-
des de EE UU anunciaron el 
contagio de una segunda en-
fermera (29 años), miembro 
del mismo equipo que trató al 
liberiano fallecido por ébola en 
un hospital de Dallas. Esta mu-
jer tomó un vuelo interno con 
132 pasajeros a bordo –con los 
que las autoridades están con-
tactando– menos de 24 horas 
antes ser ingresada.  

En este sentido, EE UU es-
pera el visto bueno del Gobier-
no español para usar las bases 
de Rota y Morón como «tránsi-
to» del contingente militar que 
enviará a África.

Teresa toma líquidos, ha 
hablado con su marido y 
nada sabe de ‘Excalibur’ 
Volvería a ofrecerse voluntaria para atender casos de ébola. EE UU 
anuncia el contagio de otra enfermera que trató al único fallecido

«Una vez» que su mujer se recu-
pere, Javier Limón emprenderá 
«acciones legales» contra el 
consejero de Sanidad de la Co-
munidad de Madrid, Javier Ro-
dríguez, por las declaraciones 
realizadas contra ella, según su 
portavoz. Limón no acepta las 
disculpas que este les ofreció 
por carta –que para él «llegan 
tarde»– y tampoco descarta «ir 
más arriba», en referencia a la 
ministra de Sanidad. Es más, su 
portavoz dijo que hoy emitirán 
un comunicado en este sentido.

Denunciarán  
al consejero
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Fernando Alonso 
ADIÓS A FERRARI � Luca di 
Montezemolo, expresidente de 

Ferrari, dijo ayer en 
la RAI que Alonso 
dejará el equipo a 
final de temporada: 
«Necesita nuevos 
estímulos»

Rafa Nadal 
SE OPERARÁ Y NO JUGARÁ EL 
MASTER � El balear no jugará el 

Master de Londres, 
ya que tiene 
pensado operarse 
de apendicitis, 
según confirmó  
ayer su tío Toni a IB3.

Thiago Alcántara 
TENDRÁ QUE PASAR DE NUEVO POR 
EL QUIRÓFANO TRAS UNA RECAÍDA 
� El jugador del Bayern ha vuelto a lesionarse en los 
ligamentos de la rodilla derecha en un entrenamiento 
y deberá pasar de nuevo por el quirófano. «Estoy 
decepcionado y desesperado, ¿por qué siempre me 
pasa a mí?», se lamentó en la web del club.

J. M. Calderón 
SE AFIANZA COMO TITULAR �  

El base español  continúa siendo 
titular en los 
Knicks: jugó 26 
minutos en el 
amistoso que 
ganaron a los 
Sixers (77-84).

Iker Casillas, capitán de la selección española, respondió 
ayer a la «transición dulce» de la que habló el seleccio-
nador Del Bosque tras el partido en el que fue suplente en 
Luxemburgo, asegurando que será «buena». «Creo que va 
a ser buena, evidentemente no duro toda la vida, no soy in-
mortal», aseguró Casillas en un acto publicitario en Bara-
jas. «Cada uno tiene que saber el momento en que tiene 
que decidir cuándo dejar la selección, pero a día de hoy 
me veo bien y fuerte para ayudar a mi país, para estar en 
la Eurocopa y luchar por ganar el título, que no va a ser fá-
cil porque hay selecciones muy fuertes», añadió.  

Casillas, sobre su salida 
de la Roja: «No duro toda 
la vida, no soy inmortal» 

Suárez estará  
para el clásico... 
El delantero uruguayo 
Luis Suárez, sancionado 
cuatro meses por morder 
al italiano Chiellini en el 
pasado Mundial, aseguró 
ayer que está «al 100% pa-
ra jugar ante el Real Ma-
drid» en el Bernabéu. 
Suárez  recibió ayer la Bo-
ta de Oro por sus 31 go-
les la pasada temporada 
con el Liverpool. 

... que pitará  
Gil Manzano 
El colegiado extremeño 
Jesús Gil Manzano fue 
designado ayer por el Co-
mité Técnico de Árbitros 
para dirigir el Real Ma-
drid-Barcelona de la no-
vena jornada de Primera 
División. 

Serbia presenta 
una protesta  
a Albania 
Serbia entregó ayer una 
nota de protesta a Albania 
por el incidente del avión 
teledirigido del que colga-
ba una bandera de la 
Gran Albania que invadió 
el terreno de juego y obli-
gó a suspender el partido, 
clasificatorio para la Eu-
rocopa 2016. 

La IAAF destaca  
la «capacidad 
organizativa»  
de Barcelona 
La Comisión de Evalua-
ción de la Federación In-
ternacional de Atletismo 
(IAAF) visitó ayer Barcelo-
na y valoró su «capacidad 
organizativa» para acoger 
los Mundiales de 2019.

MITOS DE LA NBA EN CHINA 
Los exjugadores de la NBA Shaquille O’Neal y Yao Ming 
disfrutaron ayer desde la grada del amistoso entre los Sa-
cramento Kings y los Brooklyn Nets disputado en Pekín. 
Ganaron los Nets en la prórroga por 129-117.  FOTO: EFE

SEGUNDOS

Tras ser multado su hermano. 
Gerard Piqué vuelve a ser no-
ticia por un suceso fuera de los 
terrenos de juego. El jugador 
del Barça ha sido denuncia-
do por desobediencia a la 
Guardia Urbana la madruga-

da del pasado lunes, según el 
periódico La Vanguardia. 

El hermano del jugador, 
Marc Piqué, fue multado por 
llevar «15 minutos parado en el 
carril-bus» y el jugador se pu-
so a discutir con los agentes, a 

los que espetó las siguientes 
frases: «Me tenéis envidia por-
que soy famoso», «Me estáis 
multando porque vais a comi-
sión, porque no tenéis dinero» 
y «Voy a hablar con tu jefe y se te 
va a caer el pelo». 

La multa le fue entregada al 
hermano del jugador, pero Pi-
qué, siempre según La Van-
guardia, la cogió, hizo una bo-
la de papel y la lanzó al suelo. 

El jugador, poco después de 
que saltara la noticia, pidió per-
dón a través de Twitter: «Se ha 
exagerado mucho lo que dije,  
pero, en cualquier caso, lo sien-
to, me he equivocado y no vol-
verá a ocurrir».

Piqué, denunciado por falta de respeto  
a la Guardia Urbana: «Me tenéis envidia» 

UN GOLAZO 
DE JAMES LE  
DA EL TRIUNFO 
A COLOMBIA 
La selección colombiana 
derrotó a una rocosa 
Canadá con un golazo  
del madridista James 
Rodríguez (0-1) en un 
partido amistoso disputa-
do en Nueva Jersey. 
James, que en la foto pelea 
con dos rivales, marcó con 
la zurda. KENA BETANCUR / EFE 

Las mejores imágenes del 
día, y más fotogalerías, en... 
20minutos.es

DANIEL MATEO 
dmateos@20minutos.es / twitter: @d_mateo 
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Leo Messi (249 goles) está a so-
lo tres goles de superar el récord 
histórico de máximo goleador 
de la Liga, que ostenta Telmo 
Zarra con 251 desde hace ya 60 
años. El argentino podría supe-
rarlo en los próximos partidos, 
que son contra el Eibar en el 
Camp Nou este sábado y ante el 
Real Madrid en el clásico del 
Bernabéu el 25 de octubre. 

Un récord con el que se vivi-
ría un momento histórico y que 
bien «merece un homenaje», 
declaró el presidente de la LFP, 
Javier Tebas, que abrió dos po-
sibilidades insólitas en nues-
tro fútbol: no descarta que se 
pueda parar el partido el día 
que Messi anote el tanto 252 y 
que el homenaje se pueda rea-
lizar en el Bernabéu, de produ-
cirse este hito durante el clási-

co, algo probable dada la fecha 
en la que se disputa. El debate 
está servido. 

La Liga quiere aclarar que 
«aún no hay nada planificado. 
Nuestro presidente está a fa-
vor de un homenaje pero, la for-
ma de realizarlo depende de 
muchas cosas, como el lugar 
donde Messi bata el récord, el 
momento...», aseguran a este 
periódico fuentes de la Liga. 

Lo más probable es que 
ocurra ante el Eibar o ante el Re-

al Madrid. Desde el club vasco 
esperan que «no sea» contra 
ellos ese gol 252 del argentino. 
En el club vasco no creen que 
sea «buena idea» parar el par-
tido. «Sería excesivo. En otro de-
porte puede entenderse, pero el 
fútbol es un deporte de ritmo», 
opinan desde Ipurúa. 

De no romper el récord, la 
siguiente intentona del argen-
tino sería en el clásico del Ber-
nabéu. En el Madrid esgrimen 
el mismo argumento que en el 
club vasco: sí a un homenaje, 
pero con matices. «Sería nor-
mal aplaudir a Messi, pero pa-
rar el partido me parece dema-
siado», cree Ancelotti. 

El Barça, por su parte, tam-
bién prepara un homenaje pa-
ra el argentino. «Depende de 
dónde pase, haremos una co-
sa u otra. Si es en el Camp Nou, 
mejor, porque se puede prepa-
rar algo», apuntan en el club.

Messi, más que un récord 
Está a tres goles de batir a Zarra como máximo goleador 
histórico de la Liga. Su posible homenaje trae polémica 

GOLEADORES EN LA LIGA 
FUTBOLISTA                                                               GOLES 

 Telmo Zarra                                      251 
 Leo Messi                                         249 
 Hugo Sánchez                                 234 
 Raúl González                                  228 
 Alfredo Di Stéfano                          227 
 César Rodríguez                             223 
 Quini                                                  219 
 Pahiño                                               210 
 Edmundo Suárez                            195 
 Cristiano Ronaldo                          190 
Fuente: LFP 

Comparativa Messi-Zarra  
Leo Messi, que tiene 27 años, ha marcado sus 249 goles a lo lar-
go de diez temporadas, en las que ha disputado un total de 
284 partidos. Por su parte, el vizcaíno Telmo Zarra firmó sus 251 
tantos a lo largo de 15 temporadas, aunque disputando me-
nos partidos que el argentino, solo 277. Zarra se retiró a la edad 
de 34 años y parece evidente que Messi, de continuar con su 
progresión, pulverizará ese récord más pronto que tarde. La 
pregunta es dónde situar el techo de la estrella azulgrana.  
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Navega, compara y 
compra como quieras 
Dos informes sobre comercio online 
(European B2C E-commerce Report 
2014 y Hábitos del E-commerce) 
aseguran que los españoles 
compramos cada año más por la Red y 
solemos comparar antes de comprar. 

CONSUMO
           

Novedades en el mercado, comparativas de productos y servicios...

JUAN FERRARI 

Producto interior bruto 
(PIB), índice de precios al 

consumo (IPC o inflación), 
déficit comercial, previsión de 
desempleo según EPA...  

Son algunos de los indica-
dores económicos que se re-
cogen cada año en los Presu-
puestos Generales del Estado 
y sirven al Gobierno para de-
terminar cómo va a ser la eco-
nomía del siguiente año. No es 
lo mismo que se establezca 
que el PIB crecerá un 2% que 
no crecerá, pues en función de 
esta cifra, que rara vez se cum-
ple, el Gobierno estima lo que 
va a recaudar.  

El Consejo de Ministros 
aprobó a finales de septiem-
bre el proyecto de Presupues-

tos para 2015. Su oráculo dice 
que el año próximo la econo-
mía crecerá un 2% y que, gra-
cias a este tirón, el Estado in-
gresará 186.111 millones de 
euros. El optimismo del Eje-
cutivo determina que el IVA, 
un tributo ligado al consumo, 
aportará 60.260 millones, ci-
fra nunca obtenida desde que 
se implantara este impuesto, 
en 1986. Según el cuadro de 
previsiones, los españoles 

comprarán un 2,1% más que 
este 2014, que va a cerrar con 
un crecimiento del 2%. 

Pero todas estas cifras pue-
den cumplirse o no. Por con-
tra, hay otros datos que tienen 
que ver con la realidad de la 
calle, convirtiéndose en unos 
testigos fiables del sentir de los 
ciudadanos, de su voluntad de 
gastar y consumir. Son indica-
dores adelantados que permi-
ten discernir en qué situación 
está la economía en cada mo-
mento. Aquí se recogen algu-
nos de los que mejor indican 
la situación económica: com-
pra de bienes duraderos como 
coches, motos y electrodo-
mésticos; bienes de inversión 
como furgonetas o camiones; 
elementos ligados al transpor-
te como combustibles, tránsi-

to por autopistas de peaje, bi-
lletes de tren y de avión o con-
sumo de cerveza, un testigo 
claro del estado de ánimo de la 
población.  

Los bienes duraderos, 
aquellos que requieren de un 
fuerte desembolso pero pa-
san a convertirse en patrimo-
nio familiar, son los que más 
se resienten con las crisis. Ló-
gicamente, nadie cambia la 
tele o el coche si no tiene el fu-
turo claro. «Los electrodo-
mésticos han sido de los pro-
ductos que más han sufrido, 
con descalabros continuos en 
sus ventas desde 2007. La an-
siada recuperación ha llegado 
en 2014, pues entre enero y 
agosto se han comprado 
350.000 unidades más que en 
el mismo perio-

Tenues luces al final de un largo túnel 
Tras siete años de caídas de dos dígitos en los principales indicadores ‘macro’, especialmente en el empleo, 
la economía real, la de las personas de la calle, empieza a mostrar algunos síntomas de recuperación 

 

60.260 
millones espera el Gobierno de 
Rajoy recaudar el próximo año 
con el IVA, récord histórico de 
recaudación de este tributo 
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de Internet 
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informan por Internet antes 
de comprar en la tienda
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dores económicos que se re-
cogen cada año en los Presu-
puestos Generales del Estado 
y sirven al Gobierno para de-
terminar cómo va a ser la eco-
nomía del siguiente año. No es
lo mismo que se establezca
que el PIB crecerá un 2% que
no crecerá, pues en función de 
esta cifra, que rara vez se cum-
ple, el Gobierno estima lo que
va a recaudar. 

El Consejo de Ministros 
aprobó a finales de septiem-
bre el proyecto de Presupues-

tos para 2015. Su oráculo dice
que el año próximo la econo-
mía crecerá un 2% y que, gra-
cias a este tirón, el Estado in-
gresará 186.111 millones de
euros. El optimismo del Eje-
cutivo determina que el IVA,
un tributo ligado al consumo,
aportará 60.260 millones, ci-
fra nunca obtenida desde que
se implantara este impuesto, 
en 1986. Según el cuadro de
previsiones, los españoles

comprarán un 2,1% más que 
este 2014, que va a cerrar con 
un crecimiento del 2%.

Pero todas estas cifras pue-
den cumplirse o no. Por con-
tra, hay otros datos que tienen 
que ver con la realidad de la 
calle, convirtiéndose en unos
testigos fiables del sentir de los 
ciudadanos, de su voluntad de 
gastar y consumir. Son indica-
dores adelantados que permi-
ten discernir en qué situación 
está la economía en cada mo-
mento. Aquí se recogen algu-
nos de los que mejor indican 
la situación económica: com-
pra de bienes duraderos como 
coches, motos y electrodo-
mésticos; bienes de inversión 
como furgonetas o camiones;
elementos ligados al transpor-
te como combustibles, tránsi-

to por autopistas de peaje, bi-
lletes de tren y de avión o con-
sumo de cerveza, un testigo 
claro del estado de ánimo de la 
población. 

Los bienes duraderos, 
aquellos que requieren de un 
fuerte desembolso pero pa-
san a convertirse en patrimo-
nio familiar, son los que más 
se resienten con las crisis. Ló-
gicamente, nadie cambia la
tele o el coche si no tiene el fu-
turo claro. «Los electrodo-
mésticos han sido de los pro-
ductos que más han sufrido,
con descalabros continuos en 
sus ventas desde 2007. La an-
siada recuperación ha llegado 
en 2014, pues entre enero y 
agosto se han comprado
350.000 unidades más que en 
el mismo perio-

Tenues luces al final de un largo túnel
Tras siete años de caídas de dos dígitos en los principales indicadores ‘macro’, especialmente en el empleo,l
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do del año ante-
rior», declara 

una fuente de la Asociación 
Nacional de Fabricantes e Im-
portadores de Electrodomés-
ticos. Las motocicletas son 
otro ejemplo. «Hoy las matri-
culaciones son menos de la 
mitad de 2007, aunque hace 
un año empezaron a crecer y 
así han seguido», enfatiza Jo-
sé María Riaño, director gene-
ral de Anesdor, que matiza 
que «este tipo de motos, de 
más cilindrada, se consideran 
un capricho por sus propieta-
rios, a diferencia de los scoo-
ters, que tienen un carácter 
más urbano y práctico, apor-
tando ahorros».  

Los turismos también han 
remontado ventas, aunque 
en este bien duradero, el más 

importante tras la compra de 
una casa –que también han 
repuntado en 2014–, han in-
fluido los planes PIVE. Las pa-
tronales del sector señalan 
que sin estas ayudas volverían 
las caídas. José Manuel López, 
portavoz de la consultora 
MSI, defiende, por el contra-
rio, que «aun sin el PIVE, au-
mentarían las compras este 
año y el próximo». 

Pero los bienes duraderos 
no son los únicos testimo-
nios de la mejoría del con-
sumo. Los artículos cotidia-
nos también han repuntado. 
Nielsen recoge mejoras des-
de el último trimestre del 
año, aunque un portavoz de 
la consultora alerta de que 
«los síntomas no son conclu-
yentes». A pesar de esta ad-

vertencia, cadenas como 
Mercadona han mejorado 
resultados. Especialmente 
significativo es el grupo Indi-
tex (Zara y otras marcas), cu-
yas ventas en España han 
crecido el primer trimestre, 
según se recoge en sus cuen-
tas presentadas ante la 
CNMV. «La ropa y el calzado 
han sufrido más la crisis que 
la cesta de la compra», resal-
tan los expertos de Nielsen.  

El transporte es otro buen 
piloto y los neumáticos son 
uno de los indicadores más 
sensibles. Fuentes de la red 
Conforauto, con 700 talleres 
en España, resaltan «la fuer-
te caída de este producto, a 
pesar de estar ligado a la segu-
ridad vial. Pero de enero a ju-
nio ha aumentado un 5,9%». 

VIENE DE PÁG. 1 >

Nubarrones para 
la recuperación

La CE y el BCE lanzaron la voz de 
alarma al afirmar que las loco-
motoras alemana y francesa se 
paraban. Y si los gigantes se fre-
nan, ralentizan al resto de las 
economías de la zona euro, in-
cluida España. En definitiva, es-
tos dos países junto con el Rei-
no Unido e Italia son nuestros 
mejores clientes. El Banco de 
España, primero, y el ministro 
de Economía, Luis de Guindos, 
después, reconocían que los nu-
barrones en el centro de Europa 
tendrían efecto sobre la eco-
nomía española. Aunque se si-
gue pensando en crecimiento, 
los expertos han bajado el ritmo 
de la recuperación. Luis de Guindos, ministro de Economía. ARCHIVO

CONSUMO ¿SALIMOS O NO DE LA CRISIS?

5 
CESTA DE LA COMPRA 

Incluye artículos más 
cotidianos como alimentación 
o droguería. En volumen  
no han caído tanto, aunque 
Nielsen ha registrado 
descensos en 2013.

� 
EVOLUCIÓN DE LA CESTA  
DE LA COMPRA 
Porcentaje mismo periodo del año anterior. 
FUENTE: NIELSEN

� 
FACTURACIÓN MERCADONA 
Porcentaje sobre el año anterior. 
FUENTE: MERCADONA

INDICADORES 
PARA CONOCER 
ESTADO REAL DE 
LA ECONOMÍA 
Frente a los indicadores 
macro, los datos de compra 
de productos son fidedignos 

2 
VENTA DE ROPA 

A diferencia de la cesta de la 
compra, el volumen de ropa  
y calzado vendido ha caído con la 
crisis, pues tiene una parte 
importante de capricho. Inditex 
es la principal cadena en España.

� 
FACTURACIÓN GRUPO INDITEX 
Porcentaje sobre el mismo periodo del año anterior     
FUENTE: GRUPO INDITEX

3 
BIENES INTERMEDIOS 

Son los productos que 
compran las empresas para 
producir. Se consideran 
inversión, no consumo, 
y son síntoma de 
recuperación.

� 
VENTA DE CAMIONES 
Porcentaje sobre el mismo mes del año anterior. 
FUENTE: ANESDOR

� 
VENTA DE FURGONETAS 
Porcentaje sobre el mismo mes del año anterior.  
FUENTE: ANESDOR

� 
VENTA DE TRACTORES 
Porcentaje sobre el mismo mes del año anterior.  
FUENTE: MINISTERIO  DE AGRICULTURA

4 
TRANSPORTE 

El transporte es sintomático, 
pues el de personas está 
ligado al turismo, que 
aumenta con la bonanza, y el 
de mercancías sube o baja 
en función de la actividad.

� 
TRÁFICO EN AUTOPISTAS  
DE PEAJE DE ABERTIS 
Porcentaje sobre el mismo periodo del año anterior. 
FUENTE: ABERTIS

� 
CONSUMO DE PRODUCTOS 
PETROLÍFEROS 
Porcentaje sobre el mismo mes año anterior.  
FUENTE: ASOCIACIÓN OPERADORES PETROLÍFEROS (AOP)

� 
PASAJEROS EN EL AVE  
MADRID-BARCELONA 
Porcentaje sobre el mismo mes año anterior.  
FUENTE: RENFE

1 
BIENES DURADEROS 
Son el mejor testigo de la 
salud de cualquier 
economía, pues estos bienes 
son los primeros que caen 
con las crisis y los últimos 
que remontan las ventas. 

� 
VENTAS DE ELECTRODOMÉSTICOS 
Diferencia sobre el año anterior (ene.-ago.), en 
miles de unidades). FUENTE: ASOCIACIÓN NACIONAL DE 
FABRICANTES DE IMPORTADORES DE ELECTRODOMÉSTICOS

� 
VENTAS DE MOTOCICLETAS 
Porcentaje sobre el mismo mes del año anterior. 
FUENTE: ANESDOR

� 
VENTA DE TURISMOS  
Y TODOTERRENOS 
Porcentaje sobre el mismo mes del año anterior.   
FUENTE: ANFAC

6 
COMPRA DE VIVIENDA 
Es la compra más importante en 
la vida de una familia. Por tanto, 
en tiempos de crisis es, sin 
duda, el bien más perjudicado  
y se recupera solo cuando los 
precios han caído con fuerza. 

� 
VENTAS DE VIVIENDAS  
Porcentaje sobre el año anterior (II T)  
FUENTE: MINISTERIO DE FOMENTO

7 
CERVEZA 

Es un artículo usual de 
consumo, pero se ha 
resentido especialmente en 
el consumo fuera de casa. 
Los bares son un baremo de 
la alegría de la población.

� 
VENTAS DE CERVEZA  
Porcentaje sobre el mismo periodo del año 
anterior. FUENTE: CERVECEROS DE ESPAÑA

� 
VENTAS DE NEUMÁTICOS  
Porcentaje sobre el mismo periodo del año 
anterior.  FUENTE: MERCADO GFK
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do del año ante-
rior», declara 

una fuente de la Asociación
Nacional de Fabricantes e Im-
portadores de Electrodomés-
ticos. Las motocicletas son
otro ejemplo. «Hoy las matri-
culaciones son menos de la
mitad de 2007, aunque hace
un año empezaron a crecer y 
así han seguido», enfatiza Jo-
sé María Riaño, director gene-
ral de Anesdor, que matiza
que «este tipo de motos, de
más cilindrada, se consideran 
un capricho por sus propieta-
rios, a diferencia de los scoo-
ters, que tienen un carácter 
más urbano y práctico, apor-
tando ahorros». 

Los turismos también han 
remontado ventas, aunque
en este bien duradero, el más 

importante tras la compra de
una casa –que también han 
repuntado en 2014–, han in-
fluido los planes PIVE. Las pa-
tronales del sector señalan 
que sin estas ayudas volverían 
las caídas. José Manuel López,
portavoz de la consultora 
MSI, defiende, por el contra-
rio, que «aun sin el PIVE, au-
mentarían las compras este
año y el próximo».

Pero los bienes duraderos
no son los únicos testimo-
nios de la mejoría del con-
sumo. Los artículos cotidia-
nos también han repuntado.
Nielsen recoge mejoras des-
de el último trimestre del 
año, aunque un portavoz de 
la consultora alerta de que
«los síntomas no son conclu-
yentes». A pesar de esta ad-

vertencia, cadenas como
Mercadona han mejorado
resultados. Especialmente
significativo es el grupo Indi-
tex (Zara y otras marcas), cu-
yas ventas en España han 
crecido el primer trimestre, 
según se recoge en sus cuen-
tas presentadas ante la
CNMV. «La ropa y el calzado 
han sufrido más la crisis que
la cesta de la compra», resal-
tan los expertos de Nielsen.  

El transporte es otro buen 
piloto y los neumáticos son
uno de los indicadores más
sensibles. Fuentes de la red 
Conforauto, con 700 talleres 
en España, resaltan «la fuer-
te caída de este producto, a 
pesar de estar ligado a la segu-
ridad vial. Pero de enero a ju-
nio ha aumentado un 5,9%». 

VIENE DE PÁG. 1 >

Nubarrones para 
la recuperación

La CE y el BCE lanzaron la voz de 
alarma al afirmar que las loco-
motoras alemana y francesa se 
paraban. Y si los gigantes se fre-
nan, ralentizan al resto de las
economías de la zona euro, in-
cluida España. En definitiva, es-
tos dos países junto con el Rei-
no Unido e Italia son nuestros 
mejores clientes. El Banco de
España, primero, y el ministro
de Economía, Luis de Guindos, 
después, reconocían que los nu-
barrones en el centro de Europa 
tendrían efecto sobre la eco-
nomía española. Aunque se si-
gue pensando en crecimiento, 
los expertos han bajado el ritmo 
de la recuperación. Luis de Guindos, ministro de Economía. ARCHIVO

CONSUMO ¿SALIMOS O NO DE LA CRISIS?

5
CESTA DE LA COMPRA

Incluye artículos más 
cotidianos como alimentación 
o droguería. En volumen  
no han caído tanto, aunque 
Nielsen ha registrado 
descensos en 2013.

�

EVOLUCIÓN DE LA CESTA  
DE LA COMPRA 
Porcentaje mismo periodo del año anterior.
FUENTE: NIELSEN

��

FACTURACIÓN MERCADONA
Porcentaje sobre el año anterior. 
FUENTE: MERCADONA

INDICADORES 
PARA CONOCER 
ESTADO REAL DE 
LA ECONOMÍA
Frente a los indicadores 
macro, los datos de compra 
de productos son fidedignos 

2
VENTA DE ROPA

A diferencia de la cesta de la 
compra, el volumen de ropa 
y calzado vendido ha caído con la 
crisis, pues tiene una parte 
importante de capricho. Inditex 
es la principal cadena en España.

��

FACTURACIÓN GRUPO INDITEX 
Porcentaje sobre el mismo periodo del año anteriorr
FUENTE: GRUPO INDITEX

3
BIENES INTERMEDIOS

Son los productos que
compran las empresas para 
producir. Se consideran 
inversión, no consumo, 
y son síntoma de 
recuperación.

��

VENTA DE CAMIONES 
Porcentaje sobre el mismo mes del año anterior.
FUENTE: ANESDOR

��

VENTA DE FURGONETAS 
Porcentaje sobre el mismo mes del año anterior.
FUENTE: ANESDOR

��

VENTA DE TRACTORES 
Porcentaje sobre el mismo mes del año anterior.
FUENTE: MINISTERIO  DE AGRICULTURA

4
TRANSPORTE

El transporte es sintomático,
pues el de personas está 
ligado al turismo, que 
aumenta con la bonanza, y el 
de mercancías sube o baja 
en función de la actividad.

��

TRÁFICO EN AUTOPISTAS 
DE PEAJE DE ABERTIS 
Porcentaje sobre el mismo periodo del año anterior.
FUENTE: ABERTIS

��

CONSUMO DE PRODUCTOS 
PETROLÍFEROS 
Porcentaje sobre el mismo mes año anterior. 
FUENTE: ASOCIACIÓN OPERADORES PETROLÍFEROS (AOP)

��

PASAJEROS EN EL AVE  
MADRID-BARCELONA 
Porcentaje sobre el mismo mes año anterior. 
FUENTE: RENFE

1
BIENES DURADEROS
Son el mejor testigo de la 
salud de cualquier 
economía, pues estos bienes
son los primeros que caen
con las crisis y los últimos
que remontan las ventas. 

��

VENTAS DE ELECTRODOMÉSTICOS 
Diferencia sobre el año anterior (ene.-ago.), en 
miles de unidades). FUENTE: ASOCIACIÓN NACIONAL DE
FABRICANTES DE IMPORTADORES DE ELECTRODOMÉSTICOS

��

VENTAS DE MOTOCICLETAS 
Porcentaje sobre el mismo mes del año anterior.
FUENTE: ANESDOR

��

VENTA DE TURISMOS 
Y TODOTERRENOS 
Porcentaje sobre el mismo mes del año anterior.
FUENTE: ANFAC

6
COMPRA DE VIVIENDA
Es la compra más importante en
la vida de una familia. Por tanto, 
en tiempos de crisis es, sin
duda, el bien más perjudicado 
y se recupera solo cuando los 
precios han caído con fuerza. 

��

VENTAS DE VIVIENDAS 
Porcentaje sobre el año anterior (II T) 
FUENTE: MINISTERIO DE FOMENTO

7
CERVEZA

Es un artículo usual de 
consumo, pero se ha 
resentido especialmente en
el consumo fuera de casa.
Los bares son un baremo de 
la alegría de la población.

��

VENTAS DE CERVEZA 
Porcentaje sobre el mismo periodo del año
anterior. FUENTE: CERVECEROS DE ESPAÑA

��

VENTAS DE NEUMÁTICOS  
Porcentaje sobre el mismo periodo del año 
anterior. FUENTE: MERCADO GFK
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EMILIO 
ONTIVEROS 
Economista, presidente de 
Analistas Financieros 
Internacionales (AFI) 

JUAN FERRARI 

Emilio Ontiveros, uno de 
los economistas con más 

reconocimiento en España, 
cree que el paro no bajará del 
23% hasta dentro de dos años 
y considera que determina-
das reformas, como la laboral, 
se deberían haber hecho 
cuando la economía hubiese 
mejorado y que es preciso re-
formar el calendario de los 
ajustes impuesto por la CE. 
 
¿Cómo va a terminar el PIB?   
En AFI creemos que el año 
terminará con un crecimien-
to del 1,3%. Pero lo significa-
tivo es si se mantendrá la ten-
dencia de crecimiento de los 
últimos trimestres. Y desgra-
ciadamente hemos observa-
do que hay un debilitamien-
to en la eurozona inquietan-
te, importante porque son 
nuestros principales clientes. 
Si Alemana, Francia e Italia 
no salen de un cuadro nega-
tivo, nos podemos encontrar 
que el sector exterior español 
no solo no contribuirá al cre-
cimiento, sino que volverá a 
ser un freno. Lo que exigiría 
a la economía española cre-
cer con la demanda interna.  
El Gobierno estima un creci-
miento del 2% para el próximo 
año en los Presupuestos… 
Confío en que haya hecho un 
ejercicio de prudencia, pues 
ha aprobado un cuadro ma-
croeconómico en el que se va 
a sustentar el Presupuesto 
para 2015, un año electoral. 
¿Que vaticina AFI para 2015? 
Espero que el arsenal de deci-
siones excepcionales del Ban-
co Central Europeo (BCE) 
empiece a tener efecto, aun-
que sea algo. Pero también 
confío en que antes de que fi-
nalice el año, la EU tome deci-
siones que flexibilicen el ajus-
te presupuestario. Si así fuera, 
es razonable que la economía 
española crezca a ritmos en 
torno al 1,8% o 1,9%.  
Solo se han exigido recortes a 
los países que van mal, pero no 
esfuerzos de consumo a los 
que van bien. ¿Se debería ac-
tuar sobre estos estados?  

Se debería, sí. El BCE hace un 
diagnóstico acertado que di-
ce, por primera vez, que la eu-
rozona tiene un problema de 
falta de demanda más que 
una inadecuación de la ofer-
ta. La segunda cuestión, cohe-
rente con la anterior, es que el 
BCE declara que hay que ac-
tuar en tres direcciones: po-
lítica monetaria excepcional 
tomando decisiones que 
otros bancos centrales como 
la Reserva Federal de EE UU o 
los de Inglaterra y Japón to-
maron hace tiempo. Dos, fle-
xibilizando la política fiscal, lo 
que significa que quizá hay 
que adecuar el calendario del 
ajuste, pero también lo que 
usted ha preguntado, que 
aquellas economías con mar-
gen de maniobra en sus fi-
nanzas públicas lleven a cabo 
inversiones públicas. Sería 
bueno que en lugar de mante-
ner la contención basada en 
una errónea austeridad, ace-
lerara la inversión. 
Así daban trabajo a Hochtief 
(constructora alemana propie-
dad del grupo español ACS).  
Claro. Y aumentaban la renta 
de los alemanes, pero tam-
bién su inflación, que nos 
vendría bien a otros países 
que tenemos menos. Pero el 
BCE también dice, y es su ter-
cera pata, que tenemos que 
acometer inversiones paneu-
ropeas. Sería un delito que el 
Banco Europeo de Inversio-
nes (BEI) no aprovechara es-
tos precios del dinero tan ba-
jos para que de forma manco-
munada se financiasen 
proyectos de inversión que 
fortalecieran las redes eléctri-
cas, tecnológicas, la economía 
digital. A cambio de ello, el 
BCE también dice «señores, 
sigan haciendo reformas». 

Yo creo en términos gene-
rales que tiene razón, pero la 
evidencia nos dice que algu-
nas reformas, sobre todo las 
que tienen un efecto recesivo, 
conviene hacerlas en los mo-
mentos en los que las econo-
mías ya están creciendo. Por-
que si cuando decrecen se 
hace un ajuste presupuesta-
rio juntamente con reformas, 
como el mercado de trabajo, 
el resultado es más recesión. 
Hay evidencias técnicas po-
tentes de ello. 
¿Esa evidencia es España?  
Es España, es Italia. Son los 
países que han combinado  
políticas fiscales de austeri-
dad y reformas. El resultado 

es menos demanda y más 
deuda. Por supuesto que hay 
que mantener esa voluntad 
reformista y el saneamiento 
de las finanzas públicas, pero 
hay que hacerlo en los mo-
mentos en los que las econo-
mías lo soportan. Lo que no 
tiene sentido, como se hizo 
en Europa en 2010, es que en 
plena recesión se tomen de-
cisiones fiscales procíclicas al 
tiempo que reformas que han 
generado una contención de 
las rentas. Si las rentas no au-
mentan, no se cambia el so-
fá del salón ni se pagan las 
deudas. Esto es importante 
en Europa, donde tenemos 
un problema de deudas, no 
solo pública, sino de familias 
y empresas sin precedentes. 
Es difícil una recuperación de 
la economía con niveles de 
deuda arriba y rentas de las 
familias que apenas crecen. 
Siguiendo con la bola de cris-
tal, ¿cómo puede terminar el 
año en términos de empleo?  
El crecimiento del empleo es-
tará muy ligado a la deman-
da, pero sobre todo a la inver-
sión y los proyectos de las 
empresas crecen a un ritmo 
inferior al del PIB. Por tanto, 
el empleo tendrá una evolu-
ción favorable, pero muy mo-
derada. Y crecerá porque el 
precio del factor trabajo está 
bajo, porque venimos de 
puntos de partida muy depri-
midos y porque la flexibilidad 
laboral con la que se encuen-
tran las empresas es bastante 
mayor que antes. Además, 
ese crecimiento del empleo 
no está fortaleciendo la con-
fianza de las familias porque 
no permite una reducción de 
la temporalidad. Hay que sa-
ludar que haya incrementos 
en el empleo, pero hay que te-
ner presente que no se va a 
reducir el paro por debajo del 
23%, o el veintidós y pico, en 
los dos próximos años. 
Gente con empleo se queja de 
que no llega a final de mes.  
Esta crisis está deparando 
episodios sobresalientes en 
muchos ámbitos. Uno de 
ellos es que el presidente del 
Banco Central alemán ha su-
gerido a su propio país que se 
eleven los salarios. Frente a lo 
que tradicionalmente han 
defendido los bancos centra-
les, en un momento como es-
te en que se ha visto algo más 
que las orejas a la deflación 
[caída de precios], el Bundes-
bank ha pedido más alegría 

CONSUMO ENTREVISTA

CRECIMIENTO PIB 

«La economía  
puede crecer  
el próximo año 
en torno al 1,8% 
o 1,9%» 

CONSUMO 

«Si no aumentan 
las rentas, no  
se cambia el  
sofá ni se pagan 
las deudas» 

«Confío en que antes 
de que acabe el año, la 
EU flexibilice el ajuste»

Emilio Ontiveros en un momento de la entrevista. ELENA BUENAVISTA
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EMILIO 
ONTIVEROS
Economista, presidente de 
Analistas Financieros 
Internacionales (AFI)

JUAN FERRARI

Emilio Ontiveros, uno de 
los economistas con más 

reconocimiento en España,
cree que el paro no bajará del 
23% hasta dentro de dos años
yy considera que determina-
das reformas, como la laboral, 
se deberían haber hecho 
cuando la economía hubiese
mejorado y que es preciso re-
formar el calendario de los
ajustes impuesto por la CE.

¿Cómo va a terminar el PIB?   
En AFI creemos que el año
terminará con un crecimien-
to del 1,3%. Pero lo significa-
tivo es si se mantendrá la ten-
dencia de crecimiento de los
últimos trimestres. Y desgra-
ciadamente hemos observa-
do que hay un debilitamien-
to en la eurozona inquietan-
te, importante porque son 
nuestros principales clientes.
Si Alemana, Francia e Italia
no salen de un cuadro nega-
tivo, nos podemos encontrar 
que el sector exterior español 
no solo no contribuirá al cre-
cimiento, sino que volverá a 
ser un freno. Lo que exigiría
a la economía española cre-
cer con la demanda interna. 
El Gobierno estima un creci-
miento del 2% para el próximo
año en los Presupuestos…
Confío en que haya hecho un
ejercicio de prudencia, pues
ha aprobado un cuadro ma-
croeconómico en el que se va 
a sustentar el Presupuesto
para 2015, un año electoral. 
¿Que vaticina AFI para 2015?
Espero que el arsenal de deci-
siones excepcionales del Ban-
co Central Europeo (BCE)
empiece a tener efecto, aun-
que sea algo. Pero también
confío en que antes de que fi-
nalice el año, la EU tome deci-
siones que flexibilicen el ajus-
te presupuestario. Si así fuera, 
es razonable que la economía 
española crezca a ritmos en
torno al 1,8% o 1,9%. 
Solo se han exigido recortes a
los países que van mal, pero no
esfuerzos de consumo a los 
que van bien. ¿Se debería ac-
tuar sobre estos estados?  

Se debería, sí. El BCE hace un 
diagnóstico acertado que di-
ce, por primera vez, que la eu-
rozona tiene un problema de
falta de demanda más que
una inadecuación de la ofer-
ta. La segunda cuestión, cohe-
rente con la anterior, es que el 
BCE declara que hay que ac-
tuar en tres direcciones: po-
lítica monetaria excepcional 
tomando decisiones que 
otros bancos centrales como 
la Reserva Federal de EE UU o
los de Inglaterra y Japón to-
maron hace tiempo. Dos, fle-
xibilizando la política fiscal, lo
que significa que quizá hay 
que adecuar el calendario del 
ajuste, pero también lo que 
usted ha preguntado, que 
aquellas economías con mar-
gen de maniobra en sus fi-
nanzas públicas lleven a cabo
inversiones públicas. Sería
bueno que en lugar de mante-
ner la contención basada en
una errónea austeridad, ace-
lerara la inversión. 
Así daban trabajo a Hochtief
(constructora alemana propie-
dad del grupo español ACS).  
Claro. Y aumentaban la renta 
de los alemanes, pero tam-
bién su inflación, que nos
vendría bien a otros países
que tenemos menos. Pero el
BCE también dice, y es su ter-
cera pata, que tenemos que
acometer inversiones paneu-
ropeas. Sería un delito que el 
Banco Europeo de Inversio-
nes (BEI) no aprovechara es-
tos precios del dinero tan ba-
jos para que de forma manco-
munada se financiasen 
proyectos de inversión que
fortalecieran las redes eléctri-
cas, tecnológicas, la economía 
digital. A cambio de ello, el
BCE también dice «señores,
sigan haciendo reformas». 

Yo creo en términos gene-
rales que tiene razón, pero la 
evidencia nos dice que algu-
nas reformas, sobre todo las 
que tienen un efecto recesivo, 
conviene hacerlas en los mo-
mentos en los que las econo-
mías ya están creciendo. Por-
que si cuando decrecen se 
hace un ajuste presupuesta-
rio juntamente con reformas,
como el mercado de trabajo, 
el resultado es más recesión. 
Hay evidencias técnicas po-
tentes de ello. 
¿Esa evidencia es España? 
Es España, es Italia. Son los
países que han combinado  
políticas fiscales de austeri-
dad y reformas. El resultado 

es menos demanda y más
ydeuda. Por supuesto que hay 

que mantener esa voluntad
 reformista y el saneamiento

de las finanzas públicas, pero
hay que hacerlo en los mo-
mentos en los que las econo-

 mías lo soportan. Lo que no
tiene sentido, como se hizo
en Europa en 2010, es que en 
plena recesión se tomen de-
cisiones fiscales procíclicas al 
tiempo que reformas que han 
generado una contención de
las rentas. Si las rentas no au-
mentan, no se cambia el so-

 fá del salón ni se pagan las
 deudas. Esto es importante

en Europa, donde tenemos
 un problema de deudas, no

solo pública, sino de familias
y empresas sin precedentes.
Es difícil una recuperación de 
la economía con niveles de

 deuda arriba y rentas de las
 familias que apenas crecen.

Siguiendo con la bola de cris-
 tal, ¿cómo puede terminar el
  año en términos de empleo?

El crecimiento del empleo es-
tará muy ligado a la deman-
da, pero sobre todo a la inver-
sión y los proyectos de las

 empresas crecen a un ritmo
inferior al del PIB. Por tanto,
el empleo tendrá una evolu-
ción favorable, pero muy mo-
derada. Y crecerá porque el

áprecio del factor trabajo está 
bajo, porque venimos de
puntos de partida muy depri-
midos y porque la flexibilidad 
laboral con la que se encuen-
tran las empresas es bastante 

 mayor que antes. Además,
 ese crecimiento del empleo

no está fortaleciendo la con-
fianza de las familias porque
no permite una reducción de 
la temporalidad. Hay que sa-
ludar que haya incrementos
en el empleo, pero hay que te-

aner presente que no se va a
reducir el paro por debajo del 
23%, o el veintidós y pico, en
los dos próximos años.
Gente con empleo se queja de
que no llega a final de mes. 
Esta crisis está deparando

 episodios sobresalientes en
 muchos ámbitos. Uno de

ellos es que el presidente del 
Banco Central alemán ha su-
gerido a su propio país que se
eleven los salarios. Frente a lo

 que tradicionalmente han
defendido los bancos centra-
les, en un momento como es-
te en que se ha visto algo más
que las orejas a la deflación
[caída de precios], el Bundes-

a bank ha pedido más alegría

CONSUMO ENTREVISTA

CRECIMIENTO PIB

«La economía  
puede crecer  
el próximo año 
en torno al 1,8% 
o 1,9%» 

CONSUMO

«Si no aumentan 
las rentas, no  
se cambia el 
sofá ni se pagan 
las deudas»

«Confío en que antes 
de que acabe el año, la 
EU flexibilice el ajuste»

Emilio Ontiveros en un momento de la entrevista. ELENA BUENAVISTA



MIBOLSILLO            5                                                                                                                            JUEVES 16 DE OCTUBRE DE 2014

Cómo equilibrar 
el bolsillo  
tras el verano 
Buen artículo, aunque 
no estoy del todo de 
acuerdo con alguno de 
los puntos que tratáis  
(o, mejor dicho, de cómo 
los tratáis). RAQUEL 
CASTELLANOS 

Artículo poco brillante. 
En primer lugar, hay que 
tener algún ingreso para 
poder gastar/consu-
mir/vivir. QUIENSABE 

10 ‘smartphones’ 
por menos 
de 200 euros 
Hay webs que venden 
móviles chinos con las 
mismas características 
que los móviles ultramo-
dernos, pero a 100 euros  
o incluso menos. Pero 
claro, la gente es esclava 
de la marca. ANGRYEL 

Y por menos de 80 si 
quieres. Solo tienes que 
buscar webs chinas de 
móviles en Google. 
CACHOGATO 

Obras españolas 
en el extranjero 
Esto no genera puesto 
alguno de trabajo aquí, 
salvo la docena de 
técnicos responsables de 
las obras presentes sobre 
el terreno. SAMMAS  

Hacienda 
se apiada de 
los jubilados 
Más bien se apiada, o 
mira para otro lado, 

según quien cometa los 
delitos. NEMITO 

Más valdría que se 
apiadaran de los 
jubilados subiéndoles las 
míseras pensiones que 
tienen muchos de ellos, 
rebajando el IVA, 
especialmente de los 
productos de primera 
necesidad, evitando el 
repago sanitario, 
aumentando el número 
de residencias de 
ancianos a precios 
asequibles, etc. ANTONIO 
P. G. 

Resumiendo, ahora ni lo 
que has conseguido 
después de toda una vida 
de esfuerzo es tuyo... 
KONAS 

Estudiantes en 
busca de piso 
Pagar impuestos dicen, 
si no vas por agencia, 
encontrar un piso por el 
que te hagan contrato es 
una aventura. FEN123 

En Madrid tenemos la 
Oficina del Alquiler, 
100% gratis y con 
contrato. Y la fianza se la 
queda la Comunidad, no 
el propietario, por lo que 
es más fácil de recuperar 
si todo está bien, claro. 
FUKAIJINZ

COMENTARIOS 
DE LOS 
LECTORES 
A MIBOLSILLO 

   WEB     20minutos.es/mibolsillo 

              @MiBolsillo 

E-MAIL   mibolsillo@20minutos.es

Contacta 
con nosotros

con los salarios. Pero no por 
sensibilidad social, sino por-
que es una condición para 
descartar la inquietante de-
flación, que podría dar al tras-
te con la recuperación. 
Rajoy ha dicho que España se-
guirá creciendo sin problemas. 
¿Los indicadores qué dicen? 
Lo mejor en el tercer trimes-
tre es el comportamiento del 
turismo, que va a amortiguar 
el descenso de la balanza co-
mercial, pero el consumo se 
está ralentizando. 
¿Pero seguirá creciendo?  
Muy moderadamente, ape-
nas. En ausencia de creci-
miento de rentas, el consumo 
puede recaer. Respecto a la  
inversión privada, sigue con-
dicionada por esas expectati-
vas económicas no tan favo-
rables y un crecimiento del 
crédito muy moderado. Las 
pymes españolas soportan 
una financiación peor a la de 
sus competidores. 
¿No parece abusivo que con ti-
pos oficiales al 0,05% los ban-
cos presten tan alto?  
Lo inquietante es que el BCE 
ponga encima de la mesa li-
quidez casi gratuita –400.000 
millones de euros– y los ban-
cos europeos hayan pedido 
apenas 80.000 millones. Y  
hay que presumir que bue-
na parte de ese dinero ha ido 
a pagar deudas que esos ban-
cos ya tenían con el BCE. Co-
mo resultado, no aumenta el 
crédito, y sin crédito, no se fi-
nancian las inversiones. Den-
tro de esos datos favorables 
también vemos mejoría en la 
vivienda, bueno para una 
economía como la española, 

que no consolidará su recu-
peración si el mercado de la 
vivienda no se recupera. Y pa-
ra eso es clave la financiación.  
¿Qué significaría si en la subas-
ta del BCE de diciembre los 
bancos no piden más dinero? 
Si fuese así, estaríamos ante 
uno de los escenarios más in-
quietantes, como es la ausen-
cia de reacción del paciente  
–la economía– a una liquidez 
gratuita a los bancos. 
Repasemos las reformas. Ya 
que hablamos de bancos, em-
pecemos por la financiera.  
Me gusta hablar más de rees-
tructuración que de reforma, 
pues ha sido el resultado de 
una lucha por la superviven-
cia. Pero si por reforma se en-
tiende la reducción de entida-
des y una mayor capitaliza-
ción, la respuesta es que sí ha 
existido reforma. La salud ban-
caria en España es más que 
aceptable; aunque se ha con-
seguido fundamentalmente 
con dinero público. 

Creo que en las pruebas del 
BCE que conoceremos este 
mes es probable que no haya 
ningún caso destacado en Es-
paña. Pero ahora tenemos me-
nos bancos y si se concentra el 
mercado, deben existir alter-
nativas de financiación. Como 
en EE UU o el Reino Unido, 
donde se han amortiguado los 
efectos de la crisis porque es-
tán menos bancarizados y dis-
ponen de un mayor grado de 
diversificación para dar finan-
ciación a la economía real. En 
fin, ahora no estamos en un 
sistema financiero más cer-
cano a la economía real de lo 
que estábamos antes. 

Reforma fiscal.  
No ha habido, en sentido es-
tricto, una reforma fiscal. Lo 
que ha habido es un retoque, 
una reversión parcial de las 
elevaciones de impuestos 
que se han hecho y alguna se-
ñal en el impuesto de socie-
dades. No se ha tocado el IVA 
y me da la impresión de que 
hay que seguir reformando. 
Reforma laboral.  
Ha concedido mayor poder 
a las empresas en el factor tra-
bajo que ha abaratado, espe-
cialmente, el despido. Eso ha 
podido reducir costes en em-
presas, sobre todo en las ex-
portadoras, y puede estar de-
trás del impulso de las expor-
taciones. La contrapartida es 
el aumento de la temporali-
dad, el grado de desconfian-
za de la gente y una caída de 
las rentas salariales que no 
permite aumentar el gasto. Si 
miramos la permanencia en 
los contratos o la simplifica-
ción contractual, el resultado 
de la reforma está por ver. 
¿Cree que el referéndum de Ca-
taluña afectará la economía? 
Hoy por hoy, no ha cotizado 
en los mercados financieros. 
Creo que ante el referéndum 
y la incapacidad de la polí-
tica para gestionar la perma-
nencia de Cataluña en Espa-
ña, es esencial encontrar ví-
as de reformas constitu- 
cionales como para que se 
mantenga en una federación 
española o como la llame-
mos. Porque la segregación 
de Cataluña abre incógnitas 
inquietantes como su contri-
bución al PIB y la deuda pú-
blica española. 

MEDIDAS UE 

«Sería bueno  
que Alemania 
acelerara  
su inversión 
pública» 

EMPLEO 

«No bajará la 
tasa del paro por 
debajo del 23% 
en los próximos 
dos años» 

IMPAGOS 

«La morosidad 
de las familias 
es menos de la 
mitad que la  
del conjunto» 

FAMILIAS 

«El consumo  
se va a ralentizar 
de aquí a final de 
año y apenas  
va a crecer» 

CATEDRÁTICO  
Y EMPRESARIO 

BIOEmilio Ontiveros 
(Ciudad Real, 1948) es 

catedrático de Economía de la 
Empresa de la Universidad 
Autónoma de Madrid y 
fundador, en 1987, de Analistas 
Financieros Internacionales, 
empresa de la que es presiden-
te. Ha sido hasta 2011 director 
de la revista Economistas del 
Colegio de Economistas de 
Madrid y actualmente es 
miembro de diversos consejos 
de administración y de 
redacción de publicaciones 
especializadas. Ha sido Fellow 
del Real Colegio Complutense, 
en la Universidad de Harvard y 
miembro del Grupo de 
Investigación Avanzada en 
Economía Internacional.
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Cómo equilibrar 
el bolsillo  
tras el verano
Buen artículo, aunque
no estoy del todo de 
acuerdo con alguno de
los puntos que tratáis  
(o, mejor dicho, de cómo
los tratáis). RAQUEL
CASTELLANOS 

Artículo poco brillante.
En primer lugar, hay que 
tener algún ingreso para
poder gastar/consu-
mir/vivir. QUIENSABE

10 ‘smartphones’ 
ppor menos 
de 200 euros
Hay webs que venden
móviles chinos con las
mismas características
que los móviles ultramo-
dernos, pero a 100 euros  
o incluso menos. Pero
claro, la gente es esclava 
de la marca. ANGRYEL 

Y por menos de 80 si 
quieres. Solo tienes que 
buscar webs chinas de 
móviles en Google. 
CACHOGATO 

Obras españolas 
en el extranjero
Esto no genera puesto 
alguno de trabajo aquí, 
salvo la docena de
técnicos responsables de 
las obras presentes sobre
el terreno. SAMMAS 

Hacienda 
se apiada de 
los jubilados
Más bien se apiada, o 
mira para otro lado, 

según quien cometa los
delitos. NEMITO 

Más valdría que se 
apiadaran de los
jubilados subiéndoles las 
míseras pensiones que 
tienen muchos de ellos,
rebajando el IVA,
especialmente de los 
productos de primera 
necesidad, evitando el
repago sanitario, 
aumentando el número 
de residencias de 
ancianos a precios 
asequibles, etc. ANTONIO
P. G. 

Resumiendo, ahora ni lo
que has conseguido 
después de toda una vida
de esfuerzo es tuyo... 
KONAS

Estudiantes en 
busca de piso
Pagar impuestos dicen,
si no vas por agencia,
encontrar un piso por el 
que te hagan contrato es
una aventura. FEN123

En Madrid tenemos la 
Oficina del Alquiler,
100% gratis y con 
contrato. Y la fianza se la
queda la Comunidad, no
el propietario, por lo que 
es más fácil de recuperar
si todo está bien, claro.
FUKAIJINZ

CO OSCOMENTARIOS 
DE LOS 
LECTORES
A MIBOLSILLO
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con los salarios. Pero no por
sensibilidad social, sino por-
que es una condición para
descartar la inquietante de-
flación, que podría dar al tras-
te con la recuperación.
Rajoy ha dicho que España se-
guirá creciendo sin problemas. 
¿Los indicadores qué dicen?
Lo mejor en el tercer trimes-
tre es el comportamiento del
turismo, que va a amortiguar 
el descenso de la balanza co-
mercial, pero el consumo se 
está ralentizando.
¿Pero seguirá creciendo? 
Muy moderadamente, ape-
nas. En ausencia de creci-
miento de rentas, el consumo
puede recaer. Respecto a la 
inversión privada, sigue con-
dicionada por esas expectati-
vas económicas no tan favo-
rables y un crecimiento del
crédito muy moderado. Las
pymes españolas soportan
una financiación peor a la de
sus competidores. 
¿No parece abusivo que con ti-
pos oficiales al 0,05% los ban-
cos presten tan alto? 
Lo inquietante es que el BCE 
ponga encima de la mesa li-
quidez casi gratuita –400.000 
millones de euros– y los ban-–
cos europeos hayan pedido
apenas 80.000 millones. Y  
hay que presumir que bue-
na parte de ese dinero ha ido
a pagar deudas que esos ban-
cos ya tenían con el BCE. Co-
mo resultado, no aumenta el 
crédito, y sin crédito, no se fi-
nancian las inversiones. Den-
tro de esos datos favorables
también vemos mejoría en la 
vivienda, bueno para una 
economía como la española,

que no consolidará su recu-
peración si el mercado de la 
vivienda no se recupera. Y pa-
ra eso es clave la financiación. 
¿Qué significaría si en la subas-
ta del BCE de diciembre los 
bancos no piden más dinero? 
Si fuese así, estaríamos ante
uno de los escenarios más in-
quietantes, como es la ausen-
cia de reacción del paciente 
–la economía–aa a una liquidez–
gratuita a los bancos. 
Repasemos las reformas. Ya
que hablamos de bancos, em-
pecemos por la financiera. 
Me gusta hablar más de rees-
tructuración que de reforma,
pues ha sido el resultado de 
una lucha por la superviven-
cia. Pero si por reforma se en-
tiende la reducción de entida-
des y una mayor capitaliza-
ción, la respuesta es que sí ha 
existido reforma. La salud ban-
caria en España es más que
aceptable; aunque se ha con-
seguido fundamentalmente 
con dinero público.

Creo que en las pruebas del 
BCE que conoceremos este
mes es probable que no haya 
ningún caso destacado en Es-
paña. Pero ahora tenemos me-
nos bancos y si se concentra el 
mercado, deben existir alter-
nativas de financiación. Como
en EE UU o el Reino Unido,
donde se han amortiguado los 
efectos de la crisis porque es-
tán menos bancarizados y dis-
ponen de un mayor grado de
diversificación para dar finan-
ciación a la economía real. En 
fin, ahora no estamos en un
sistema financiero más cer-
cano a la economía real de lo 
que estábamos antes.

Reforma fiscal. 
No ha habido, en sentido es-
tricto, una reforma fiscal. Lo
que ha habido es un retoque,
una reversión parcial de las
elevaciones de impuestos
que se han hecho y alguna se-
ñal en el impuesto de socie-

Adades. No se ha tocado el IVA 
y me da la impresión de que
hay que seguir reformando.
Reforma laboral.  

 Ha concedido mayor poder
a las empresas en el factor tra-
bajo que ha abaratado, espe-

acialmente, el despido. Eso ha 
podido reducir costes en em-
presas, sobre todo en las ex-
portadoras, y puede estar de-
trás del impulso de las expor-
taciones. La contrapartida es 
el aumento de la temporali-
dad, el grado de desconfian-
za de la gente y una caída de 

 las rentas salariales que no
permite aumentar el gasto. Si
miramos la permanencia en 
los contratos o la simplifica-
ción contractual, el resultado
de la reforma está por ver. 
¿Cree que el referéndum de Ca-

 taluña afectará la economía?
Hoy por hoy, no ha cotizado
en los mercados financieros. 
Creo que ante el referéndum
y la incapacidad de la polí-
tica para gestionar la perma-
nencia de Cataluña en Espa-
ña, es esencial encontrar ví-

 as de reformas constitu-
cionales como para que se
mantenga en una federación
española o como la llame-

 mos. Porque la segregación
 de Cataluña abre incógnitas

inquietantes como su contri-
bución al PIB y la deuda pú-
blica española.

MEDIDAS UE

«Sería bueno 
que Alemania 
acelerara 
su inversión 
pública»

EMPLEO

«No bajará la 
tasa del paro por 
debajo del 23%
en los próximos 
dos años»

IMPAGOS

«La morosidad 
de las familias 
es menos de la 
mitad que la 
del conjunto»

FAMILIAS

«El consumo 
se va a ralentizar 
de aquí a final de 
año y apenas  
va a crecer» 

CATEDRÁTICO 
Y EMPRESARIO

BIOEmilio Ontiveros 
(Ciudad Real, 1948) es 

catedrático de Economía de la 
Empresa de la Universidad 
Autónoma de Madrid y 
fundador, en 1987, de Analistas 
Financieros Internacionales, 
empresa de la que es presiden-
te. Ha sido hasta 2011 director 
de la revista Economistas del s
Colegio de Economistas de 
Madrid y actualmente es 
miembro de diversos consejos 
de administración y de 
redacción de publicaciones 
especializadas. Ha sido Fellow 
del Real Colegio Complutense, 
en la Universidad de Harvard y 
miembro del Grupo de 
Investigación Avanzada en
Economía Internacional.
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CONSUMO ALIMENTOS DE TEMPORADA

Setas, un 
producto para 
todo el año 

J. F. 

Con el otoño, las setas bro-
tan en las fruterías y es 

inevitable ligar este sabroso 
y alimenticio producto con la 
caída de la hoja. Lo que supo-
ne una verdad a medias, ya 
que las setas se consumen to-
do el año gracias a los cultivos 
que se concentran en La Rio-
ja, Albacete y Cuenca. 

Lo que no implica que se 
coman setas silvestres, aque-
llas que no pueden ser culti-
vadas y se recolectan princi-
palmente entre septiembre y 
noviembre, cuando la tierra 
aún está caliente y caen las 
primeras lluvias o tormentas. 

Hay dos tipos de setas: las 
especies saprófitas, que se ali-
mentan de materia orgánica 
muerta (troncos o tocones de 
árboles), y las micorrizas (en 
simbiosis con la raíz de una 
planta viva). José A. Jiménez, 
presidente de la asociación de 
cultivadores de La Rioja, Na-
varra y Aragón, explica que las 
primeras se pueden cultivar 
al usar materia muerta (com-
post) para desarrollar las se-
tas, mientras que las mico-
rrizas no aceptan el cultivo.  

Ni Jiménez, ni Juan Sego-
via, presidente de los cultiva-
dores de Castilla-La Mancha, 
tienen datos de qué porcenta-
je de las setas consumidas en 
España son cultivadas y cuán-
tas son silvestres. Lo cierto es 
que las primeras se miden en 
toneladas y las segundas en 
kilos. Según datos oficiales, se 
cultivan en España alrededor 
de 150.000 toneladas de setas, 
con una diferencia abismal 
entre el champiñón, el rey del 
consumo, que se queda con 
unas 135.000 toneladas, y el 
resto de setas cultivadas, con 
otras 15.000 toneladas. 

Por contra, poco se sabe del 
volumen de las silvestres. Josep 
Serentill –vicepresidente de 
Fetrusa, que agrupa a los co-
mercializadores– cifra en unos 

2 o 3 millones de kilogramos 
como máximo el consumo de 
estas setas de campo. Seren-
till declara que la mayoría se 
comercializa en los mercados 
centrales de Madrid y Barcelo-
na. En este último, hasta agos-
to se habían vendido 145.900 
kilos de setas sin determinar 
(silvestres y cultivadas), 69.096 
kilos de rovellons o níscalos y, a 
mucha distancia, 2.195.448 ki-
los de champiñones. 

Entre las cultivadas, tras el 
champiñón (que concentra 
más del 85% de la produc-
ción), la seta de ostra supone 
las tres cuartas partes de las 
restantes, según Jiménez. Las 
otras variedades se conocen 
en el sector como exóticas y la 
principal es la shii-take (o chi-
na). Otras cultivadas son la se-
ta de cardo (pariente cercana 
de la ostra), la de chopo, la pie 
azul o portobello.  

Entre las silvestres, el nísca-
lo triunfa por volumen inun-
dando las fruterías en estos 
meses. El boletus, muy apre-
ciado por su sabor, tiene un 
consumo similar al anterior, 
y el tercer hongo es la trufa. No 
por su volumen, unos 40.000 
kilos, frente al millón de kilos 
de cada una de las especies 
anteriores, sino por su precio 
(entre 400 y 800 euros el kilo). 

Nos acordamos de ellas cada otoño.  
Sin embargo, la mayoría de los hongos 
que se consumen en España son de 
cultivo; los silvestres son una minoría

CULTIVADAS (especies saprófitas)

CHAMPIÑÓN 
La reina por volumen de consumo tanto en fresco 
como en conserva. En España se come 1,8 kg por 

persona al año, mientras que el resto de setas suman 
0,3 o 0,4 kg. Aporta solo 26 kcal por 100 gramos.

‘SHII-TAKE’ O SETA CHINA 
La tercera en consumo. 34 kcal. Contiene todos los 
aminoácidos esenciales, es rica en hierro, calcio, 

cinc, vitaminas del grupo B, vitamina E,  
provitamina D y ácidos grasos insaturados.

SETA DE OSTRA 
Tras el champiñón es la más consumida, con unas 
13.000 toneladas al año. Es muy parecida a la de 

cardo, de la misma familia. Aporta solo 26 kcal por 
100 gramos y es rica en proteínas, fibra y minerales. 

NÍSCALOS O ‘ROVELLONS’ 
Posiblemente la seta más popular en España, abunda 

en los pinares e inunda las fruterías en octubre y 
noviembre. Es de color naranja-rojo, con bandas 

concéntricas más oscuras.

BOLETUS EDULIS 
Para muchos, la más sabrosa dejando a un lado a la 
trufa. Se consumen, más o menos, un millón de kilos 
al año, igual que de níscalos. La forma de esta seta es 
muy característica, similar a la de un tapón de cava.

TRUFA NEGRA O DE INVIERNO 
Distintas variedades. En España se recolecta la negra, 
que se exporta un 80%, y la de verano, que se exporta 
la mitad. La más consumida es la china, mucho más 

barata y de peor calidad. La más apreciada, la blanca. 

SILVESTRES (especies micorrizas)

Juan Segovia, de Castilla-La 
Mancha, dice que siempre se 
están haciendo pruebas con 
otras variedades para su culti-
vo y matiza que las silvestres, a 
pesar de su escasa producción, 
suponen una competencia muy 
fuerte al concentrarse en estos 
meses de otoño. José A. Jimé-
nez declara que el problema no 
es tanto cultivar nuevas espe-
cies, sino introducirlas en el 
mercado, ya que no hay cultura 
de setas en España, con un con-
sumo de 2 kilos por persona al 
año frente a los 3 kilos en la UE.

Nuevas especies 
en estudio

15 euros es el precio medio del boletus en MercaBarna, frente a 1,45 
euros que se paga por el champiñón y 12 euros por el níscalo o ‘rovellon’
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Con el otoño, las setas bro-
tan en las fruterías y es

inevitable ligar este sabroso 
y alimenticio producto con la 
caída de la hoja. Lo que supo-
ne una verdad a medias, ya
que las setas se consumen to-
do el año gracias a los cultivos 
que se concentran en La Rio-
ja, Albacete y Cuenca.

Lo que no implica que se
coman setas silvestres, aque-
llas que no pueden ser culti-
vadas y se recolectan princi-
palmente entre septiembre y 
noviembre, cuando la tierra
aún está caliente y caen las 
primeras lluvias o tormentas.

Hay dos tipos de setas: las
especies saprófitas, que se ali-
mentan de materia orgánica 
muerta (troncos o tocones de
árboles), y las micorrizas (en
simbiosis con la raíz de una 
planta viva). José A. Jiménez,
presidente de la asociación de 
cultivadores de La Rioja, Na-
varra y Aragón, explica que las
primeras se pueden cultivar
al usar materia muerta (com-
post) para desarrollar las se-
tas, mientras que las mico-
rrizas no aceptan el cultivo.  

Ni Jiménez, ni Juan Sego-
via, presidente de los cultiva-
dores de Castilla-La Mancha,
tienen datos de qué porcenta-
je de las setas consumidas en 
España son cultivadas y cuán-
tas son silvestres. Lo cierto es
que las primeras se miden en 
toneladas y las segundas en
kilos. Según datos oficiales, se
cultivan en España alrededor 
de 150.000 toneladas de setas,
con una diferencia abismal
entre el champiñón, el rey del 
consumo, que se queda con
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resto de setas cultivadas, con
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Fetrusa, que agrupa a los co-
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como máximo el consumo de 
estas setas de campo. Seren-
till declara que la mayoría se
comercializa en los mercados 
centrales de Madrid y Barcelo-
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to se habían vendido 145.900 
kilos de setas sin determinar 
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los de champiñones.

Entre las cultivadas, tras el 
champiñón (que concentra 
más del 85% de la produc-
ción), la seta de ostra supone 
las tres cuartas partes de las 
restantes, según Jiménez. Las
otras variedades se conocen
en el sector como exóticas y la 
principal es la shii-take (o chi-
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azul o portobello.  
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lo triunfa por volumen inun-
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ciado por su sabor, tiene un 
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y el tercer hongo es la trufa. No
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kilos, frente al millón de kilos
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(entre 400 y 800 euros el kilo).
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Sin embargo, la mayoría de los hongos 
que se consumen en España son de 
cultivo; los silvestres son una minoría
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que se exporta un 80%, y la de verano, que se exporta
la mitad. La más consumida es la china, mucho más 
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vo y matiza que las silvestres, a 
pesar de su escasa producción,
suponen una competencia muy 
fuerte al concentrarse en estos 
meses de otoño. José A. Jimé-
nez declara que el problema no
es tanto cultivar nuevas espe-
cies, sino introducirlas en el 
mercado, ya que no hay cultura 
de setas en España, con un con-
sumo de 2 kilos por persona al
año frente a los 3 kilos en la UE.
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JUAN CASTROMIL (Clipset) 

Para muchas personas, el re-
loj es un complemento de 

moda; para otras, un símbolo 
de estatus. Pero cada vez me-
nos gente lo lleva solo por su 
función principal: dar la hora. 
Los móviles adoptaron hace 
años esa función, con lo que li-
beraron muchas muñecas. Los 
smartphones pueden ser, para-
dójicamente, los que vuelvan a 
poner un reloj –esta vez inte-
ligente– en nuestras vidas. 

CONEXIÓN 

1Conectados al móvil. De 
momento, la mayoría de 

los modelos no son tan inteli-
gentes como parecen. Real-
mente utilizan el cerebro del 
móvil para realizar casi todas 
las tareas y ejecutar las aplica-
ciones. En principio, son una 
pantalla adicional que mues-
tra la información más desta-
cable o necesaria en cada mo-
mento sin tener que sacar el 

móvil del 
bolsillo. Sin 
embargo, cada 
vez más modelos 
cuentan con funcio-
nes independientes. 

2¿Compatibilidad? Hemos 
dicho que se conectan al 

móvil, pero cuidado, porque 
no todos los relojes son com-
patibles con todos los móviles. 
El Watch de Apple solo será 
compatible con el iPhone y los 
Android Wear lo son con la 
mayoría de los Android (ojo, 
Samsung tiene varios mode-
los incompatibles). Tan solo el 
Pebble y Cogito –los más bási-
cos– funcionan con ambas 
plataformas. Esto plantea un 
panorama en el cual Apple se-
guirá reforzando su círculo de 
exclusividad, mientras que 
Android ofrecerá una mayor 
variedad de opciones en  
formas, diseños y tamaños, 
que podrán usarse con ca- 
si cualquier móvil de esta  
plataforma. Cada oveja 

 
con su pare-
ja, solo que Android cuenta 
con un rebaño entero. 

FUNCIONES 

3La voz de su amo. Resulta 
obvio que la pantalla de 

cualquier reloj es demasiado 
pequeña para servir de con-
trol táctil único como ocurre 
en los móviles. Por eso aquí 
son de vital importancia los 
asistentes digitales –mayor-
domos virtuales– que recono-
cen las órdenes de voz: Siri 
por parte de Apple y Google 
Now en los Android. Ambos 
reconocen frases elaboradas 
como «¿Qué tiempo hará ma-
ñana?», «Pon el despertador a 
las 8» o «¿Dónde está el núme 

 
ro siete de la 

calle Mayor?». Los Android 
Wear, los únicos que están a la 
venta actualmente, respon-
den con bastante acierto.  

4Y todo esto, ¿para qué? La 
función básica de estos 

gadgets es ofrecer información 
–la hora o el calendario– de 
forma rápida y sencilla. Adi-
cionalmente pueden gestio-

nar las 
l lamadas,  

mensajes o co-
rreos que se reci-

ben en el móvil. Po-
dríamos definirlo como 

conectividad personal bási-
ca. Lo bueno no acaba aquí. 
Algunas de las aplicaciones 
instaladas en el móvil pueden 
replicar su función en la pe-
queña pantalla del reloj. Ver fo-
tos de Instagram, guiarse con 
Google Maps, actualizar redes 
sociales, gestionar la repro-
ducción musical y, por su-
puesto, cosas más vulgares co-
mo juegos o la previsión del 
tiempo. Algunos cuantifican la 
actividad, midiendo el ritmo 
cardiaco y los pasos, convir-
tiéndose (con las apps adecua-
das) en un monitor de salud. 

POR FUERA Y POR DENTRO 

5Diseño. Al inicio se men-
cionaba la moda como 

uno de los elementos de su-
pervivencia de los relojes. Los 

smartwatches no son inmu-
nes a este punto, solo que 
cuentan con muchas más li-
mitaciones que los modelos 
mecánicos. La principal dife-
rencia la encontramos en la 
pantalla (que puede ser mo-
nocroma o color) y, lo más 
destacable, redonda o rectan-
gular. Aún no existe una va-
riedad suficiente de mode-
los como para poder compe-
tir frente a los clásicos, pero sí 
al menos entre ellos. Claro 
que aquí cada uno tendrá su 
propia opinión y gusto. 

6Autonomía mejorable. El 
principal escollo de estos 

dispositivos es que tienen po-
co espacio para una batería, 
que debe proporcionar ener-
gía a una pantalla que aún 
consume demasiado. En los 
modelos más autónomos, 
con pantalla monocroma, 
pueden vivir sin un enchufe 
hasta una semana; si quieres 
color, casi seguro que te toca-
rá recargarlo a diario.

Motorola Moto 360 
LA ATRACCIÓN DEL CÍRCULO. 

El primero completamente 
circular, con diseño minimalista 
y elegante. Usa Android Wear, 
por lo que se conecta con 
casi cualquier smartphone 
Android actual. Entiende 
las órdenes de voz si 
comienzas con las 
palabras mágicas «OK 
Google». Con pulsómetro 
y sumergible 30 minutos. 
249 €. www.motorola.es

Pebble 
Smartwatch 

ALTERNATIVO. Una 
propuesta única que utiliza 

una pantalla de tinta 
electrónica –en blanco y 

negro– que consume mucha 
menos energía y ofrece 5 días de 

autonomía. Compatible con 
iPhone y Android, dispone de 

muchas funciones de comunicación 
con el móvil. Muy personalizable con 

originales apps. 129 €. www.getpebble.com

LG G Watch R 
RECTANGULAR O 

REDONDO. La única 
marca con dos formatos. 

Basado en Android Wear, es 
compatible con casi cualquier 
móvil Android y cuenta con las 

prestaciones típicas: Google 
Now, pulsómetro, navegación 

con Google Maps (y el GPS del 
móvil)... Una de las opciones más 

elegantes con resistencia al agua. 
Consultar precio. www.lge.com/es

Cogito Classic 
BÁSICO. Si tomamos un reloj normal y lo dotamos de una 

discreta pantalla LCD, donde se muestran las 
notificaciones más básicas del móvil, obtenemos 

Cogito. Compatible con iPhone y Android, cuenta 
con una autonomía de varios meses usando una 
pila no recargable. 150 €. www.cogitowatch.com

Samsung Gear S 
CASI UN MÓVIL. Único modelo 
totalmente independiente del 

teléfono, con ranura para 
tarjetas micro-SIM que le 

aportan la funcionalidad de 
un smartphone. Su pantalla 

curvada es la de mayor 
tamaño (2’’). La pega es su 

sistema operativo Tizen, 
compatible con una 

pequeña selección de 
móviles. Consultar precio. 

www.samsung.es

Sony Smartwatch 3 
TODOTERRENO. Con GPS integrado y resistente al agua, 

un buen candidato para los más deportistas. Basado en 
Android Wear, es compatible con cualquier móvil 

Android v4.3. Su sólida caja metálica permite 
intercambiar sus correas en pocos segundos. 

230 €. www.sonymobile.es

CONSUMO RELOJES INTELIGENTES

Apple Watch 
DISEÑO PARA TODOS. Aún quedan meses para que llegue y ya es 

de los más deseados. Tres modelos diferentes, dos tamaños y 
múltiples correas ofrecen el catálogo más amplio. Solo es 

compatible con iPhone y cuenta con una interfaz que se controla 
mediante la pantalla táctil, la corona digital y las órdenes de voz a 

Siri. Permitirá pagar las compras gracias a su chip NFC y monitorizar 
la salud con su pulsómetro. Desde 349 $. www.apple.es

Dar la hora es lo de menos
Los relojes inteligentes (o ‘smartwatches’) quieren convertirse 
en un complemento de moda y salud para todo el mundo

 

90 
millones de ‘smartwatches’ habrá 

en nuestras muñecas en 4 años, 
según Business Insider. Generarán 

9.000 millones de dólares

MIMIBOLSILLOBOLSILLO8            
JUEVES 16 JUEVES 16 DE OCTUBRE DE 2014DE OCTUBRE DE 2014

JUAN CASTROMIL (Clipset)

Para muchas personas, el re-
loj es un complemento de 

moda; para otras, un símbolo
de estatus. Pero cada vez me-
nos gente lo lleva solo por su
función principal: dar la hora.
Los móviles adoptaron hace
años esa función, con lo que li-
beraron muchas muñecas. Los 
smartphonespueden ser, para-s
dójicamente, los que vuelvan a 
poner un reloj –esta vez inte-
ligente– en nuestras vidas. –

CONEXIÓN

1Conectados al móvil. De
momento, la mayoría de

los modelos no son tan inteli-
gentes como parecen. Real-
mente utilizan el cerebro del
móvil para realizar casi todas 
las tareas y ejecutar las aplica-
ciones. En principio, son una 
pantalla adicional que mues-
tra la información más desta-
cable o necesaria en cada mo-
mento sin tener que sacar el

móvil del 
bolsillo. Sin 
embargo, cada 
vez más modelos 
cuentan con funcio-
nes independientes. 

2¿Compatibilidad? Hemos 
dicho que se conectan al

móvil, pero cuidado, porque
no todos los relojes son com-
patibles con todos los móviles.
El Watch de Apple solo será
compatible con el iPhone y los 
Android Wear lo son con la 
mayoría de los Android (ojo, 
Samsung tiene varios mode-
los incompatibles). Tan solo el 
Pebble y Cogito –los más bási-–
cos– funcionan con ambas
plataformas. Esto plantea un
panorama en el cual Apple se-
guirá reforzando su círculo de
exclusividad, mientras que 
Android ofrecerá una mayor 
variedad de opciones en  
formas, diseños y tamaños, 
que podrán usarse con ca- 
si cualquier móvil de esta  
plataforma. Cada oveja 

con su pare-
ja, solo que Android cuenta
con un rebaño entero.

FUNCIONES

3La voz de su amo. Resulta
obvio que la pantalla de 

cualquier reloj es demasiado
pequeña para servir de con-
trol táctil único como ocurre
en los móviles. Por eso aquí 
son de vital importancia los
asistentes digitales –mayor-
domos virtuales– que recono-–
cen las órdenes de voz: Siri 
por parte de Apple y Google
Now en los Android. Ambos 
reconocen frases elaboradas
como «¿Qué tiempo hará ma-
ñana?», «Pon el despertador a 
las 8» o «¿Dónde está el núme 

ro siete de la 
calle Mayor?». Los Android
Wear, los únicos que están a la 
venta actualmente, respon-
den con bastante acierto.  

4Y todo esto, ¿para qué? La
función básica de estos 

gadgetses ofrecer información s
–la hora o el calendario– de
forma rápida y sencilla. Adi-
cionalmente pueden gestio-

l lamadas,  
mensajes o co-

rreos que se reci-
ben en el móvil. Po-

dríamos definirlo como
conectividad personal bási-
ca. Lo bueno no acaba aquí. 
Algunas de las aplicaciones
instaladas en el móvil pueden 
replicar su función en la pe-
queña pantalla del reloj. Ver fo-
tos de Instagram, guiarse con 
Google Maps, actualizar redes
sociales, gestionar la repro-
ducción musical y, por su-
puesto, cosas más vulgares co-
mo juegos o la previsión del
tiempo. Algunos cuantifican la 
actividad, midiendo el ritmo 
cardiaco y los pasos, convir-
tiéndose (con las apps adecua-s
das) en un monitor de salud.

POR FUERA Y POR DENTRO

5Diseño. Al inicio se men-
cionaba la moda como 

uno de los elementos de su-
pervivencia de los relojes. Los

son inmu-
nes a este punto, solo que 
cuentan con muchas más li-
mitaciones que los modelos
mecánicos. La principal dife-
rencia la encontramos en la
pantalla (que puede ser mo-
nocroma o color) y, lo más
destacable, redonda o rectan-
gular. Aún no existe una va-
riedad suficiente de mode-
los como para poder compe-
tir frente a los clásicos, pero sí 
al menos entre ellos. Claro 
que aquí cada uno tendrá su 
propia opinión y gusto.

6Autonomía mejorable. El 
principal escollo de estos

dispositivos es que tienen po-
co espacio para una batería,
que debe proporcionar ener-
gía a una pantalla que aún
consume demasiado. En los 
modelos más autónomos,
con pantalla monocroma, 
pueden vivir sin un enchufe 
hasta una semana; si quieres
color, casi seguro que te toca-
rá recargarlo a diario.

60
CÍRCULO.

amente 
o minimalista 
ndroid Wear, 
ecta con 

martphone
 Entiende 
voz si

n las 
gicas «OK 
n pulsómetro
30 minutos. 

motorola.es

atch 
O. Una 
a que utiliza 
tinta 
lanco y 
me mucha 
ece 5 días de 
ble con 
one de 
municación 
lizable con 

getpebble.com

LG G Watch R 
RECTANGULAR O 

REDONDO. La única 
marca con dos formatos.

Basado en Android Wear, es 
compatible con casi cualquier 
móvil Android y cuenta con las

prestaciones típicas: Googl
Now, pulsómetro, navegació

con Google Maps (y el GPS de
móvil)... Una de las opciones más

elegantes con resistencia al agua.
Consultar precio. www.lge.com/es

Cogito
BÁSICO. Si tomamos un reloj normal y lo dotam

discreta pantalla LCD, donde se muestra
notificaciones más básicas del móvil, obtenemo

Cogito. Compatible con iPhone y Android, cuenta 
con una autonomía de varios meses usando una 
pila no recargable. 150 €. www.cogitowatch.com

Samsung Gear S 
CASI UN MÓVIL. Único modelo
totalmente independiente del 

teléfono, con ranura para 
tarjetas micro-SIM que le 

aportan la funcionalidad de 
un smartphone. Su pantalla 

curvada es la de mayor 
tamaño (2’’). La pega es su

sistema operativo Tizen,
compatible con una 

pequeña selección de 
móviles. Consultar precio. 

www.samsung.es

al agua, 
Basado en 
er móvil 

permite
segundos.

r 
as 
gle 

ón
del 
más 

a.

CONSUMO RELOJES INTELIGENTES

nar las
l lamadas

smartwatches no ss
nes a este punto

Motorola Moto 36
LA ATRACCIÓN DEL 

El primero completa
circular, con diseño
y elegante. Usa An
por lo que se con
casi cualquier sm
Android actual.
las órdenes de
comienzas con
palabras mág
Google». Con
y sumergible 
249 €. www.m

Pebble
Smartwa

ALTERNATIVO
propuesta única

una pantalla de t
electrónica –en bl

negro– que consum
menos energía y ofre

autonomía. Compatib
iPhone y Android, dispo

muchas funciones de com
con el móvil. Muy personal

originales apps. 129 €. www.g

Sony Smartwatch 3y
OTERRENO. Con GPS integrado y resistente a

buen candidato para los más deportistas. 
ndroid Wear, es compatible con cualquie

Android v4.3. Su sólida caja metálica p
intercambiar sus correas en pocos s

230 €. www.sonymobile.es

So
TODOT

un bu
And

A

Apple Watch
DISEÑO PARA TODOS. Aún quedan meses para que llegue y ya es 

de los más deseados. Tres modelos diferentes, dos tamaños y 
múltiples correas ofrecen el catálogo más amplio. Solo es múltiples correas ofrecen el catálogo más amplio Solo es

compatible con iPhone y cuenta con una interfaz que se controla 
mediante la pantalla táctil, la corona digital y las órdenes de voz a 

Siri. Permitirá pagar las compras gracias a su chip NFC y monitorizar 
la salud con su pulsómetro. Desde 349 $. www.apple.es

Dar la hora e
Los relojes inteligentes (o ‘smarttwatches’) quieren convertirse 
en un complemento de moda y ssalud para todo el mundo

gito Classic 
os de una a 
an las 
os 

90
millones de ‘smartwatches’ habrá 

en nuestras muñecas en 4 años, 
según Business Insider. Generarán 

9.000 millones de dólares



JUEVES 16 DE OCTUBRE DE 2014

SEGUROSLOSEXTRAS
DE MIBOLSILLO                 

BEATRIZ P. GALDÓN 

Seguridad. Quizá se trate 
de la palabra más presen-

te en nuestra vida. En casa, 
cuando viajamos, en nuestro 
coche, nuestros animales, en 
atención médica, pensando 
en nuestra jubilación, nues-
tra familia... En todo quere-
mos tener tranquilidad ple-

na. Pero, claro, esa seguridad, 
en la mayoría de los concep-
tos, implica un coste. 

La mayor parte de los se-
guros que se comercializan en 
España son opcionales; es de-
cir, uno elige si quiere tenerlos 
o no. En pocos casos son obli-
gatorios, como ocurre con el 
de automóvil. Y, precisamen-
te, por tratarse de un sector 

que requiere más concien-
ciación que otra cosa, tam-
bién ha sufrido las conse-
cuencias de la crisis; aunque 
es verdad que no de manera 
tan acusada como en otro ti-
po de actividades. Además, 
hay que tener en cuenta que 
en España no hay apenas tra-
dición por la contratación de 
seguros, algo que sí ocurre en 

la mayoría de los países euro-
peos y en Estados Unidos. 

A lo largo de los últimos 
tres años, el volumen de pri-
mas ha registrado vaivenes; el 
año pasado se constató un 
descenso del 2,57%. En este 
tiempo, las entidades operati-
vas inscritas en el Registro Ad-
ministrativo han pasado de 
279 a 264. 

Las dificultades del nego-
cio se han apreciado tam-
bién a nivel general. Según 
Mapfre, el mercado de pri-
mas subió únicamente un 
1,4% de media en el mundo 
en 2013, frente al 2,5% de 
2012, teniendo como princi-
pal consecuencia el debilita-
miento de las economías 
más desarrolladas. 

Las previsiones para este 
ejercicio siguen siendo mo-
deradas. De acuerdo con los 
datos facilitados por Unespa, 
la Asociación Empresarial del 

Seguro, al cierre del primer 
semestre de 2014 el ahorro 
gestionado en productos de 
seguro de vida ascendía a 
164.608 millones de euros, lo 
que supone un crecimiento 
del 3,61% frente al mismo pe-
riodo del año anterior. 

Por su parte, los ingresos 
obtenidos por el sector en 
cuanto a primas del seguro 
no vida ascendió a 15.956 mi-
llones de euros, cifra que em-
pata con la del primer semes-
tre de 2013. 

Durante la crisis, y en la ac-
tualidad, las ramas de seguros 
que están teniendo peor 
comportamiento son la de 
automóvil y la de multirries-
go (hogar). El primero es 
obligatorio, pero hay muchos 
clientes que han optado por 
no renovar la póliza y dejar su 
vehículo aparcado. También 
ha caído considerablemen-
te la venta de nuevos coches. 

En cambio, se mantiene 
al alza el interés por la con-
tratación de los seguros de la 
salud, que hasta junio creció 
un 3,05%. SIGUE EN PÁG. II>

6.000 € por minuto para Hacienda
La actividad de las aseguradoras aporta a Hacienda 3.675.000 
euros diarios en concepto de impuestos sobre beneficios, según 
recoge Unespa en su memoria social de 2013 (unos 6.000 eu-
ros cada minuto). En total, las empresas aportaron 4.046 millo-
nes de euros; es decir, se fueron para el erario 4 de cada 10 eu-
ros que obtuvieron como beneficio. La mayor parte de la tribu-
tación corresponde a las primas y a los recargos para financiar 
el Consorcio de Compensación de Seguros.

 

3.779 
millones en primas emitidas 
de enero a junio certifican a 

Mapfre como la mayor 
aseguradora de España

Los seguros multirriesgo 
para el hogar mitigan los 
efectos de los robos en las 
viviendas. GTRES

PRONÓSTICO ESTABLE EN PREVENCIÓN 
El negocio de los seguros representa el 5,5% del PIB. Más de 260 entidades comercializan una amplia gama 
de productos, pero el de vida es el de mayor interés. La evolución del sector ha sido sostenida, pese a la crisis
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SEGUROS PRONÓSTICO ESTABLE

Además de 
la crisis, las 

compañías tienen que hacer 
frente a otro tipo de proble-
mas como son los fraudes. El 
contrato de un seguro supo-
ne, en caso de necesidad, la 
indemnización o prestación 
de servicios por parte del 
asegurador en beneficio del 
asegurado. Algunas veces, el 
cliente intenta recibir la con-
traprestación sin que haya 
un motivo real.  

A escena ha salido tam-
bién la banca española, que, 
en general, está incorporan-
do en su actividad la venta de 
seguros a sus clientes. Para el 
sector financiero, se trata de 

otra fuente de ingresos vía 
comisiones y de obtención 
de nuevos clientes que bus-
can rentabilidades adiciona-
les ante la pérdida de atracti-
vo de los depósitos, el acti-
vo de ahorro por excelencia 
para los españoles, pero que 
en este momento tiene los ti-
pos en mínimo histórico. 

Los bancos están lanzan-
do descuentos muy atracti-
vos en sus productos, que 
pueden llegar hasta el 50%, 
tal y como ocurre en el caso 
de Bankia. 

La batalla también se ha 
trasladado a Internet, donde 
en muchos casos se encuen-
tran las mejores opciones. 

Asimismo, ha sido importan-
te durante los últimos años la 
proliferación de comparado-
res de seguros –tipo Kelisto.es; 
Bankimia. es; Rastreator. com; 
etc.–, donde se pueden en-
contrar grandes diferencias 
de precios dentro de un mis-
mo producto, y nos dan la op-
ción de elegir la mejor. 

Las aseguradoras han to-
mado nota e, igualmente, 
han comenzado a presentar 
contraofertas; Mapfre, por 
ejemplo, está llamando a sus 
clientes directamente para 
proponer rebajas muy lla-
mativas en las pólizas. 

El reto principal que tiene 
el sector asegurador en el 

corto y medio plazo es el de  
lidiar con esta competencia 
junto con el inicio de un re-
punte en la actividad.  

Pero, además, tendrá que 
afrontar una reforma fiscal, 
que la industria contempla 
con cierto recelo porque 
puede dañar el negocio de 
los seguros de vida a largo 
plazo con la creación, por 
parte del Gobierno, del Plan 
de Ahorro 5, una especie de 
depósito que conlleva la 
exención fiscal a partir del 
quinto año. 

Más a medio plazo, se 
pondrá en marcha la directi-
va europea Solvencia II, que 
pretende un cambio de regu-

lación sectorial para mejorar 
el control y la medición de 
riesgos a los que están ex-
puestos las aseguradoras. 

El sector asegurador re-
presenta el 5,5% del PIB es-
pañol y cuenta en la actua-
lidad con 89.000 mediadores 
–quien vende los productos 
en función de las peticiones 
y el perfil de los clientes–, se-
gún datos de Unespa. 

De acuerdo con la Direc-
ción General de Seguros  
y Fondos de Pensiones 
(DGSFP), cada español gasta 
una media de 1.194 euros en 
seguros al año, principal-
mente en los de vida, que re-
presentan el 56% del total.

VIENE DE PÁG. I >

B. P. G. 

Las aseguradoras tienen 
que actuar muchas veces 

como auténticos detectives; 
de hecho, generalmente 
cuentan en plantilla con 
equipos de investigación. 

La picaresca del fraude ha 
existido tradicionalmente en 
esta industria, y con la cri-
sis incluso se ha intensifica-
do. Las compañías de segu-
ros reciben cada semana nu-
merosos partes de siniestros 
fraudulentos. 

El I Mapa AXA del fraude 
en España, realizado por la 
aseguradora AXA, desvela 
que durante la crisis el inten-
to de engaños a la industria 
se ha duplicado. La propia 
compañía confirma que en 
2013 evitó pagos fraudulen-
tos por valor de 63 millones 
de euros, que detectó en ca-
si 17.000 casos sospechosos. 

La mayoría de las estafas 
se refieren a importes inferio-
res a los 600 euros y están re-
lacionadas con el automó-
vil, con el 61% sobre el total, 
frente al 11% derivadas de 
multirriesgo y el 28% de dife-
rente índole. 

Según el informe, las co-
munidades autónomas más 
proclives a este tipo de prác-
ticas son Andalucía, Astu-
rias y Murcia. El País Vasco, 
Aragón y La Rioja son, por 
contra, las más fieles a sus 

aseguradoras. Lo peor de to-
do, según cuenta el estudio, 
es que cada vez más se de-
tectan tramas organizadas. 

El fraude en los seguros 
se constituye como un de-
lito tipificado en el Código 
Penal español: «Cometen 
estafa los que, con ánimo de 
lucro, utilizasen engaño pa-
ra producir error en otro, in-
duciéndolo a realizar un ac-
to de disposición en perjui-
cio propio o ajeno». 

Las consecuencias pue-
den ser múltiples: desde la 
simple rescisión de la póli-
za de seguro e identificación 
del asegurado fraudulento 
dentro de la base de datos de 
la compañía afectada, hasta 

la acusación por un delito de 
estafa, que puede acarrear  
cuantiosas multas o incluso 
la cárcel –entre seis meses y 
cuatro años– si la cantidad 
supera los 400 euros. 

Las prácticas fraudulen-
tas abarcan todo tipo de in-
venciones por parte del de-
fraudador. Las compañías se 

han encontrado casos como 
los de personas que solicitan 
indemnizaciones por disca-
pacidad después de un acci-
dente, pero mantienen sus 
trabajos, por ejemplo de en-
trenador de gimnasio; robos 
falsos en el hogar y en el 
vehículo; incendios provo-
cados... 

Según el comparador de 
seguros arpe.com, el perfil 
del defraudador habitual en 
el sector de seguros tiene un 
nivel cultural medio-alto; 
una edad comprendida en-
tre los 35 y 40 años, y no ac-
túa de forma espontánea, si-
no con un nivel de prepara-
ción considerable.

EL FRAUDE SE 
DUPLICA EN LOS 
AÑOS DE CRISIS 
La picaresca de engaño a la entidad 
aseguradora para cobrar una indemnización 
es una práctica habitual en el sector

Las aseguradoras están incre-
mentando su esfuerzo en in-
versión para contener posibles 
fraudes en sus prácticas co-
merciales. Según el portal del 
seguro www.inese.es, por ca-
da euro destinado a investiga-
ción, las entidades logran una 
rentabilidad de 39,22 euros; 
suponiendo el desembolso 
medio en cada caso de 69 eu-
ros. La firma subraya que el 
pasado año se destinaron a es-
tos fines un total de 10,5 millo-
nes, un 10% más que en el 
ejercicio anterior. 

Más inversión 
en investigación

En bandeja de plata, de Billy Wilder (1966), es el paradigma del intento de estafa a una aseguradora.  
Walter Matthau convence a Jack Lemmon para que simule una parálisis y así cobrar la indemnización. ARCHIVO

EL SECTOR EN CIFRAS 

7,5% 
del PIB supone la cartera de 
deuda pública que tienen las 
aseguradoras. Su inversión ha 
subido más del 70% en dos años. 

1,8 
millones de euros cada año se 
destinan a cubrir los siniestros 
producidos en la vivienda por 
goteras, el más habitual. El 
segundo más frecuente es la rotura 
de cristales, con 1,1 millones.  
30% 
de los ciudadanos de Madrid 
cuentan con un seguro de salud. 
Históricamente ha sido la 
comunidad autónoma que ha 
mostrado mayor interés en este 
producto. 

50.000 
euros puede llegar a suponer el 
coste de un siniestro para un 
seguro en asistencia de viaje. Es 
un servicio que se presta a nivel 
mundial. 
60% 
de los siniestros en comercios 
se centran en bares y 
restaurantes. Los daños más 
comunes son los causados por el 
agua. Los de robo superan los  
90 millones de euros. 

55.000 
familias han recibido 1.740 
millones en indemnizaciones por 
el seguro de vida. 

2.400 
hipotecas al año validan el 
seguro de vida con cobertura de 
fallecimiento.
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SEGUROS PRONÓSTICO ESTABLE

B. P. G. 

Si uno quiere ir por la vida sin asumir ries-
go, probablemente encuentre el producto 

que necesita. La gama de seguros se ha ido 
ampliando con el paso de tiempo y cada vez 

es más frecuente encontrar opciones más so-
fisticadas en los productos, de las que sue-
len hacer más uso los famosos. 

Las piernas de un jugador de fútbol, las ma-
nos de un portero, la boca, la nariz... Todo es 
posible. Pero, en general, cada uno forma par-

te de una de estas categorías: seguros per-
sonales, contra daños o de prestación de ser-
vicios. La primera clasificación engloba los 
riesgos que pueden afectar a la existencia, la 
integridad física o la salud del asegurado. En el 
segundo grupo, se cubren posibles accidentes 

del asegurado o elementos referentes a su pa-
trimonio que pudieran verse afectados por un 
incendio en el hogar o un robo, por ejemplo. 

La tercera posibilidad se refiere a seguros 
de asistencia jurídica, asistencia de viajes y 
a los decesos.

TODO LO QUE PODEMOS ASEGURAR  
Hay seguros para casi todo, desde los más tradicionales, como el de la vivienda o el del coche, a los 
más peculiares e impensables, como los que protegen las manos de un portero de fútbol profesional

Los riesgos pueden alcanzar 
a la integridad de la persona 
o a su entorno; tanto 
familiar como material. 
Algunos seguros de este tipo 
son obligatorios en ciertas 
autonomías, como el de 
vehículos o el de animales. 

PERSONALES. Cubren los 
riesgos de la propia 
integridad de la persona. 
Dentro de este grupo están 
los que se refieren al seguro 
de vida, que compensarían 
económicamente a la 
familia en caso de muerte 
natural del asegurado o a él 
mismo por discapacidad, y 
los relacionados con 
accidentes, enfermedad, y el 
de enterramiento y deceso. 

MATERIALES. Protegen los 
daños de objetos y anima-
les. En ese apartado se 
engloban las coberturas por 
incendios, robo, incidentes 
en el transporte de mercan-
cías, en el automóvil,  
y las derivadas de activida-
des agrícolas, ganaderas  
y forestales. 

PATRIMONIALES. Quedan 
bajo protección los 
intereses del patrimonio 
asegurado: seguro de 
responsabilidad civil, 
familiar, de crédito, de 
productos, de pérdidas de 
beneficios, de caución, 
patronal, empresarial y 
profesional.

El ámbito de la vida laboral y 
el de la personal son muy 
diferentes y, como tal, 
requieren distintas protec-
ciones. El seguro empresa-
rial y de pyme está repun-
tando en el último año con 
la estabilización económica.  

PARTICULARES. Son los 
seguros que atienden los 
problemas personales del 
asegurado y de su entorno 
directo, como la familia. 
Normalmente la entidad 
valora la situación laboral, el 
tipo de vida y otros aspectos 
como la edad para ajustar el 
producto a sus necesidades.  
Aquí se incluyen la mayor 
parte de los seguros de 
riesgo personal: viajes, salud, 
hogar, automóvil, animales 
domésticos o incluso para 
caballos. 

EMPRESARIALES. Cubren 
el riesgo de los daños que 
pueda ocasionar involunta-
riamente una empresa en su 
actividad normal. Suelen ser 
productos de multirriesgo y 
entre las pólizas más 
habituales están las que 
protegen las roturas de 
vidrios o cristales; la 
responsabilidad civil legal 
del arrendatario y los 
desperfectos en los equipos 
electrónicos. Compensa las 
pérdidas económicas por la 
interrupción de la actividad 
en situaciones, por ejemplo, 
de un incendio.

Las pólizas contratadas se 
pueden hacer de manera 
individual o colectiva, 
dependiendo del número 
de beneficiados. Los 
colectivos suelen gozar de 
mayores descuentos en las 
primas. 

INDIVIDUAL. Esta categoría 
está definida por sí misma. 
Es decir, el beneficiario es 
una sola persona, o a lo 
sumo aquellas con las que 
tenga un vínculo especial. 
En esta clasificación se 
encuentran los planes 
individuales de ahorro 
sistemático, conocidos bajo 
las siglas PIAS, y se trata, en 
definitiva, de seguros 
individuales de vida y de 
largo plazo; es decir, pasado 
el periodo establecido en el 
contrato, se podrá disfrutar 
de las aportaciones 
efectuadas más los rendi-
miento acumulados. 

COLECTIVOS. También 
conocidos como seguros de 
grupo, protegen a un 
colectivo sujeto al mismo 
riesgo, aunque la póliza la 
contrata un solo tomador, 
tal y como describe la web 
www.losmejoressegurosdel-
mundo.com. Es necesario 
que exista un vínculo de 
unión entre todos los 
asegurados. Los principales 
seguros colectivos son de 
vida, accidentes, enferme-
dad y responsabilidad civil.

Los seguros públicos y 
privados se concentran en el 
ámbito de la salud. Por un 
lado está la Seguridad Social, 
que es la que responde ante 
el trabajador, y por otro, una 
compañía del sector. 

PÚBLICOS. El Estado actúa 
como el asegurador, y en la 
mayoría de los casos suelen 
ser obligatorios. También 
denominados seguros 
sociales o prestaciones 
sociales, cubren a la clase 
trabajadora ante problemas 
como enfermedad, 
desempleo, maternidad... 
Se trata, en el caso de 
España, de la Seguridad 
Social, que se encarga de 
efectuar las prestaciones 
indicadas en su momento. 
Hay que tener claro que no 
es un servicio gratuito, ya 
que este sistema se financia 
a través de los impuestos de 
los ciudadanos. 

PRIVADOS. El que asegura 
es una compañía, una 
sociedad mutua o una 
cooperativa de seguros. Son 
productos voluntarios y 
España es uno de los países 
de la UE con más clientes 
en esta rama. La opción de 
sanidad privada mantiene 
un alto interés dentro de la  
sociedad, que valora la 
posibilidad de elegir médico 
y hospital, así como la 
rapidez en la asistencia o en 
las consultas.

La prima es la cantidad que 
debe pagar el tomador del 
seguro. El importe depende 
de la duración del contrato, 
la probabilidad con la que 
suceda el siniestro y la 
cantidad que se asegure. 

VITALICIAS. El desembolso 
de la prima la efectúa el 
asegurado mientras viva. 
Una vez que fallece, la 
contraprestación por parte 
de la aseguradora puede ser 
en forma de renta o capital. 
Los beneficiados, por lo 
general, suelen ser familia-
res, aunque puede ser 
cualquier persona. Este tipo 
de primas, pueden ser, 
igualmente, temporales; dan 
la opción de elegir un 
periodo de 20 o 30 años, por 
ejemplo. 

PERIÓDICAS. O fracciona-
das. Aunque el coste del 
seguro se haya calculado de 
forma anual, se da la opción 
de que el cliente satisfaga los 
pagos en periodos más 
reducidos, como semanas, 
meses o trimestres. 

ÚNICA. El tomador solo 
realiza un desembolso en 
todo el tiempo de la vigencia 
del contrato. 

VARIABLE. En virtud de las 
circunstancias previstas, 
puede oscilar a lo largo del 
contrato. Suele aplicarse a 
las mutualidades del seguro.

Proteger mercancías y, en 
definitiva, lo que se 
transporta por las distintas 
vías de comunicación. En el 
caso de las aerolíneas, 
también puede haber 
compensación económica.  

TERRESTRES. En concreto 
se refiere a la cobertura de 
las mercancías transporta-
das por vía terrestre. Suelen 
responder a daños materia-
les que no hayan sido 
causados por el transportis-
ta, pérdidas y también  
a robos. 

MARÍTIMOS. En el tráfico 
marítimo, los seguros 
responden a situaciones de 
explosión o incendio en el 
buque o la embarcación, 
colisiones durante la 
navegación y desperfectos 
en las mercancías. Es el 
seguro pionero en los 
seguros, en general; los 
primeros riesgos protegidos 
fueron los de navegación en 
la Edad Media. 

AÉREOS. Compensa 
económicamente del 
accidente que pueda 
ocurrir en el avión. 
También protege de los 
daños o desperfectos de las 
mercancías transportadas. 
Hechos acontecidos este 
año, como la destrucción 
del avión de Malaysia 
Airlines, han encarecido las 
primas en el sector.
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Si uno quiere ir por la vida sin asumir ries-
go, probablemente encuentre el producto 

que necesita. La gama de seguros se ha ido
ampliando con el paso de tiempo y cada vez

es más frecuente encontrar opciones más so-
fisticadas en los productos, de las que sue-
len hacer más uso los famosos.

Las piernas de un jugador de fútbol, las ma-
nos de un portero, la boca, la nariz... Todo es 
posible. Pero, en general, cada uno forma par-

te de una de estas categorías: seguros per-
sonales, contra daños o de prestación de ser-
vicios. La primera clasificación engloba los
riesgos que pueden afectar a la existencia, la 
integridad física o la salud del asegurado. En el 
segundo grupo, se cubren posibles accidentes

del asegurado o elementos referentes a su pa-
trimonio que pudieran verse afectados por un 
incendio en el hogar o un robo, por ejemplo. 

La tercera posibilidad se refiere a seguros 
de asistencia jurídica, asistencia de viajes y 
a los decesos.

O O O Q O OSTODO LO QUE PODEMOS S GASEGURAR 
Hay seguros para casi todo, desde los más tradicionales, como el de la vivienda o el del coche, a los
más peculiares e impensables, como los que protegen las manos de un portero de fútbol profesional

Los riesgos pueden alcanzar 
a la integridad de la persona 
o a su entorno; tanto
familiar como material.
Algunos seguros de este tipo
son obligatorios en ciertas 
autonomías, como el de
vehículos o el de animales.

PERSONALES. Cubren los 
riesgos de la propia 
integridad de la persona.
Dentro de este grupo están 
los que se refieren al seguro
de vida, que compensarían 
económicamente a la 
familia en caso de muerte 
natural del asegurado o a él 
mismo por discapacidad, y 
los relacionados con 
accidentes, enfermedad, y el 
de enterramiento y deceso.

MATERIALES. Protegen los 
daños de objetos y anima-
les. En ese apartado se
engloban las coberturas por 
incendios, robo, incidentes 
en el transporte de mercan-
cías, en el automóvil, 
y las derivadas de activida-
des agrícolas, ganaderas 
y forestales. 

PATRIMONIALES. Quedan 
bajo protección los
intereses del patrimonio 
asegurado: seguro de 
responsabilidad civil,
familiar, de crédito, de
productos, de pérdidas de
beneficios, de caución,
patronal, empresarial y 
profesional.

El ámbito de la vida laboral y 
el de la personal son muy 
diferentes y, como tal, 
requieren distintas protec-
ciones. El seguro empresa-
rial y de pyme está repun-
tando en el último año con 
la estabilización económica. 

PARTICULARES. Son los
seguros que atienden los
problemas personales del 
asegurado y de su entorno
directo, como la familia. 
Normalmente la entidad 
valora la situación laboral, el 
tipo de vida y otros aspectos 
como la edad para ajustar el 
producto a sus necesidades. 
Aquí se incluyen la mayor 
parte de los seguros de 
riesgo personal: viajes, salud,
hogar, automóvil, animales
domésticos o incluso para 
caballos.

EMPRESARIALES. Cubren 
el riesgo de los daños que 
pueda ocasionar involunta-
riamente una empresa en su 
actividad normal. Suelen ser 
productos de multirriesgo y 
entre las pólizas más
habituales están las que 
protegen las roturas de
vidrios o cristales; la 
responsabilidad civil legal 
del arrendatario y los
desperfectos en los equipos
electrónicos. Compensa las 
pérdidas económicas por la 
interrupción de la actividad 
en situaciones, por ejemplo, 
de un incendio.

Las pólizas contratadas se
pueden hacer de manera 
individual o colectiva, 
dependiendo del número
de beneficiados. Los 
colectivos suelen gozar de
mayores descuentos en las
primas. 

INDIVIDUAL. Esta categoría 
está definida por sí misma.
Es decir, el beneficiario es 
una sola persona, o a lo
sumo aquellas con las que 
tenga un vínculo especial. 
En esta clasificación se 
encuentran los planes 
individuales de ahorro 
sistemático, conocidos bajo
las siglas PIAS, y se trata, en 
definitiva, de seguros 
individuales de vida y de 
largo plazo; es decir, pasado
el periodo establecido en el 
contrato, se podrá disfrutar 
de las aportaciones
efectuadas más los rendi-
miento acumulados.

COLECTIVOS. También 
conocidos como seguros de
grupo, protegen a un 
colectivo sujeto al mismo
riesgo, aunque la póliza la 
contrata un solo tomador,
tal y como describe la web 
www.losmejoressegurosdel-
mundo.com. Es necesario 
que exista un vínculo de 
unión entre todos los
asegurados. Los principales
seguros colectivos son de 
vida, accidentes, enferme-
dad y responsabilidad civil.

Los seguros públicos y 
privados se concentran en el 
ámbito de la salud. Por un 
lado está la Seguridad Social,
que es la que responde ante 
el trabajador, y por otro, una 
compañía del sector.

PÚBLICOS. El Estado actúa 
como el asegurador, y en la 
mayoría de los casos suelen 
ser obligatorios. También 
denominados seguros 
sociales o prestaciones
sociales, cubren a la clase
trabajadora ante problemas
como enfermedad, 
desempleo, maternidad...
Se trata, en el caso de
España, de la Seguridad 
Social, que se encarga de
efectuar las prestaciones
indicadas en su momento. 
Hay que tener claro que no
es un servicio gratuito, ya 
que este sistema se financia 
a través de los impuestos de 
los ciudadanos. 

PRIVADOS. El que asegura 
es una compañía, una 
sociedad mutua o una 
cooperativa de seguros. Son 
productos voluntarios y 
España es uno de los países 
de la UE con más clientes 
en esta rama. La opción de
sanidad privada mantiene
un alto interés dentro de la  
sociedad, que valora la 
posibilidad de elegir médico
y hospital, así como la 
rapidez en la asistencia o en 
las consultas.

La prima es la cantidad que 
debe pagar el tomador del 
seguro. El importe depende
de la duración del contrato, 
la probabilidad con la que 
suceda el siniestro y la 
cantidad que se asegure.

VITALICIAS. El desembolso
de la prima la efectúa el 
asegurado mientras viva.
Una vez que fallece, la 
contraprestación por parte
de la aseguradora puede ser 
en forma de renta o capital. 
Los beneficiados, por lo
general, suelen ser familia-
res, aunque puede ser 
cualquier persona. Este tipo
de primas, pueden ser, 
igualmente, temporales; dan 
la opción de elegir un 
periodo de 20 o 30 años, por 
ejemplo.

PERIÓDICAS. O fracciona-
das. Aunque el coste del 
seguro se haya calculado de 
forma anual, se da la opción 
de que el cliente satisfaga los 
pagos en periodos más 
reducidos, como semanas,
meses o trimestres.

ÚNICA. El tomador solo
realiza un desembolso en 
todo el tiempo de la vigencia 
del contrato.

VARIABLE. En virtud de las
circunstancias previstas,
puede oscilar a lo largo del 
contrato. Suele aplicarse a 
las mutualidades del seguro.

Proteger mercancías y, en 
definitiva, lo que se
transporta por las distintas 
vías de comunicación. En el
caso de las aerolíneas, 
también puede haber 
compensación económica. 

TERRESTRES. En concreto 
se refiere a la cobertura de 
las mercancías transporta-
das por vía terrestre. Suelen
responder a daños materia-
les que no hayan sido 
causados por el transportis-
ta, pérdidas y también  
a robos. 

MARÍTIMOS. En el tráfico 
marítimo, los seguros
responden a situaciones de
explosión o incendio en el 
buque o la embarcación, 
colisiones durante la 
navegación y desperfectos
en las mercancías. Es el
seguro pionero en los
seguros, en general; los
primeros riesgos protegidos
fueron los de navegación en
la Edad Media.

AÉREOS. Compensa 
económicamente del 
accidente que pueda 
ocurrir en el avión.
También protege de los
daños o desperfectos de las
mercancías transportadas. 
Hechos acontecidos este
año, como la destrucción
del avión de Malaysia 
Airlines, han encarecido las
primas en el sector.
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El sector asegurador ha si-
do uno de los pioneros 

en lanzar estrategias fuera 
de los canales tradicionales. 
La revolución que ha vivido 
Internet se ha trasladado ca-
si en la misma medida a es-
te negocio.  

Claramente se ha visto el 
desembarco al mundo onli-
ne de las compañías tradi-
cionales, así como la apa-
rición de otras nuevas que 
solo comercializan sus pro-
ductos a través de esta vía, 
como es el caso de Línea Di-
recta (Bankinter), Direct Se-
guros (AXA) Fénix Directo 
(Allianz) o Verti (Mapfre).  

La razón de esta explo-
sión es clara. Por un lado es-
te tipo de venta precisa de 
menos coste, se llega a un 
número más amplio de per-
sonas y se puede consultar 
las 24 horas del día. Inter-
net se ha convertido en la 
clave competitiva del sector. 

Paralelamente se ha de-
sarrollado un crecimiento 
exponencial de comparado-
res o buscadores que traba-
jan en beneficio del asegura-
dor, rastreando entre todas 
las firmas para elegir aque-
llas con mejores servicios o 
prestaciones y a los precios 
más atractivos. En este lado 
se encuentran firmas como 
Rastreator.com; Kelisto.es; 

INTERNET 
REVOLUCIONA 
EL SECTOR 
El negocio ‘online’ se ha convertido en 
prioridad estratégica para las aseguradoras. 
En Europa, generará 25.000 millones en 2016

Balumba.es y Seguros.es, en-
tre otros.  

Muchas se centran en la 
comercialización de seguros 
de automóvil o motos, pero 
otras abarcan la mayoría  
de opciones de cobertura de 
seguros.  

A veces las diferencias de 
precios son abrumadoras. 
Según un estudio de Kelis-
to.es, en el sector del automó-
vil pueden llegar hasta el 
50%, aunque siempre hay 

que mirar que las compara-
ciones sean estrictas: las mis-
mas pólizas y con idénticas 
prestaciones. 

La banca tradicional ha 
puesto igualmente en el es-
caparate de Internet toda su 
oferta aseguradora, pero pa-
ra el contrato en firme re-
quiere presencia física. 

Según un estudio elabo-
rado por Capgemini, las 
aseguradoras, a pesar de ha-
ber desarrollado un intenso 

esfuerzo en este sentido, se 
sitúan en un nivel medio en 
cuanto a actividad en las re-
des sociales. 

En el pasado año, la firma  
constató a través de su estu-
dio que el 40% de las prin-
cipales aseguradoras que 
operan en España habían 
capturado más del 10% del 
negocio a través de Internet. 
Las previsiones para el pre-
sente ejercicio es que sea de 
otro 10% más. 

Los seguros que se soli-
citan más por Internet son el 
de automóvil y el de salud. 
Según datos de la consultora 
Accenture, el volumen de 
pólizas de seguros vendidas 
a través de la Red alcanzará 
los 25.000 millones de euros 
en 2016 en la Unión Euro-
pea; un salto sustancial si se 
compara con la cifra de ne-
gocio de 12.000 millones a 
los que se llegó hace apenas 
dos años.  

El volumen de primas 
emitidas a través del siste-
ma online supondrá enton-
ces el 18% sobre el total. 

La inversión que destina-
rán las aseguradoras para 
mejorar sus estrategias en la 
Red alcanzará los 27 millo-
nes de euros, según las es-
timaciones realizadas por 
Accenture.

Muchas aseguradoras han 
creado aplicaciones móviles 
para facilitar la prestación de 
servicios a sus clientes. Desde 
la posibilidad de gestionar los 
partes de incidentes con vehí-
culos o en el hogar, hasta la lo-
calización del vehículo vía 
GPS, asistencia en carretera 
o consultas de diversa índole.

Rellenar partes 
con el móvil

Internet ha sido un revulsivo para el sector asegurador. JORGE PARÍS
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ces el 18% sobre el total. 
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LAS MEJORES OFERTAS DEL MOMENTO. Contratar un seguro ahora puede resultar más económico que nunca. La competitividad ha crecido 
de forma vertiginosa en el sector, en gran parte por las posibilidades que Internet ofrece a este negocio. Casi todas las compañías tienen importantes descuentos; algunos  
de hasta del 50% o el 70%. También hay promociones que facilitan el pago de la póliza, permiten el disfrute de meses gratis o ayudan a ahorrar en la compra diaria

Primas emitidas enero/junio 2014: 
1.760.050.851 € � www.allianz.es  

Hasta veinte tipos 
diferentes de seguros 
ofrece Allianz; pensa-
dos para particulares 
y empresas. Desde los 
más tradicionales, 
hasta los más novedo-
sos (como son las 
coberturas de bodegas, 
gasolineras, casas 
rurales o energías 
renovables). Desde su 
página web se pueden 
contratar directamente 
los seguros de coche y 
moto, con la obtención 
de un presupuesto 
previo. En este momento 
tiene una oferta especial 
para celebrar la póliza 
hogar un millón. En cada 
renovación regalan tres 
nuevas garantías: 
bricofácil, reparación de 
electrodomésticos y 
asistencia de mascotas y 
plantas. También 
ofrecen ventajas para 
los clientes registrados 
en la web.

Los seguros de viaje ofrecen una protección extensa; 
desde accidentes o enfermedad, hasta robos. GTRES

Primas emitidas enero/junio 2014: 
499.747.362 € � www.asisa.es 

Aseguradora centrada 
en la comercialización 
de pólizas de la salud, 
cuyo objetivo es «la 
calidad, la innovación, 
y la atención al 
cuidado». Ha puesto en 
marcha dos nuevas 
coberturas: Asisa 
Internacional y Asisa 
Momento. La primera 
ofrece asistencia 
sanitaria en el extranje-
ro, y la segunda da la 
posibilidad de acceder a 
todos los tipos de seguro 
a un precio más reduci-
do, aunque se tendrá 
que abonar un extra en 
consulta. A través de la 
app para móvil, se 
puede gestionar la 
autorización de 
pruebas médicas y 
consultar disponibili-
dad de citas, así como 
la localización del 
equipo médico o el 
hospital que más nos 
interese.

Primas emitidas enero/junio 2014: 
610.176.390 € � www.aviva.es 

El Grupo Aviva es el 
mayor asegurador del 
Reino Unido y uno de 
los principales provee-
dores de seguros en 
Europa; cuenta con 32 
millones de clientes 
totales. Dispone de una 
aplicación para iPhone,  
con un simulador para 
saber qué se cobraría 
en la jubilación en caso 
de contratar alguno de 
sus servicios. 
Su oferta actual se 
centra en productos 
tradicionales como 
planes de pensiones, 
seguros de vida y de 
salud... También 
cuentan con fondos de 
inversión. Su beneficio 
en España se ha 
incrementado un 10% 
en el primer semestre. 
Muchos famosos han 
sido abanderados de la 
marca, como María de 
Villota, Pedro Duque 
y Martín Berasategui.

Primas emitidas enero/junio 2014: 
1.077.341.575 € � bbvaseguros.com 

La gama de BBVA 
Seguros acoge a 
particulares, empresas, 
profesionales y 
agrarios. Para servicios 
individuales cuentan 
con prestaciones tan 
inusuales como el 
Servicio Manitas, 
incluido en el seguro 
de la vivienda y que 
presta asistencia para 
situaciones tan simples 
como la colocación de 
unas cortinas o el 
montaje de muebles. 
Destacan, por otro lado, 
los miniseguros en los 
que se paga un único 
euro a la semana. 
Están focalizados en la 
repatriación, asistencia 
jurídica y de viajes, 
y en accidentes. Con la 
contratación de un 
seguro del hogar 
se puede hacer uso, 
igualmente, de un 
servicio de ayuda 
informática.

Primas emitidas enero/junio 2014: 
1.193.886.781 € � www.generali.es 

Se pueden contratar 
seguros de automóvil, 
hogar, decesos y 
accidentes a través de 
su página web o del 
teléfono. Con su 
producto denominado 
Pago Como Conduzco, se  
ahorra hasta un 40% en 
la prima de la póliza 
dependiendo de la edad, 
el historial de siniestros 
y los hábitos de conduc-
ción. La página de 
Internet tiene un área 
restringida a los 
clientes. Según la 
compañía, se obtienen 
importantes ventajas, 
como la rebaja de 300 
euros al año en las 
compras realizadas. 
Para Generali, sus 
principales preocupa-
ciones son «el futuro y 
la vida de nuestros 
clientes y de nuestros 
empleados». Tiene 
presencia en todo 
el mundo.

Primas emitidas enero/junio 2014: 
1.504.577.093 € � www.axa.es 

Facilita la contratación 
de sus servicios por el 
canal online. Se puede 
hacer con los seguros de 
automóvil, motos, vida, 
bicicleta y viajes. 
Cualquiera de estas 
opciones puede resultar 
interesante, ya que 
ofrecen descuentos; 
por ejemplo, la cobertu-
ra de vehículos se puede 
hacer desde 114 euros.  
Pero hay más. AXA 
tiene promociones 
vigentes hasta finales 
de año. El seguro 
dental cuesta menos 
de cuatro euros al mes; 
el de hospitalización 
o salud presentan 
descuentos del 8%. 
De forma paralela, 
el área AXAVip permite 
disfrutar de un ahorro 
de 0,03 euros por litro 
de carburante y del 
10% en reparaciones 
del hogar y en las 
compras de determina-
das marcas.

Primas emitidas enero/junio 2014: 
2.439.552.462 € � www.vidacaixa.es 

Siendo cliente del 
servicio Línea Abierta 
Shop de la entidad, 
se pueden elegir y 
contratar los produc-
tos más clásicos del 
sector: vivienda, 
automóvil, salud y 
moto. En la actualidad 
tiene una póliza para 
accidentes por solo 10 
euros al mes, con 
cobertura personal 
y con posibilidad de 
extenderla a la familia. 
Si se hace por Internet, 
la primera prima 
resulta gratis. Además, 
hasta el próximo 
2 de noviembre 
mantiene la promo-
ción Triple Protección, 
que permite reunir en 
un único producto 
protección en el hogar 
y en la salud. Si se 
ejecuta en el periodo 
de vigencia, existe la 
opción de que los tres 
primeros meses 
salgan gratis.

Primas emitidas enero/junio 2014: 
289.031.086 € � dkvseguros.com 

«Cuídate mucho» es el 
eslogan de esta 
compañía. En este 
momento, tiene como 
una de sus mejores 
ofertas el seguro 
médico KV Profesional. 
Por un tiempo limitado 
(no específica fecha 
límite) se puede 
contratar con un 
descuento que puede 
llegar hasta el 75% y 
con el servicio buco-
dental gratuito. Es una 
promoción válida para 
nuevos clientes. DKV 
Seguros ofrece 
asesoramiento médico 
a distancia las 24 horas 
del día y facilita una 
segunda opinión 
médica con especialis-
tas del mundo en 
enfermedad grave o 
en bioética. Reembol-
sa el 80% de los gastos 
médicos de niños. 
Tiene un producto 
específico para 
funcionarios.

Primas emitidas enero/junio 2014: 
363.841.129 € � libertyseguros.es 

Cuenta con 2.500 
mediadores para la 
comercialización de 
sus seguros, que 
trabajan bajo la 
filosofía de ser cada día 
mejores y con un 
servicio de asistencia 
los 365 días del año 
y las 24 horas del día. 
Dentro de su gama de 
productos, hay algunos 
innovadores como el del 
golf, enfocado a la 
protección del equipo 
que requiere este 
deporte, posibles 
accidentes durante su 
práctica o los gastos 
extraordinarios que 
genere un premio 
obtenido en un campeo-
nato. Liberty contem-
pló su fusión por 
absorción con Génesis 
hace ahora un año. 
Cuenta con más de 
1,5 millones de clientes 
y es una de las asegura-
doras líderes en 
Estados Unidos.

Primas emitidas enero/junio 2014: 
790.853.882 € � www.caser.es 

Caser comercializa una 
amplia gama de 
productos para 
particulares y empre-
sas. En el primer grupo 
hay un total de 21 
servicios –tan singula-
res como los seguros 
Retira, del carné de 
conducir–. Para 
compañías hay otros 
13 disponibles, donde 
también aparecen 
algunos novedosos 
como la protección 
para tiendas de 
alquiler o venta de 
material de esquí. Se 
pueden contratar los 
seguros de coche, moto, 
hogar, vida, salud y 
pensiones con precios 
atractivos si se formali-
zan a través de Internet. 
Caser es una de las 
aseguradoras con 
mayor tradición en 
España, con experien-
cia de 70 años. Ha 
conseguido más de  
3 millones de clientes.

Primas 2014: 1.107.953.605 € � 

seguroscatalanaoccidente.com  

Otra aseguradora con 
historia: 150 años. 
Centrada en las ramas 
de salud, vida, hogar y 
automóvil. La nueva  
app para iPhone 
facilita, además de 
información de 
interés para el clien-
te/usuario, la posibili-
dad de contratar los 
servicios o rellenar los 
partes en caso de 
accidente de coche.  
La tarjeta Cosalud 
permite disfrutar de un 
seguro médico econó-
mico y completo en 
prestación de servicios. 
Por ejemplo, se 
reembolsa el 100% de 
los gastos de hospitali-
zación por enfermedad, 
parto, accidente... 
Catalana Occidente 
ofrece seguros de 
moto y ciclomotor 
personalizados, 
dependiendo del uso 
y las necesidades  
del cliente.

Correduría de seguros                         
� www.seguros.elcorteingles.es 

Está presente en el 
mercado asegurador a 
través de una corredu-
ría y una aseguradora 
de vida y accidentes, 
que también es gestora 
de fondos de pensio-
nes. En total, son 130 
oficinas y 1.200 
profesionales los que 
dan servicio en este 
ámbito. Hasta el 31 de 
octubre se pueden 
contratar seguros con 
descuentos de hasta el 
30%. Los clientes de la 
tarjeta de El Corte Inglés 
disfrutan de servicios 
exclusivos. Ahora sale 
gratis por un año el 
Seguro de Accidentes 
5x, que multiplica por 5 
el valor de las compras 
realizadas con la tarjeta 
en los 30 días previos al 
fallecimiento del 
asegurado. Trabaja con 
aseguradoras como 
Adeslas, Allianz, Asisa, 
AXA, Generali, Mapfre 
o Sanitas, entre otras.

SEGUROS PRONÓSTICO ESTABLE

LAS MEJORES OFERTAS DEL MOMENTO. Contratar un seguro ahora puede resultar más económico que nunca. La competitividad ha crecido
de forma vertiginosa en el sector, en gran parte por las posibilidades que Internet ofrece a este negocio. Casi todas las compañías tienen importantes descuentos; algunos 
de hasta del 50% o el 70%. También hay promociones que facilitan el pago de la póliza, permiten el disfrute de meses gratis o ayudan a ahorrar en la compra diaria

Primas emitidas enero/junio 2014:
1.760.050.851 € � www.allianz.es 

Hasta veinte tipos
diferentes de seguros
ofrece Allianz; pensa-
dos para particulares 
y empresas. Desde los
más tradicionales,
hasta los más novedo-
sos (como son las
coberturas de bodegas,
gasolineras, casas 
rurales o energías
renovables). Desde su 
página web se pueden 
contratar directamente 
los seguros de coche y 
moto, con la obtención 
de un presupuesto 
previo. En este momento 
tiene una oferta especial 
para celebrar la póliza 
hogar un millón. En cada 
renovación regalan tres
nuevas garantías: 
bricofácil, reparación de 
electrodomésticos y 
asistencia de mascotas y 
plantas. También 
ofrecen ventajas para 
los clientes registrados
en la web.

Los seguros de viaje ofrecen una protección extensa; 
desde accidentes o enfermedad, hasta robos. GTRES

Primas emitidas enero/junio 2014:
499.747.362 € � www.asisa.es

Aseguradora centrada 
en la comercialización 
de pólizas de la salud,
cuyo objetivo es «la 
calidad, la innovación, 
y la atención al 
cuidado». Ha puesto en
marcha dos nuevas 
coberturas: Asisa 
Internacional y Asisa 
Momento. La primera 
ofrece asistencia 
sanitaria en el extranje-
ro, y la segunda da la 
posibilidad de acceder a 
todos los tipos de seguro
a un precio más reduci-
do, aunque se tendrá 
que abonar un extra en
consulta. A través de la 
app para móvil, sep
puede gestionar la 
autorización de
pruebas médicas y 
consultar disponibili-
dad de citas, así como 
la localización del 
equipo médico o el 
hospital que más nos
interese.

Primas emitidas enero/junio 2014:
610.176.390 € � www.aviva.es 

El Grupo Aviva es el 
mayor asegurador del 
Reino Unido y uno de 
los principales provee-
dores de seguros en 
Europa; cuenta con 32
millones de clientes 
totales. Dispone de una 
aplicación para iPhone,  
con un simulador para 
saber qué se cobraría 
en la jubilación en caso 
de contratar alguno de 
sus servicios. 
Su oferta actual se
centra en productos 
tradicionales como 
planes de pensiones,
seguros de vida y de 
salud... También
cuentan con fondos de
inversión. Su beneficio
en España se ha 
incrementado un 10% 
en el primer semestre. 
Muchos famosos han 
sido abanderados de la 
marca, como María de
Villota, Pedro Duque 
y Martín Berasategui.

Primas emitidas enero/junio 2014:
1.077.341.575 € � bbvaseguros.com

La gama de BBVA 
Seguros acoge a 
particulares, empresas,
profesionales y 
agrarios. Para servicios
individuales cuentan 
con prestaciones tan 
inusuales como el 
Servicio Manitas, 
incluido en el seguro 
de la vivienda y que
presta asistencia para 
situaciones tan simples 
como la colocación de
unas cortinas o el 
montaje de muebles. 
Destacan, por otro lado,
los miniseguros en los 
que se paga un único 
euro a la semana. 
Están focalizados en la 
repatriación, asistencia 
jurídica y de viajes,
y en accidentes. Con la 
contratación de un 
seguro del hogar 
se puede hacer uso,
igualmente, de un 
servicio de ayuda 
informática.

Primas emitidas enero/junio 2014:
1.193.886.781 € � www.generali.es

Se pueden contratar 
seguros de automóvil,
hogar, decesos y 
accidentes a través de 
su página web o del 
teléfono. Con su
producto denominado 
Pago Como Conduzco, se 
ahorra hasta un 40% en 
la prima de la póliza 
dependiendo de la edad,
el historial de siniestros
y los hábitos de conduc-
ción. La página de
Internet tiene un área 
restringida a los
clientes. Según la 
compañía, se obtienen 
importantes ventajas,
como la rebaja de 300
euros al año en las
compras realizadas.
Para Generali, sus
principales preocupa-
ciones son «el futuro y 
la vida de nuestros
clientes y de nuestros 
empleados». Tiene
presencia en todo
el mundo.

Primas emitidas enero/junio 2014:
1.504.577.093 € � www.axa.es 

Facilita la contratación 
de sus servicios por el 
canal online. Se puede
hacer con los seguros de
automóvil, motos, vida,
bicicleta y viajes. 
Cualquiera de estas
opciones puede resultar 
interesante, ya que
ofrecen descuentos;
por ejemplo, la cobertu-
ra de vehículos se puede
hacer desde 114 euros.
Pero hay más. AXA 
tiene promociones 
vigentes hasta finales
de año. El seguro 
dental cuesta menos
de cuatro euros al mes; 
el de hospitalización 
o salud presentan 
descuentos del 8%. 
De forma paralela,
el área AXAVip permite
disfrutar de un ahorro
de 0,03 euros por litro
de carburante y del 
10% en reparaciones
del hogar y en las
compras de determina-
das marcas.

Primas emitidas enero/junio 2014:
2.439.552.462 € � www.vidacaixa.es

Siendo cliente del 
servicio Línea Abierta 
Shop de la entidad, 
se pueden elegir y 
contratar los produc-
tos más clásicos del 
sector: vivienda,
automóvil, salud y 
moto. En la actualidad
tiene una póliza para 
accidentes por solo 10 
euros al mes, con
cobertura personal 
y con posibilidad de 
extenderla a la familia. 
Si se hace por Internet, 
la primera prima 
resulta gratis. Además,
hasta el próximo 
2 de noviembre
mantiene la promo-
ción Triple Protección, 
que permite reunir en
un único producto
protección en el hogar 
y en la salud. Si se
ejecuta en el periodo 
de vigencia, existe la 
opción de que los tres
primeros meses
salgan gratis.

Primas emitidas enero/junio 2014:
289.031.086 € � dkvseguros.com 

«Cuídate mucho» es el
eslogan de esta 
compañía. En este 
momento, tiene como
una de sus mejores 
ofertas el seguro 
médico KV Profesional.
Por un tiempo limitado
(no específica fecha 
límite) se puede
contratar con un 
descuento que puede
llegar hasta el 75% y 
con el servicio buco-
dental gratuito. Es una 
promoción válida para 
nuevos clientes. DKV 
Seguros ofrece
asesoramiento médico 
a distancia las 24 horas 
del día y facilita una 
segunda opinión 
médica con especialis-
tas del mundo en 
enfermedad grave o
en bioética. Reembol-
sa el 80% de los gastos 
médicos de niños. 
Tiene un producto 
específico para 
funcionarios.

Primas emitidas enero/junio 2014:
363.841.129 € � libertyseguros.es 

Cuenta con 2.500
mediadores para la 
comercialización de 
sus seguros, que
trabajan bajo la 
filosofía de ser cada día 
mejores y con un 
servicio de asistencia 
los 365 días del año
y las 24 horas del día.
Dentro de su gama de 
productos, hay algunos 
innovadores como el del 
golf, enfocado a la 
protección del equipo
que requiere este
deporte, posibles
accidentes durante su
práctica o los gastos 
extraordinarios que
genere un premio 
obtenido en un campeo-
nato. Liberty contem-
pló su fusión por 
absorción con Génesis
hace ahora un año.
Cuenta con más de
1,5 millones de clientes
y es una de las asegura-
doras líderes en 
Estados Unidos.

Primas emitidas enero/junio 2014:
790.853.882 € � www.caser.es 

Caser comercializa una 
amplia gama de
productos para 
particulares y empre-
sas. En el primer grupo 
hay un total de 21
servicios –tan singula-
res como los seguros
Retira, del carné de
conducir–rr . Para 
compañías hay otros 
13 disponibles, donde 
también aparecen 
algunos novedosos
como la protección 
para tiendas de
alquiler o venta de 
material de esquí. Se 
pueden contratar los
seguros de coche, moto, 
hogar, vida, salud y 
pensiones con precios 
atractivos si se formali-
zan a través de Internet.
Caser es una de las 
aseguradoras con 
mayor tradición en 
España, con experien-
cia de 70 años. Ha 
conseguido más de  
3 millones de clientes.

Primas 2014: 1.107.953.605 € � 

seguroscatalanaoccidente.com 

Otra aseguradora con 
historia: 150 años. 
Centrada en las ramas 
de salud, vida, hogar y 
automóvil. La nueva 
app para iPhone p
facilita, además de 
información de 
interés para el clien-
te/usuario, la posibili-
dad de contratar los 
servicios o rellenar los 
partes en caso de
accidente de coche. 
La tarjeta Cosalud
permite disfrutar de un
seguro médico econó-
mico y completo en
prestación de servicios.
Por ejemplo, se
reembolsa el 100% de 
los gastos de hospitali-
zación por enfermedad,
parto, accidente... 
Catalana Occidente 
ofrece seguros de 
moto y ciclomotor 
personalizados,
dependiendo del uso 
y las necesidades  
del cliente.

Correduría de seguros                        
� www.seguros.elcorteingles.es

Está presente en el 
mercado asegurador a 
través de una corredu-
ría y una aseguradora 
de vida y accidentes, 
que también es gestora 
de fondos de pensio-
nes. En total, son 130
oficinas y 1.200
profesionales los que 
dan servicio en este 
ámbito. Hasta el 31 de
octubre se pueden
contratar seguros con
descuentos de hasta el 
30%. Los clientes de la 
tarjeta de El Corte Inglés
disfrutan de servicios 
exclusivos. Ahora sale 
gratis por un año el 
Seguro de Accidentes
5x, que multiplica por 5
el valor de las compras 
realizadas con la tarjeta 
en los 30 días previos al 
fallecimiento del 
asegurado. Trabaja con 
aseguradoras como
Adeslas, Allianz, Asisa,
AXA, Generali, Mapfre
o Sanitas, entre otras.

MIBOLSILLOVI                          JUEVES 16 DE OCTUBRE DE 2014



                                                                                                                                                VII                                                                                                                  JUEVES 16 DE OCTUBRE DE 2014

PUBLICIDAD VII 
JUEVES 16 DE OCTUBRE DE 2014

PUBLICIDAD



SEGUROS PRONÓSTICO ESTABLE

Primas emitidas enero/junio 2014: 
422.071.449 € � www.plusultra.es/ 

Compañía que 
pertenece al Grupo 
Catalana Occidente, 
con gran implanta-
ción en España y una 
base de clientes que 
alcanza casi los dos 
millones. Gestiona y 
comercializa una gran 
variedad de seguros. 
Bajo la promoción  
El Precio Justo, el 
cliente puede hacer 
una propuesta de pago 
para la póliza de 
cobertura del vehículo 
y la empresa se 
compromete a ofrecer 
el mejor precio con 
base en las necesida-
des del solicitante. 
Plus Ultra cuenta con 
una red de 5.000 
agentes y corredores. 
En 2013 registró un 
volumen de factura-
ción de 829 millones. 
En Internet tiene un 
área de acceso 
restringido para 
clientes donde se 
pueden realizar 
consultas y contratar 
los productos.

En Madrid y en el País Vasco son obligatorios los 
seguros de responsabilidad civil para perros. ARCHIVO
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Primas emitidas enero/junio 2014: 
443.007.313 € � www.ibercaja.es 

Entre los productos 
que tiene en el 
mercado hay cuatro 
que destaca la propia 
compañía: Seguros de 
vida Ibercaja, Caser 
Salud Activa, Ibercaja 
Hogar y Caser Auto. El 
primero se adapta a la 
edad del tomador y a su 
ámbito familiar. Al de 
salud se puede acceder 
por menos de 29 euros 
al mes, donde se incluye 
el reembolso de hasta 
100 euros de los gastos 
de farmacia, óptica y 
vacunas infantiles. Si 
contrata el de hogar, 
recibirá una batería de 
cocina gratis, y el de 
automóvil ofrece hasta 
un 60% de bonificación 
por no incurrir en 
ninguna siniestralidad. 
Ibercaja mantiene 
una alianza con Caser 
en la comercialización 
de seguros; de hecho, 
la entidad financiera 
es uno de sus principa-
les accionistas de 
referencia.

Primas emitidas enero/junio 2014: 
255.881.179 € � www.ingdirect.es 

La entidad financiera 
está centrada en los 
seguros de vida. La 
contratación es bien 
sencilla: se puede 
hacer por teléfono, 
Internet o en algunas 
de las oficinas físicas 
disponibles. Basta con 
ser cliente de la Cuenta 
Naranja, Cuenta 
Nómina o Cuenta Sin 
Nómina. No requiere 
pasar un reconocimien-
to médico previo, solo 
se necesita firmar una 
declaración sobre el 
estado de la salud. Da la 
opción de pagar la 
prima de forma mensual 
o un único abono anual. 
Como ocurre en la 
mayoría, la prima se 
recalculará cada 
ejercicio al renovarse 
la póliza, teniendo en 
cuenta la edad del 
asegurado, el capital 
elegido y los impues-
tos a pagar en el 
momento. Cualquier 
cambio se debe avisar 
dos meses antes.

Primas emitidas enero/junio 2014: 
324.006.354 €  � lineadirecta.com 

La aseguradora online 
del grupo Bankinter  
rige su actividad bajo 
tres principios: 
«innovación, personas 
y calidad». Su línea de 
actuación se centra en 
productos de cobertu-
ra para coches, motos, 
hogar y empresas. En 
este momento cuenta 
con múltiples ofertas. 
La propia compañía 
asegura en su publici-
dad online que ahora se 
pagará menos al 
asegurar el coche y la 
moto si se conservan los 
15 puntos en el carné. 
Por otro lado, desde el 
área privada de clientes 
se pueden gestionar los 
siniestros, pagar los 
recibos, calcular 
presupuestos, además 
de disfrutar de ofertas 
personalizadas. Línea 
Directa se ha caracteri-
zado a lo largo de su 
actividad por la 
comercialización de 
productos innovadores 
y flexibles.

Primas emitidas enero/junio 2014: 
465.729.890 € � www.ocaso.es 

Se trata de una de las 
aseguradoras líderes 
en primas de emisión 
para decesos. Pero la 
actividad de Ocaso, 
que cuenta ya con más 
de 90 años, es bastante 
amplia: coberturas 
para el hogar, para la 
familia, para empresas, 
ocio (caza, embarca-
ciones de recreo) 
animales, etc. Ahora, al 
contratar el seguro 
para el hogar, puede 
disfrutar de la asisten-
cia de bricolaje de 
forma gratuita durante 
el primer año. Se puede 
formalizar por Internet. 
También se puede 
conseguir una tarjeta 
regalo de 100 euros 
para gastar en El Corte 
Inglés solo por rellenar 
un formulario de 
solicitud de informa-
ción sobre alguno de 
sus seguros. Ocaso 
tiene una red de más 
de 400 oficinas en 
España y unos 30.000 
profesionales que 
venden sus productos. 

Primas emitidas enero/junio 2014: 
389.522.526 € � www.reale.es 

Esta entidad propone 
«seguros para la vida 
real». Forma parte del 
Grupo Reale Mutua, 
primera aseguradora 
en forma de mutua de 
Italia, y fue fundada 
en 1928. Ha creado un 
producto específico 
para jugadores de golf 
que cubre daños 
materiales al equipo 
por hasta 1.800 euros. 
También incluye 
asistencia de viaje en el 
extranjero, gastos 
médicos, robos, 
demora en la entrega 
de equipajes... La 
aseguradora también 
ayuda a conseguir 
gratis la licencia 
federativa. Con el 
seguro de automóvil, 
Reale gestiona las 
multas del conductor 
ofreciendo una 
tramitación más ágil  
y sencilla. Incluye  un 
servicio de atención  
y defensa del cliente. 
Tiene dos seguros 
específicos para 
construcción.

Primas emitidas enero/junio 2014: 
1.363.496.516 € � bancosantander.es 

Los seguros que 
comercializa Banco 
Santander se concre-
tan en las áreas más 
tradicionales: hogar, 
vida, salud, familia y 
empresa. En las pólizas 
Hogar Satisfacción y 
Hogar Select, la 
entidad adquiere el 
compromiso de 
solucionar el incidente 
en un plazo máximo de 
72 horas; si no es así, se 
devuelve la prima 
anual. Dispone de un 
buscador de seguros de 
coche y moto,  
Superbuscador, que 
ayuda a encontrar el 
producto más adecua-
do para cada cliente. 
Para la comercializa-
ción de los seguros de 
la salud, mantiene 
acuerdos con Asisa, 
que, según la entidad, 
ofrece «una cobertura 
más amplia y puede 
reportar al cliente un 
ahorro de hasta el  
25% sobre el precio 
estándar de la  
aseguradora».

Primas emitidas enero/junio 2014: 
998.694.823 € � www.zurich.es 

Grupo fundado en 
1872, con sede princi-
pal en Zúrich, Suiza. 
Está presente en más 
de 170 países, entre 
ellos España, donde 
cuenta con una cifra de 
clientes de 2,3 millo-
nes. La póliza Zurich 
Auto Inteligente tiene 
en este momento un 
descuento del 30%,  
y ofrece la posibilidad 
de disfrutar del servicio 
Via-T gratis durante el 
primer año que se 
contrate. Mientras, el 
seguro de viaje puede 
salir por un único euro 
al día en los destinos 
nacionales; 1,57 en los 
europeos y 3 en los 
internacionales. Tiene 
disponibles aplicacio-
nes para iPhone. Para 
celebrar sus 130 años 
en el mercado, ha 
creado un juego online 
que si se gana, da la 
posibilidad de conse-
guir un iPad. El 60% del 
negocio de Zurich 
corresponde a seguros 
generales.

Primas emitidas enero/junio 2014: 
579.646.859 € � www.sanitas.es 

Compañía centrada en 
la emisión de seguros 
relacionados con la 
salud en su más amplia 
vertiente. Ahora, y 
hasta el próximo mes 
de enero, al hacerse 
socio de Sanitas se 
consigue una tableta de 
forma totalmente 
gratuita. Otras ofertas 
del momento son la 
contratación de la 
póliza Dental Milenium 
por solo 7,40 euros al 
mes, con 2 de regalo, y 
promociones aplicables 
en la Clínica Londres, 
más enfocada a la 
estética. Se pueden 
gestionar las citas a 
través de la página web. 
La red médica de 
Sanitas está compuesta 
por más de 40.000 
profesionales reparti-
dos en 700 centros de 
España. Cuenta con 
hospitales propios  
y con residencias  
para mayores. La 
compañía suma  
60 años de historia en 
su actividad.

Primas emitidas enero/junio 2014: 
640.217.682 €  � www.santalucia.es 

Santalucía es otra de 
las aseguradoras con 
más historia en 
nuestro país: 90 años. 
En este tiempo ha 
conseguido gestionar 
casi 4 millones de 
pólizas con un 
volumen de primas 
superior a los 1.200 
millones de euros y 
una base de clientes 
que sobrepasa los  
7 millones. Ahora, por 
el traspaso del plan de 
pensiones de otras 
entidades, regala un 
iPad o un iPhone, 
dependiendo del 
importe depositado. 
Igualmente, por 
rellenar un formulario 
de información de 
seguros por Internet se 
entra en un sorteo de 
tarjetas regalo de 100 
euros. En seguros de 
salud y mascotas 
ofrece un descuento 
del 10%. La compañía 
tiene vigentes varias 
promociones, algunas 
deben solicitarse a 
través de Internet.

Primas emitidas enero/junio 2014: 
4.192,6 millones � www.mapfre.com 

Con presencia en 47 
países de los cinco 
continentes, Mapfre 
cuenta con una amplia 
oferta de productos 
que se adaptan a las 
necesidades concretas 
de cada cliente y la red 
comercial más amplia 
del sector, con más de 
3.100 oficinas en 
España. La entidad 
mantiene una apuesta 
constante por la 
innovación para dar 
respuesta a las deman-
das de sus clientes, que 
valoran no sólo un 
buen precio sino 
también la calidad del 
servicio. Además, 
ofrece a sus asegurados 
un programa de 
fidelización, denomina-
do teCuidamos, que 
cuenta con dos millones 
de socios y que ofrece 
descuentos en la 
renovación de los 
seguros, así como 
regalos y ofertas 
especiales en estableci-
mientos colaboradores.

Primas emitidas enero/junio 2014: 
2.129.141.660 € � www.mutua.es 

Esta compañía 
presenta en la 
actualidad descuen-
tos importantes en la 
mayoría de sus 
servicios. Por ejemplo, 
si se contrata ahora el 
seguro de la moto y el 
de vivienda, el ahorro 
puede llegar hasta el 
50%. En el ramo vida, 
la rebaja es del 30%, y 
en salud se ofrecen 3 
meses gratis. Con la 
cobertura del coche se 
disfruta de un des-
cuento del 3% en el 
carburante o se da la 
posibilidad de pagar la 
prima en 3 meses. 
Mutua Madrileña 
cuenta con 4,4 
millones de asegura-
dos en los sectores de 
salud y decesos; es 
donde registra un 
mayor volumen de 
negocio, con una 
cuota de mercado de 
casi el 28%, según 
datos recogidos por el 
servicio de estudios 
del sector, ICEA.

SEGUROS PRONÓSTICO ESTABLE

Primas emitidas enero/junio 2014:
422.071.449 € � www.plusultra.es/

Compañía que
pertenece al Grupo 
Catalana Occidente,
con gran implanta-
ción en España y una 
base de clientes que
alcanza casi los dos
millones. Gestiona y 
comercializa una gran
variedad de seguros.
Bajo la promoción  
El Precio Justo, el 
cliente puede hacer 
una propuesta de pago 
para la póliza de 
cobertura del vehículo
y la empresa se
compromete a ofrecer
el mejor precio con
base en las necesida-
des del solicitante. 
Plus Ultra cuenta con
una red de 5.000 
agentes y corredores.
En 2013 registró un 
volumen de factura-
ción de 829 millones. 
En Internet tiene un 
área de acceso 
restringido para 
clientes donde se
pueden realizar
consultas y contratar
los productos.

En Madrid y en el País Vasco son obligatorios los 
seguros de responsabilidad civil para perros. ARCHIVO
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Primas emitidas enero/junio 2014:
443.007.313 € � www.ibercaja.es

Entre los productos 
que tiene en el 
mercado hay cuatro
que destaca la propia 
compañía: Seguros de 
vida Ibercaja, Caser 
Salud Activa, Ibercaja 
Hogar y Caser Auto. El
primero se adapta a la 
edad del tomador y a su
ámbito familiar. Al de
salud se puede acceder 
por menos de 29 euros
al mes, donde se incluye 
el reembolso de hasta 
100 euros de los gastos
de farmacia, óptica y 
vacunas infantiles. Si
contrata el de hogar, 
recibirá una batería de 
cocina gratis, y el de 
automóvil ofrece hasta 
un 60% de bonificación
por no incurrir en
ninguna siniestralidad. 
Ibercaja mantiene 
una alianza con Caser 
en la comercialización 
de seguros; de hecho, 
la entidad financiera 
es uno de sus principa-
les accionistas de
referencia.

Primas emitidas enero/junio 2014:
255.881.179 € � www.ingdirect.es

La entidad financiera 
está centrada en los 
seguros de vida. La 
contratación es bien 
sencilla: se puede 
hacer por teléfono,
Internet o en algunas
de las oficinas físicas
disponibles. Basta con 
ser cliente de la Cuenta 
Naranja, Cuenta 
Nómina o Cuenta Sin
Nómina. No requiere 
pasar un reconocimien-
to médico previo, solo
se necesita firmar una 
declaración sobre el 
estado de la salud. Da la 
opción de pagar la 
prima de forma mensual
o un único abono anual. 
Como ocurre en la 
mayoría, la prima se
recalculará cada 
ejercicio al renovarse 
la póliza, teniendo en 
cuenta la edad del 
asegurado, el capital 
elegido y los impues-
tos a pagar en el 
momento. Cualquier 
cambio se debe avisar 
dos meses antes.

Primas emitidas enero/junio 2014:
324.006.354 € � lineadirecta.com

La aseguradora online
del grupo Bankinter  
rige su actividad bajo
tres principios:
«innovación, personas
y calidad». Su línea de
actuación se centra en 
productos de cobertu-
ra para coches, motos,
hogar y empresas. En 
este momento cuenta 
con múltiples ofertas.
La propia compañía 
asegura en su publici-
dad online que ahora se e
pagará menos al 
asegurar el coche y la 
moto si se conservan los 
15 puntos en el carné.
Por otro lado, desde el 
área privada de clientes 
se pueden gestionar los 
siniestros, pagar los
recibos, calcular 
presupuestos, además
de disfrutar de ofertas 
personalizadas. Línea 
Directa se ha caracteri-
zado a lo largo de su 
actividad por la 
comercialización de 
productos innovadores 
y flexibles.

Primas emitidas enero/junio 2014:
465.729.890 € � www.ocaso.es

Se trata de una de las 
aseguradoras líderes 
en primas de emisión 
para decesos. Pero la 
actividad de Ocaso,
que cuenta ya con más
de 90 años, es bastante
amplia: coberturas
para el hogar, para la 
familia, para empresas,
ocio (caza, embarca-
ciones de recreo)
animales, etc. Ahora, al
contratar el seguro
para el hogar, puede
disfrutar de la asisten-
cia de bricolaje de
forma gratuita durante 
el primer año. Se puede
formalizar por Internet.
También se puede
conseguir una tarjeta 
regalo de 100 euros
para gastar en El Corte
Inglés solo por rellenar 
un formulario de
solicitud de informa-
ción sobre alguno de 
sus seguros. Ocaso 
tiene una red de más 
de 400 oficinas en 
España y unos 30.000 
profesionales que
venden sus productos.

Primas emitidas enero/junio 2014:
389.522.526 € � www.reale.es

Esta entidad propone
«seguros para la vida 
real». Forma parte del
Grupo Reale Mutua, 
primera aseguradora 
en forma de mutua de 
Italia, y fue fundada 
en 1928. Ha creado un 
producto específico 
para jugadores de golf 
que cubre daños 
materiales al equipo 
por hasta 1.800 euros.
También incluye 
asistencia de viaje en el 
extranjero, gastos 
médicos, robos,
demora en la entrega 
de equipajes... La 
aseguradora también 
ayuda a conseguir
gratis la licencia 
federativa. Con el 
seguro de automóvil, 
Reale gestiona las
multas del conductor 
ofreciendo una 
tramitación más ágil 
y sencilla. Incluye  un
servicio de atención 
y defensa del cliente. 
Tiene dos seguros
específicos para 
construcción.

Primas emitidas enero/junio 2014:
1.363.496.516 € � bancosantander.es

Los seguros que
comercializa Banco
Santander se concre-
tan en las áreas más 
tradicionales: hogar,
vida, salud, familia y 
empresa. En las pólizas
Hogar Satisfacción y 
Hogar Select, la
entidad adquiere el
compromiso de 
solucionar el incidente
en un plazo máximo de
72 horas; si no es así, se
devuelve la prima 
anual. Dispone de un
buscador de seguros de 
coche y moto,  
Superbuscador, que 
ayuda a encontrar el
producto más adecua-
do para cada cliente. 
Para la comercializa-
ción de los seguros de 
la salud, mantiene
acuerdos con Asisa, 
que, según la entidad,
ofrece «una cobertura 
más amplia y puede
reportar al cliente un
ahorro de hasta el  
25% sobre el precio
estándar de la  
aseguradora».

Primas emitidas enero/junio 2014:
998.694.823 € � www.zurich.es 

Grupo fundado en 
1872, con sede princi-
pal en Zúrich, Suiza.
Está presente en más
de 170 países, entre
ellos España, donde
cuenta con una cifra de
clientes de 2,3 millo-
nes. La póliza Zurich 
Auto Inteligente tiene 
en este momento un
descuento del 30%,  
y ofrece la posibilidad
de disfrutar del servicio
Via-T gratis durante el 
primer año que se 
contrate. Mientras, el 
seguro de viaje puede 
salir por un único euro
al día en los destinos
nacionales; 1,57 en los
europeos y 3 en los
internacionales. Tiene 
disponibles aplicacio-
nes para iPhone. Para 
celebrar sus 130 años
en el mercado, ha 
creado un juego online
que si se gana, da la 
posibilidad de conse-
guir un iPad. El 60% del 
negocio de Zurich 
corresponde a seguros
generales.

Primas emitidas enero/junio 2014:
579.646.859 € � www.sanitas.es

Compañía centrada en 
la emisión de seguros
relacionados con la 
salud en su más amplia 
vertiente. Ahora, y 
hasta el próximo mes 
de enero, al hacerse 
socio de Sanitas se 
consigue una tableta de
forma totalmente
gratuita. Otras ofertas 
del momento son la
contratación de la
póliza Dental Milenium
por solo 7,40 euros al 
mes, con 2 de regalo, y 
promociones aplicables
en la Clínica Londres, 
más enfocada a la 
estética. Se pueden 
gestionar las citas a 
través de la página web.
La red médica de 
Sanitas está compuesta 
por más de 40.000 
profesionales reparti-
dos en 700 centros de
España. Cuenta con 
hospitales propios  
y con residencias 
para mayores. La 
compañía suma 
60 años de historia en 
su actividad.

Primas emitidas enero/junio 2014:
640.217.682 € � www.santalucia.es

Santalucía es otra de
las aseguradoras con 
más historia en
nuestro país: 90 años.
En este tiempo ha 
conseguido gestionar 
casi 4 millones de
pólizas con un
volumen de primas 
superior a los 1.200 
millones de euros y 
una base de clientes
que sobrepasa los  
7 millones. Ahora, por
el traspaso del plan de
pensiones de otras 
entidades, regala un
iPad o un iPhone,
dependiendo del
importe depositado. 
Igualmente, por 
rellenar un formulario 
de información de
seguros por Internet se 
entra en un sorteo de
tarjetas regalo de 100 
euros. En seguros de 
salud y mascotas
ofrece un descuento
del 10%. La compañía 
tiene vigentes varias 
promociones, algunas 
deben solicitarse a 
través de Internet.

Primas emitidas enero/junio 2014:
4.192,6 millones � www.mapfre.com

Con presencia en 47
países de los cinco 
continentes, Mapfre
cuenta con una amplia 
oferta de productos 
que se adaptan a las 
necesidades concretas
de cada cliente y la red 
comercial más amplia 
del sector, con más de
3.100 oficinas en 
España. La entidad 
mantiene una apuesta 
constante por la 
innovación para dar 
respuesta a las deman-
das de sus clientes, que 
valoran no sólo un 
buen precio sino
también la calidad del 
servicio. Además, 
ofrece a sus asegurados
un programa de
fidelización, denomina-
do teCuidamos, que 
cuenta con dos millones 
de socios y que ofrece 
descuentos en la 
renovación de los
seguros, así como
regalos y ofertas
especiales en estableci-
mientos colaboradores.

Primas emitidas enero/junio 2014:
2.129.141.660 € � www.mutua.es 

Esta compañía
presenta en la 
actualidad descuen-
tos importantes en la 
mayoría de sus 
servicios. Por ejemplo, 
si se contrata ahora el
seguro de la moto y el
de vivienda, el ahorro
puede llegar hasta el
50%. En el ramo vida,
la rebaja es del 30%, y
en salud se ofrecen 3 
meses gratis. Con la 
cobertura del coche se
disfruta de un des-
cuento del 3% en el
carburante o se da la 
posibilidad de pagar la
prima en 3 meses.
Mutua Madrileña 
cuenta con 4,4
millones de asegura-
dos en los sectores de
salud y decesos; es 
donde registra un
mayor volumen de
negocio, con una
cuota de mercado de
casi el 28%, según
datos recogidos por el 
servicio de estudios 
del sector, ICEA.
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CONSUMO CERRAMIENTOS

JOSÉ TRECET (FinancialRed) 

Aunque más despacio de lo 
que suele ser habitual en 

estas fechas, el frío empieza a 
instalarse en España. Es en es-
te momento cuando recorda-
mos lo que cuesta mantener la 
casa caliente.  

Según IDEA, el Instituto pa-
ra la Diversificación y Ahorro 
de la Energía, los electrodo-
mésticos (19,4%), la ilumina-
ción (4,1%), la cocina (7,4%), el 
stand by (2,3%) y el agua ca-
liente (18,9%) suman el 52,1% 
del gasto energético del hogar. 
El 47,9% restante depende di-
rectamente de cuestiones rela-
cionadas con la climatización. 
La calefacción es el 47%, por el 
0,9% de la refrigeración. O sea, 
si queremos ahorrar, más vale 
que vigilemos la calefacción. 

Para hacerlo se puede me-
jorar el consumo por un lado y 
las condiciones del hogar por 
otro, es decir, evitar que el ca-
lor se escape de la casa. Según 
los datos recogidos en los cer-
tificados energéticos de Certi-
calia, la envolvente de un edi-
ficio es el segundo elemento 
más recomendado para inter-
venir con el objetivo de mejo-
rar la eficiencia energética, so-
lo superado por las propias 
instalaciones térmicas (cale-
facción, agua caliente y aire 
acondicionado). El 25,8% de 
los certificados energéticos 
aconsejan intervenir en la en-

volvente y el 40,8% hace lo pro-
pio con las instalaciones.  

«Añadir aislamiento por el 
exterior no se encuentra en-
tre las medidas de mejora más 
recomendadas, a pesar de ser 
una de las intervenciones con 
mayor repercusión en la efi-
ciencia energética de un edi-
ficio», precisa Rocío Amo, res-
ponsable de eficiencia energé-
tica de Certicalia. 

El motivo es relativamente 
fácil de entender y tiene que 
ver con que el 80% de los certi-
ficados energéticos se realizan 
sobre pisos individuales que 
forman parte de un bloque de 
viviendas.  

Al final, un certificador 
energético y un experto en re-
formas en el hogar se centra-

Aísla tu casa y vence al frío
Mejorar el cerramiento de la vivienda a través de las ventanas es la 
forma más habitual de mejorar el ahorro energético, pero no la única

Las ventanas suelen ser los puntos de fuga de calor más habituales en las viviendas. GTRES

rán en recomendar las medi-
das de mejora más factibles, y 
rehabilitar una fachada puede 
no encontrarse entre ellas. 

Para empezar, suele ser 
más costoso, pero, sobre to-
do, implica poner de acuerdo 
a toda una comunidad de ve-
cinos, algo muy difícil. «Un ais-
lamiento adecuado y genero-
so en ventanas, fachadas y cu-
biertas puede permitirnos 
ahorrar hasta un 70% de la fac-
tura energética», precisa David 
Jiménez, del Estudio de Arqui-
tectura 08023. 

Desde Certicalia comple-
tan la cuestión del ahorro con 
un ejemplo aplicado a un edi-
ficio de los años 70 con una ca-
lificación energética E que, so-
lo por implantar un sistema de 
aislamiento térmico exterior o 
SATE con una solución están-
dar, mejoraría su nota a C y, lo 
más importante, el gasto ener-
gético se reduciría un 50% y ca-
da bloque gastaría de media 
289 euros en calefacción y ai-
re acondicionado, frente a los 
589 euros anteriores.  

Actualmente los sistemas 
SATE son los más utilizados, 
pueden llegar a reducir el con-
sumo de combustible en torno 
a un 3% y su coste, aunque de-
pende de los acabados, pue-
de rondar los 50 €/m2, mien-
tras que el otro sistema estre-
lla, el de la fachada ventilada, 
permite gastar entre un 50% y 
un 70% menos con un coste 
mayor, eso sí, de entre 100 y 
150 €/m2.  

Cambio de ventanas 
La dificultad de renovar las fa-
chadas provoca que las ven-
tanas sean el elemento que 
más propietarios deciden 
cambiar. «A la hora de hablar 
de las ventanas, debemos dife-
renciar entre el marco o perfi-
lería y el vidrio. Generalmente, 
el vidrio supone entre un 80-
85% de la superficie de la ven-
tana. Si elegimos un buen cris-
tal, estaremos asegurando 
gran parte del ahorro de ener-
gía», recalca Jiménez.  

En la elección del vidrio hay 
que tener en cuenta que el Có-
digo Técnico de Edificación ya 
obliga a contar con vidrios do-
bles. Y no hay que olvidar su 
cierre: «Las correderas son las 
que peor aíslan, mientras que 
las batientes permiten un cie-
rre más hermético. Los últimos 
modelos incorporan elemen-
tos de microventilación que 
permiten la ventilación de las 
habitaciones con las ventanas 
cerradas, muy útil si vamos  
a pasar gran tiempo fuera de  
la vivienda o en zonas muy  
húmedas».  

Actualmente las ventanas 
más utilizadas son las de PVC 
con rotura de puente térmi-
co, a lo que se añaden cada vez 
más vidrios de grandes espe-
sores y aislamientos que per-
miten ahorrar en torno a un 
30% en calefacción.

COMBATIR EL FRÍO 

Más allá del aislamiento, 
existen otras pautas que nos 
permitirán reducir el gasto 
energético en el hogar y la 
factura eléctrica. 

USA EL TERMOSTATO � Si 
lo tienes, prográmalo, es la 
mejor forma de controlar la 
temperatura; si no, instala 
uno. Una temperatura entre 
21 y 18 ºC es más que 
suficiente. 

ELIGE CUÁNDO VENTILAR 
� En principio con abrir las 
ventanas entre 10 y 15 
minutos debería ser 
suficiente. Aprovecha para 
hacerlo al mediodía, cuando 
la temperatura exterior es 
mayor.  

NO CUBRAS LOS  
RADIADORES � Evita 
cubrirlos y asegúrate de que 
los muebles no los tapan para 
que puedan funcionar al 
100% y calentar la casa en el 
menor tiempo posible. 

USA LÁMINAS  
REFLECTANTES � Se 
colocan detrás de los 
radiadores y ayudan a 

proyectar el calor hacia el 
interior, en lugar de dejar que 
parte se escape por la pared. 
Muy útil en las paredes que 
dan al exterior.  

PON CORTINAS GRUESAS 
� Las ventanas son uno de los 
elementos de la vivienda por 
donde más calor se pierde. 
Las cortinas gruesas ayudan 
a reducir esta pérdida. 

USA ALFOMBRAS � No solo 
harán que no pises el suelo 
frío, sino que también 
limitarán la fuga de calor.  

PONTE MÁS ROPA � La 
solución más tradicional. En 
invierno hace frío y usar 
jersey en casa debe ser lo 
habitual.  

CIERRA LAS PERSIANAS � 
En cuanto el sol desaparezca, 
cierra las persianas para 
ayudar a que el calor se 
retenga en casa.  

PON BURLETES EN LAS 
PUERTAS � Una medida algo 
drástica, pero que también 
evitará pérdidas de calor.

 

47% 
es el gasto en calefacción 
sobre el total de la energía 

que consume un hogar medio 
en España

Cuando llegue el momento de 
plantearse la reforma, es im-
portante pensar que es una in-
versión a largo plazo. «Solucio-
nes como la fachada ventilada 
y las ventanas de aluminio con 
RPT con vidrios bajoemisivos 
son elementos con un mayor 
precio inicial pero rentabilizan 
su sobrecoste en ahorro ener-
gético a los pocos años», sen-
tencia Jiménez. En este sentido, 
se puede recurrir a las ayudas 
de IDAE y de cada comunidad 
autónoma. Lo que ya no se po-
drá es desgravar de forma ge-
neralizada en la declaración de 
la renta por estas inversiones. 

Aislar, una 
inversión rentable

AHORRO ENERGÉTICO POR TIPO DE VENTANAS 

 

 

 

 

 

 

Madera 
(Eurotor 68)

158 euros (0,87 euros al día)

Tipo de ventana Gasto en calefacción en 6 meses, con  
10 m2 de ventanas

Ahorro frente a 
cerramiento 
tradicional

62%
Aluminio RPT (1) 
(1 RPT)

231 euros (1,27 euros al día) 43%
PVC (2 RPT) 195 euros (1,07 euros al día) 52%
Madera V. BE (2) 
(Eurotor 68)

113 euros (0,62 euros al día) 73%
Aluminio RPT 
V. BE (1 RPT)

124 (0,68 euros al día) 61%
PVC V. BE 
(2 RPT)

124 (2,25 euros al día) 69%
(1) Rotura de puente térmico. (2) Vidrio bajo emisivo FUENTE: VIDRIOPERFIL.COM
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CONSUMO CERRAMIENTOS

JOSÉ TRECET (FinancialRed)

Aunque más despacio de lo AAque suele ser habitual enAA
estas fechas, el frío empieza a 
instalarse en España. Es en es-
te momento cuando recorda-
mos lo que cuesta mantener la 
casa caliente. 

Según IDEA, el Instituto pa-
ra la Diversificación y Ahorro 
de la Energía, los electrodo-
mésticos (19,4%), la ilumina-
ción (4,1%), la cocina (7,4%), el 
stand by (2,3%) y el agua ca-y
liente (18,9%) suman el 52,1%
del gasto energético del hogar. 
El 47,9% restante depende di-
rectamente de cuestiones rela-
cionadas con la climatización.
La calefacción es el 47%, por el 
0,9% de la refrigeración. O sea,
si queremos ahorrar, más vale 
que vigilemos la calefacción. 

Para hacerlo se puede me-
jorar el consumo por un lado y 
las condiciones del hogar por 
otro, es decir, evitar que el ca-
lor se escape de la casa. Según 
los datos recogidos en los cer-
tificados energéticos de Certi-
calia, la envolvente de un edi-
ficio es el segundo elemento
más recomendado para inter-
venir con el objetivo de mejo-
rar la eficiencia energética, so-
lo superado por las propias
instalaciones térmicas (cale-
facción, agua caliente y aire 
acondicionado). El 25,8% de
los certificados energéticos
aconsejan intervenir en la en-

volvente y el 40,8% hace lo pro-
pio con las instalaciones.  

«Añadir aislamiento por el 
exterior no se encuentra en-
tre las medidas de mejora más
recomendadas, a pesar de ser 
una de las intervenciones con 
mayor repercusión en la efi-
ciencia energética de un edi-
ficio», precisa Rocío Amo, res-
ponsable de eficiencia energé-
tica de Certicalia.

El motivo es relativamente
fácil de entender y tiene que
ver con que el 80% de los certi-
ficados energéticos se realizan 
sobre pisos individuales que
forman parte de un bloque de
viviendas.  

Al final, un certificador 
energético y un experto en re-
formas en el hogar se centra-

Aísla tu casa y vence al fríoa
Mejorar el cerramiento de la vivienda a través de las ventanas es la 
forma más habitual de mejorar el ahorro energético, pero no la única

Las ventanas suelen ser los puntos de fuga de calor más habituales en las viviendas. GTRES

rán en recomendar las medi-
das de mejora más factibles, y 
rehabilitar una fachada puede 
no encontrarse entre ellas. 

Para empezar, suele ser 
más costoso, pero, sobre to-
do, implica poner de acuerdo
a toda una comunidad de ve-
cinos, algo muy difícil. «Un ais-
lamiento adecuado y genero-
so en ventanas, fachadas y cu-
biertas puede permitirnos
ahorrar hasta un 70% de la fac-
tura energética», precisa David 
Jiménez, del Estudio de Arqui-
tectura 08023. 

Desde Certicalia comple-
tan la cuestión del ahorro con 
un ejemplo aplicado a un edi-
ficio de los años 70 con una ca-
lificación energética E que, so-
lo por implantar un sistema de 
aislamiento térmico exterior o 
SATE con una solución están-
dar, mejoraría su nota a C y, lo 
más importante, el gasto ener-
gético se reduciría un 50% y ca-
da bloque gastaría de media 
289 euros en calefacción y ai-
re acondicionado, frente a los 
589 euros anteriores.  

Actualmente los sistemas 
SATE son los más utilizados,
pueden llegar a reducir el con-
sumo de combustible en torno 
a un 3% y su coste, aunque de-
pende de los acabados, pue-
de rondar los 50 €/m2, mien-
tras que el otro sistema estre-
lla, el de la fachada ventilada, 
permite gastar entre un 50% y 
un 70% menos con un coste 
mayor, eso sí, de entre 100 y 
150 €/m2.  

Cambio de ventanas
La dificultad de renovar las fa-
chadas provoca que las ven-
tanas sean el elemento que 
más propietarios deciden
cambiar. «A la hora de hablar 
de las ventanas, debemos dife-
renciar entre el marco o perfi-
lería y el vidrio. Generalmente,
el vidrio supone entre un 80-
85% de la superficie de la ven-
tana. Si elegimos un buen cris-
tal, estaremos asegurando 
gran parte del ahorro de ener-
gía», recalca Jiménez.  

En la elección del vidrio hay 
que tener en cuenta que el Có-
digo Técnico de Edificación ya 
obliga a contar con vidrios do-
bles. Y no hay que olvidar su
cierre: «Las correderas son las
que peor aíslan, mientras que
las batientes permiten un cie-
rre más hermético. Los últimos 
modelos incorporan elemen-
tos de microventilación que 
permiten la ventilación de las 
habitaciones con las ventanas
cerradas, muy útil si vamos  
a pasar gran tiempo fuera de  
la vivienda o en zonas muy  
húmedas». 

Actualmente las ventanas 
más utilizadas son las de PVC
con rotura de puente térmi-
co, a lo que se añaden cada vez 
más vidrios de grandes espe-
sores y aislamientos que per-
miten ahorrar en torno a un
30% en calefacción.

COMBATIR EL FRÍO 

Más allá del aislamiento, 
existen otras pautas que nos 
permitirán reducir el gasto 
energético en el hogar y la 
factura eléctrica. 

USA EL TERMOSTATO � Si
lo tienes, prográmalo, es la 
mejor forma de controlar la 
temperatura; si no, instala 
uno. Una temperatura entre
21 y 18 ºC es más que 
suficiente.

ELIGE CUÁNDO VENTILAR
� En principio con abrir las
ventanas entre 10 y 15
minutos debería ser 
suficiente. Aprovecha para 
hacerlo al mediodía, cuando
la temperatura exterior es 
mayor. 

NO CUBRAS LOS 
RADIADORES � Evita 
cubrirlos y asegúrate de que 
los muebles no los tapan para 
que puedan funcionar al 
100% y calentar la casa en el
menor tiempo posible. 

USA LÁMINAS  
REFLECTANTES � Se
colocan detrás de los
radiadores y ayudan a 

proyectar el calor hacia el 
interior, en lugar de dejar que
parte se escape por la pared. 
Muy útil en las paredes que 
dan al exterior. 

PON CORTINAS GRUESAS
� Las ventanas son uno de los 
elementos de la vivienda por 
donde más calor se pierde. 
Las cortinas gruesas ayudan
a reducir esta pérdida. 

USA ALFOMBRAS � No solo 
harán que no pises el suelo 
frío, sino que también
limitarán la fuga de calor.  

PONTE MÁS ROPA � La 
solución más tradicional. En
invierno hace frío y usar 
jersey en casa debe ser lo 
habitual.  

CIERRA LAS PERSIANAS �

En cuanto el sol desaparezca, 
cierra las persianas para 
ayudar a que el calor se
retenga en casa. 

PON BURLETES EN LAS 
PUERTAS � Una medida algo 
drástica, pero que también
evitará pérdidas de calor.

47%
es el gasto en calefacción
sobre el total de la energía 

que consume un hogar medio 
en España

Cuando llegue el momento de 
plantearse la reforma, es im-
portante pensar que es una in-
versión a largo plazo. «Solucio-
nes como la fachada ventilada 
y las ventanas de aluminio con
RPT con vidrios bajoemisivos 
son elementos con un mayor
precio inicial pero rentabilizan 
su sobrecoste en ahorro ener-
gético a los pocos años», sen-
tencia Jiménez. En este sentido, 
se puede recurrir a las ayudas 
de IDAE y de cada comunidad 
autónoma. Lo que ya no se po-
drá es desgravar de forma ge-
neralizada en la declaración de 
la renta por estas inversiones.

Aislar, una 
inversión rentable

ÉAHORRO ENERGÉTICO POR TIPO DE VENTANAS

Madera 
(Eurotor 68)

158 euros (0,87 euros al día)

Tipo de ventana Gasto en calefacción en 6 meses, con 
10 m2 de ventanas2

Ahorro frente a 
cerramiento 
tradicional

62%
Aluminio RPT (1)
(1 RPT)

231 euros (1,27 euros al día)s 43%
PVC (2 RPT) 195 euros (1,07 euros al día)s 52%
Madera V. BE (2)

(Eurotor 68)
113 euros (0,62 s euros al día) 73%

Aluminio RPT 
V. BE (1 RPT)

124 (0,684 euros al día) 61%
PVC V. BE 
(2 RPT)

124 (2,25 4 euros al día) 69%
(1) Rotura de puente térmico. (2) Vidrio bajo emisivo FUENTE: VIDRIOPERFIL.COM
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SANDRA LLORIS 

Instalados ya en las lluvias del 
otoño, os traemos estas no-

vedades variopintas: desde 
productos para Halloween 
hasta una crema antiedad, pa-
sando por cervezas y refrescos. 
 

1MIXING CHEF COMPACT. Es 
hora de hacer pan artesa-

nal en nuestra propia casa. 
Taurus lanza este electrodo-
méstico para los amantes de 
la repostería. Es una máqui-
na rápida y eficaz con la que 
podrás mezclar, batir o ama-
sar. Su recipiente es de ace-
ro inoxidable con capacidad 
para 4,2 litros y una potencia 
de 600 W. Mil y una recetas 
podrás hacer gracias a esta 
práctica y nueva amasadora. 
www.taurus-home.com 

2CARDBOX. Para facilitar el 
control de los gastos per-

sonales, La Caixa presenta un 

gestor avanzado de compras 
con tarjeta. El nuevo servicio 
permite que el cliente vea los 
gráficos de los movimientos 
que registran sus tarjetas y 
tenga la información auto-
máticamente organizada. El 
usuario puede clasificar sus 
compras por conceptos, e  
incluso incluir las retiradas 
de efectivo de los cajeros. 
CardBox es un desarrollo 
multidispositivo con una 
versión móvil adaptada a los 
distintos sistemas operati-
vos. www.lacaixa.es 

3ESPECIAL HALLOWEEN. 
Disfruta de la fiesta más 

terrorífica del año con esta 
amplia selección de produc-
tos tematizados que encon-
trarás en las tiendas VIPS. Ar-
tículos originales y diverti-
dos con los que pasarás, y 
harás pasar, una noche de 
miedo. Disfraces para adul-
tos, maquillaje facial, esque-

letos fluorescentes, carame-
los con forma de calavera y 
demás complementos para 
hacer que tu look sea el más 
impactante. www.vips.es 

4TELEVISIÓN 4K. Calidad de 
imagen y sonido iniguala-

ble en la nueva propuesta de 
la marca Sharp. La serie UD20 
ofrece un detalle increíble 
gracias a su resolución 4K 
(3.840 X 2.160 píxeles), a su 
LCD UHD con Rich Colour 
Display propio de la marca y 
a su tecnología única de pro-
cesamiento de las imágenes. 
Es el modelo más estrecho de 
todas las series de televisores 
Sharp, lo que permite fijar to-
da la atención en la pantalla. 
También permite control in-
teligente y conexión con to-
dos los dispositivos, integrán-
dose fácilmente con móviles, 
tabletas, etc. www.sharp.es 

5CERVEZAS CASIMIRO. Una 
colección de cervezas es-

peciales de la mano de Mahou 
San Miguel. Esta nueva gama 
está compuesta por cuatro 
variedades cuyos nombres 
son un reconocimiento a di-
versos lugares de Madrid: 
Amaniel, una lager con la an-

tigua levadura de Mahou; 
Maravillas, una versión más 
tostada de la anterior; Jaco-
metrezo, variedad de alta fer-
mentación inspirada en las 
cervezas de Abadía; y, por úl-
timo, Marcenado, una cerve-
za de trigo, espesa y de sabor 
afrutado. Digno homenaje al 
hombre que inspiró a su viu-

da e hijos para fundar la em-
blemática compañía cerve-
cera madrileña, en el año 
1890. www.mahou.es 

6TOALLITAS PARA BEBÉS. 
Una nueva y completa ga-

ma de toallitas suaves, con un 
tacto que recuerda al algo-

dón. Huggies lanza las Soft 
Skin, perfectas para mimar e 
hidratar la piel de los más  
pequeños de la casa gracias  
a la manteca de Karité. Com-
pletan la gama las toalli- 
tas Pure y Natural Care. 
www.huggiesclub.es 

7LATAS ‘VINTAGE’. Edición 
limitada para conmemo-

rar el 50.º aniversario del na-
cimiento de Pepsi Light. El di-
seño de esta colección tem-
poral recrea la estética de un 
momento clave para la cultu-
ra popular, el año 1964. Esta 
edición consta de dos mode-
los para la bebida en su ver-
sión light y otros dos para la 
versión clásica, con sus co-
lores corporativos: azul, blan-
co y rojo. www.pepsico.es  

8GAFAS DE SOL. Trackswear 
es una marca indepen-

diente que nace en Barcelona 
con el objetivo de elaborar, de 
forma artesanal, gafas con 
madera de abedul y viejos dis-
cos de vinilo reciclados. Sus 
lentes tintadas y degradadas 
son de máxima calidad en to-
dos sus modelos. La primera 
colección, Music Place, se ins-
pira en distintas ciudades 

emblemáticas por su música 
como Berlín, Londres o New 
York. www.trackswear.com 

9HIPOTECA MEJORADA. Ban-
kinter ha decidido sacar al 

mercado hipotecario un nue-
vo producto. La nueva hipo-
teca se contrata con un tipo 
de interés fijo durante el pri-
mer año del  2,50% (antes, el 
2,95%) y, para el resto del pla-
zo, un diferencial del 1,70% 
sobre el Euríbor. Los ingresos 
mínimos son ahora de 2.000 
euros/mes, no hay cláusulas 
suelo ni comisiones  y la ca-
sa es la única garantía. 
www.bankinter.com  

10MIRACLE CREAM OJOS. 
Esta fórmula especial 

para los ojos se basa en un 
complejo antiedad con 7 
componentes activos que, 
gracias a su textura autoajus-
table, transforma la piel libe-
rando un concentrado de lu-
minosidad y corrige los sig-
nos de la edad. Este producto 
de Garnier ilumina, alisa y dis-
minuye las ojeras de forma 
inmediata, mientras reduce 
las arrugas, las patas de ga-
llo y reafirma la piel. 
www.garnier.es

?¿Quieres ver 
tus productos 
en esta página

Envíanos tu nota, acompañada 
del material gráfico, a: 
centrocomercial@20minutos.es

CONSUMO 

CENTRO COMERCIAL 
Nuevos productos y servicios que las marcas 
lanzan al mercado del gran consumo  
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Instalados ya en las lluvias del 
otoño, os traemos estas no-

vedades variopintas: desde
productos para Halloween
hasta una crema antiedad, pa-
sando por cervezas y refrescos.

1MIXING CHEF COMPACT. Es 
hora de hacer pan artesa-

nal en nuestra propia casa.
Taurus lanza este electrodo-
méstico para los amantes de 
la repostería. Es una máqui-
na rápida y eficaz con la que 
podrás mezclar, batir o ama-
sar. Su recipiente es de ace-
ro inoxidable con capacidad
para 4,2 litros y una potencia 
de 600 W. Mil y una recetas
podrás hacer gracias a esta 
práctica y nueva amasadora.
www.taurus-home.com

2CARDBOX. Para facilitar el 
control de los gastos per-

sonales, La Caixa presenta un

gestor avanzado de compras 
con tarjeta. El nuevo servicio
permite que el cliente vea los 
gráficos de los movimientos
que registran sus tarjetas y 
tenga la información auto-
máticamente organizada. El 
usuario puede clasificar sus
compras por conceptos, e  
incluso incluir las retiradas 
de efectivo de los cajeros.
CardBox es un desarrollo
multidispositivo con una 
versión móvil adaptada a los 
distintos sistemas operati-
vos. www.lacaixa.es

3ESPECIAL HALLOWEEN.
Disfruta de la fiesta más

terrorífica del año con esta
amplia selección de produc-
tos tematizados que encon-
trarás en las tiendas VIPS. Ar-
tículos originales y diverti-
dos con los que pasarás, y
harás pasar, una noche de
miedo. Disfraces para adul-
tos, maquillaje facial, esque-

letos fluorescentes, carame-
los con forma de calavera y 
demás complementos para 
hacer que tu look sea el másk
impactante. www.vips.es

4TELEVISIÓN 4K.44 Calidad de
imagen y sonido iniguala-

ble en la nueva propuesta de 
la marca Sharp. La serie UD20
ofrece un detalle increíble 
gracias a su resolución 4K 
(3.840 X 2.160 píxeles), a su
LCD UHD con Rich Colour
Display propio de la marca y 
a su tecnología única de pro-
cesamiento de las imágenes. 
Es el modelo más estrecho de 
todas las series de televisores
Sharp, lo que permite fijar to-
da la atención en la pantalla. 
También permite control in-
teligente y conexión con to-
dos los dispositivos, integrán-
dose fácilmente con móviles,
tabletas, etc. www.sharp.es

5CERVEZAS CASIMIRO. Una 
colección de cervezas es-

peciales de la mano de Mahou 
San Miguel. Esta nueva gama 
está compuesta por cuatro 
variedades cuyos nombres
son un reconocimiento a di-
versos lugares de Madrid: 
Amaniel, una lager con la an-r

tigua levadura de Mahou; 
Maravillas, una versión más 
tostada de la anterior; Jaco-
metrezo, variedad de alta fer-
mentación inspirada en las 
cervezas de Abadía; y, por úl-
timo, Marcenado, una cerve-
za de trigo, espesa y de sabor 
afrutado. Digno homenaje al
hombre que inspiró a su viu-

da e hijos para fundar la em-
blemática compañía cerve-
cera madrileña, en el año
1890. www.mahou.es

6TOALLITAS PARA BEBÉS.
Una nueva y completa ga-

ma de toallitas suaves, con un 
tacto que recuerda al algo-

dón. Huggies lanza las Soft
Skin, perfectas para mimar e 
hidratar la piel de los más 
pequeños de la casa gracias 
a la manteca de Karité. Com-
pletan la gama las toalli-
tas Pure y Natural Care. 
www.huggiesclub.es

7LATAS ‘VINTAGE’. Edición
limitada para conmemo-

rar el 50.º aniversario del na-
cimiento de Pepsi Light. El di-
seño de esta colección tem-
poral recrea la estética de un 
momento clave para la cultu-
ra popular, el año 1964. Esta 
edición consta de dos mode-
los para la bebida en su ver-
sión light y otros dos para lat
versión clásica, con sus co-
lores corporativos: azul, blan-
co y rojo. www.pepsico.ess

8G88 AFAS DE SOL. Trackswear
es una marca indepen-

diente que nace en Barcelona 
con el objetivo de elaborar, de
forma artesanal, gafas con
madera de abedul y viejos dis-
cos de vinilo reciclados. Sus 
lentes tintadas y degradadas
son de máxima calidad en to-
dos sus modelos. La primera 
colección, Music Place, se ins-
pira en distintas ciudades 

emblemáticas por su música 
como Berlín, Londres o New 
York. www.trackswear.com

9HIPOTECA MEJORADA. Ban-
kinter ha decidido sacar alr

mercado hipotecario un nue-
vo producto. La nueva hipo-
teca se contrata con un tipo
de interés fijo durante el pri-
mer año del  2,50% (antes, el
2,95%) y, para el resto del pla-
zo, un diferencial del 1,70%
sobre el Euríbor. Los ingresos
mínimos son ahora de 2.000 
euros/mes, no hay cláusulas 
suelo ni comisiones  y la ca-
sa es la única garantía. 
www.bankinter.com

10MIRACLE CREAM OJOS.
Esta fórmula especial

para los ojos se basa en un
complejo antiedad con 7
componentes activos que, 
gracias a su textura autoajus-
table, transforma la piel libe-
rando un concentrado de lu-
minosidad y corrige los sig-
nos de la edad. Este producto
de Garnier ilumina, alisa y dis-r
minuye las ojeras de forma
inmediata, mientras reduce 
las arrugas, las patas de ga-
llo y reafirma la piel.
www.garnier.es

?¿Quieres ver 
tus productos 
en esta página

p
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del material gráfico, a: 
centrocomercial@20minutos.es
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INVERSIÓN Y AHORRO
            

Tendencias, oportunidades, recomendaciones...

LAS QUE MÁS SUBEN... ... Y LAS QUE MENOS
Variación mensual y precio de la acción (del 31/8 al 30/9 de 2014) Fuente: BME Market Data

Jazztel 29,38% 12,82 € 
Mediaset 13,08% 9,85 € 
FCC 7,10% 15,24 € 
Red Eléct. 6,97% 68,56 € 
Bankinter 6,59% 6,71 € 
Caixabank 5,31% 4,82 € 
Amadeus 4,66% 29,62 €

DIA –11,30% 5,68 € 
Gamesa –8,84% 8,72 € 
Grifols –8,44% 32,44 € 
ACS –5,1% 30,42 € 
OHL –4,92% 26,48 € 
Abengoa –4,30% 4,18 € 
BME –4,11% 30,19 €

EVOLUCIÓN DEL IBEX 35
EL SELECTIVO DE LA BOLSA ESPAÑOLA 
repuntó un 0,9% en septiembre, 
subiendo hasta los 10.825,5 puntos.  
El saldo mensual es positivo, aunque si 
observamos la evolución a lo largo del 
trimestre, registra un retroceso casi 
idéntico a las ganancias de 
septiembre: el 0,89%.

Aena, a punto 
de despegar 
en la Bolsa

BEATRIZ P. GALDÓN 

En pista de despegue y ca-
lentando motores. Así se 

encuentra Aena, la compañía 
que gestiona 46 aeropuertos 
españoles, como el de Madrid 
o Barcelona, y 2 helipuertos. 

Quedan pocos días para 
que el Estado inicie la privati-
zación de la compañía me-
diante una OPV (oferta públi-
ca de venta) en la que parti-
ciparán inversores privados, 
cualificados y minoristas. Se-
rá la primera venta de una 
empresa pública desde la de 
Iberia, en 2001. 

El proceso ya está en mar-
cha. El pasado fin de semana 

comenzó en diferentes me-
dios de comunicación la 
campaña publicitaria de  
la OPV bajo el eslogan Cui-
dando lo más pequeño nos 
hemos hecho grandes, que ha 
sido diseñada por Media 
Planning, y donde se desta-
ca la posición de liderazgo a 
nivel mundial en la gestión 
de aeropuertos por el núme-
ro de pasajeros. El precio de 
la licitación ha sido de 7 mi-
llones de euros. 

El folleto es el siguiente pa-
so. Se trata del documento 
donde irá recogida extensa-
mente la situación financie-
ra de la empresa, así como las 
previsiones del negocio, los 
posibles riesgos y los detalles 
de la oferta. Se tiene que en-
tregar al organismo regula-
dor, CNMV (Comisión Nacio-
nal del Mercado de Valores), 

que es quien tiene que validar 
el documento; este acto se 
producirá en breve. Inicial-
mente, la fecha prevista para 
comenzar a cotizar en Bolsa 
se sitúa entre las dos primeras 
semanas de noviembre. 

Reparto de capital 
El Gobierno va a vender el 
49% del capital de Aena y 
mantendrá el 51% restante. 
Se trata, por  tanto, de una pri-
vatización parcial. 

«Hay que tener en cuenta 
que el Ejecutivo seguirá sien-
do el máximo propietario y 
puede tener intereses. Es un 
aspecto que debe tenerse en 
cuenta a la hora de invertir en 
esta compañía», explica Car-
los Fernández, analista de 
XTB. 

El porcentaje del que se 
desprende el 

El Estado quiere vender el 49% del 
capital de la compañía, y parte cotizará 
en el mercado. Se trata de la primera 
privatización desde la de Iberia, en 2001

EL AEROPUERTO DE MADRID, UNO DE LOS MAYORES DE EUROPA. En el primer semes-
tre de 2014 pasaron por el aeropuerto de la capital 19,53 millones de pasajeros (+3,2%), cifra solo superada por Londres, París, Fráncfort 
y Ámsterdam. La situación comenzó a mejorar el pasado mes de febrero, tras 25 meses consecutivos de caídas interanuales. JORGE PARÍS

SIGUE EN PÁG. 13 >

Primero se chequea el merca-
do, a los inversores, antes de 
decidir los términos definitivos 
de la oferta. Después se regis-
tra el folleto ante el organismo 
regulador, que en este caso es 
la CNMV, que tendrá que dar 
el visto bueno. A partir de ahí se 
inicia la venta de acciones, que 
suele durar unas dos semanas, 
periodo en el que se conocerá 
primero el precio máximo al 
que saldrá a cotizar –momen-
to para revocar las órdenes–, y 
más tarde, el definitivo. El es-
treno se produce días después.

Cómo será el 
proceso de la OPV

4.000 millones es el suelo de valoración para Aena.  
El Gobierno espera que se sitúe sobre los 5.000 millones de euros
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IN ÓVERSIÓN YAHORRO Tendencias, oportunidades, recomendaciones...

LAS QUE MÁS SUBEN... ... Y LAS QUE MENOS
Variación mensual y precio de la acción (del 31/8 al 30/9 de 2014) Fuente: BME Market Data

Jazztel 29,38% 12,82 € 
Mediaset 13,08% 9,85 € 
FCC 7,10% 15,24 € 
Red Eléct. 6,97% 68,56 € 
Bankinter 6,59% 6,71 € 
Caixabank 5,31% 4,82 € 
Amadeus 4,66% 29,62 €

DIA –11,30% 5,68 € 
Gamesa –8,84% 8,72 € 
Grifols –8,44% 32,44 € 
ACS –5,1% 30,42 € 
OHL –4,92% 26,48 € 
Abengoa –4,30% 4,18 € 
BME –4,11% 30,19 €

EVOLUCIÓN DEL IBEX 35
EL SELECTIVO DE LA BOLSA ESPAÑOLA 
repuntó un 0,9% en septiembre,
subiendo hasta los 10.825,5 puntos. 
El saldo mensual es positivo, aunque si
observamos la evolución a lo largo del 
trimestre, registra un retroceso casi 
idéntico a las ganancias de 
septiembre: el 0,89%.

Aena, a punto 
de despegar 
en la Bolsa

BEATRIZ P. GALDÓN

En pista de despegue y ca-
lentando motores. Así se

encuentra Aena, la compañía 
que gestiona 46 aeropuertos 
españoles, como el de Madrid 
o Barcelona, y 2 helipuertos. 

Quedan pocos días para
que el Estado inicie la privati-
zación de la compañía me-
diante una OPV (oferta públi-
ca de venta) en la que parti-
ciparán inversores privados,
cualificados y minoristas. Se-
rá la primera venta de una 
empresa pública desde la de 
Iberia, en 2001.

El proceso ya está en mar-
cha. El pasado fin de semana 

comenzó en diferentes me-
dios de comunicación la
campaña publicitaria de 
la OPV bajo el eslogan Cui-
dando lo más pequeño nos
hemos hecho grandes, que ha 
sido diseñada por Media
Planning, y donde se desta-
ca la posición de liderazgo a 
nivel mundial en la gestión
de aeropuertos por el núme-
ro de pasajeros. El precio de 
la licitación ha sido de 7 mi-
llones de euros.

El folleto es el siguiente pa-
so. Se trata del documento
donde irá recogida extensa-
mente la situación financie-
ra de la empresa, así como las 
previsiones del negocio, los
posibles riesgos y los detalles
de la oferta. Se tiene que en-
tregar al organismo regula-
dor, CNMV (Comisión Nacio-
nal del Mercado de Valores),

que es quien tiene que validar 
el documento; este acto se 
producirá en breve. Inicial-
mente, la fecha prevista para 
comenzar a cotizar en Bolsa 
se sitúa entre las dos primeras
semanas de noviembre.

Reparto de capital 
El Gobierno va a vender el
49% del capital de Aena y 
mantendrá el 51% restante.
Se trata, por  tanto, de una pri-
vatización parcial.

«Hay que tener en cuenta 
que el Ejecutivo seguirá sien-
do el máximo propietario y 
puede tener intereses. Es un 
aspecto que debe tenerse en 
cuenta a la hora de invertir en 
esta compañía», explica Car-
los Fernández, analista de 
XTB.

El porcentaje del que se
desprende el 

El Estado quiere vender el 49% del 
capital de la compañía, y parte cotizará 
en el mercado. Se trata de la primera 
privatización desde la de Iberia, en 2001

EL AEROPUERTO DE MADRID, UNO DE LOS MAYORES DE EUROPA. En el primer semes-
tre de 2014 pasaron por el aeropuerto de la capital 19,53 millones de pasajeros (+3,2%), cifra solo superada por Londres, París, Fráncfort 
y Ámsterdam. La situación comenzó a mejorar el pasado mes de febrero, tras 25 meses consecutivos de caídas interanuales. JORGE PARÍS

SIGUE EN PÁG. 13 >

Primero se chequea el merca-
do, a los inversores, antes de 
decidir los términos definitivos 
de la oferta. Después se regis-
tra el folleto ante el organismo
regulador, que en este caso es 
la CNMV, que tendrá que dar 
el visto bueno. A partir de ahí se 
inicia la venta de acciones, que 
suele durar unas dos semanas,
periodo en el que se conocerá
primero el precio máximo al
que saldrá a cotizar –momen-
to para revocar las órdenes–s , y 
más tarde, el definitivo. El es-
treno se produce días después.

Cómo será el
proceso de la OPV

4.000 millones es el suelo de valoración para Aena.  
El Gobierno espera que se sitúe sobre los 5.000 millones de euros
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Gobierno se re-
partirá entre in-

versores privados y minoristas. 
Las primeras estimaciones del 
mercado establecen un suelo 
en la valoración de la compa-
ñía sobre los 4.000 millones de 
euros; para el Gobierno, sin 
embargo, Aena debe tener un 
precio mínimo de 5.000 mi-
llones. «Lo más importante es 
conocer el precio al que sal-
drá a cotizar, si será atractivo 
o no, pero es cierto que Aena es 
una compañía interesante 
porque ha conseguido entrar 
en beneficios, a pesar de que 
algunos de sus aeropuertos no 
son nada rentables», explica 
Luis Benguerel, analista sénior 
de GPM. 

La capitalización de Aena  
en el mercado podría superar 
los 15.000 millones (sumando 
la valoración que se haga en la 
oferta del gestor de aeropuer-
tos y la deuda financiera), lo 
que significaría que cotizaría 
con un PER (veces que el pre-
cio de la acción contiene el be-
neficio) de 9,6.  

Comparando esta ratio con 
la de sus competidores más di-
rectos que cotizan en Bolsa, 
Fraport (10 veces ) y Aéroports 
de Paris (12 veces), Aena se si-
túa como la más atractiva del 
sector. «Hay que tener presen-
te que Aena, frente al resto de 
competidores, es el líder mun-
dial en gestión de aeropuer-
tos», comenta Susana Felpeto, 
subdirectora de análisis de atl-
Capital. 

La salida a Bolsa de la en-
tidad pública supone un nue-
vo examen para el Gobierno. 
Toda privatización tiene bue-
na parte de apoyo por parte de 
los votantes del partido que en 
ese momento lidera el Ejecu-
tivo y ha diseñado la opera-
ción. Por este motivo, el pri-
mer interesado en que el resul-
tado y la aceptación sea muy 
positiva es el propio Gobierno. 

La fecha elegida para salir a 
Bolsa es la mejor de toda la cri-
sis, aunque en las últimas se-
manas se ha acrecentado la in-
certidumbre. «Es cierto que  
los mercados atraviesan su  
peor momento de todo el ejer-

cicio; está aumentando la 
aversión al riesgo de los inver-
sores, y la crisis del ébola está 
afectando al sector de empre-
sas en las que Aena se encua-
dra», dice Daniel Pingarrón, de 
IG Markets. «Pero creo que la 
colocación puede encontrar 
una gran respuesta por parte 
del mercado», añade. 

Por su parte, Nicolás Ló-
pez, director de análisis de 
MG Valores, destaca la capaci-
dad que tendrá la empresa pa-
ra pagar dividendo. «Los tipos 
de interés estarán bajos du-
rante un tiempo. Tiene un 
perfil defensivo, donde son 
bastante predecibles los in-
gresos, y cierta capacidad de 
expansión», explica. 

La compañía ya ha confir-
mado que destinará el 50% de 
los beneficios anuales conse-
guidos a retribuir a sus accio-
nistas. El Ejecutivo prevé que 
la rentabilidad por dividendo 
de Aena se sitúe entre el 3 y 5%, 
en línea con la de sus compa-
rables. Hay que tener en cuen-
ta que actualmente el tipo de 

interés oficial en Europa se en-
cuentra en mínimo histórico, 
en el 0,15%. El pago se mate-
rializará a partir de 2015. Las 
previsiones son que Aena cie-
rre el presente ejercicio con 
unas ganancias por encima de 
los 600 millones de euros. 

Privatizaciones rentables 
En general, las operaciones 
de venta que han realizado 
los diferentes gobiernos a lo 
largo de la historia han resul-
tado positivas para los inver-
sores particulares. Por ejem-
plo, la subida acumulada en 
Endesa oscila entre el 1.319 
y 47% con respecto a las di-
ferentes fases de privatiza-
ción llevadas a cabo. En Rep-
sol, las ganancias se mueven 
entre el 418 y 52%; en Telefó-
nica, entre el 263 y 80%, 
mientras que en Red Eléctri-
ca e Iberia, las plusvalías ge-
neradas desde sus respecti-
vos estrenos son del 744 y 
256%. 

Aena puede convertirse en 
una candidata futura para en-
trar en el IBEX.

VIENE DE PÁG. 12 >

INVERSIÓN AENA SALE A BOLSA

ANTES DE INVERTIR, 
TENGA EN CUENTA: 

1Información. Se debe 
conocer la compañía y 

cómo va a ser la colocación. 
El documento de la OPV es 
público y se puede consultar 
en la CNMV. Es aconsejable, 
también, seguir las referen-
cias informativas de los 
medios de comunicación.   

2Riesgos. La inversión en 
Bolsa es un riesgo porque 

el capital no está garantizado. 
Hay que valorar la capacidad 
de asumir pérdidas. Es 
igualmente importante saber 
las posibles dificultades que 
puede tener la compañía, que 
se detallan en el folleto.  

3Órdenes. Si decide invertir 
finalmente, pida las 

acciones que quiera, no más. 
A lo largo del proceso de la 
oferta, las condiciones 
pueden cambiar y la empresa 
puede decidir vender más 
títulos a los minoristas que 
los previstos inicialmente.  

4Precios. En el folleto se 
recoge una banda de 

precios que será la referencia 
para fijar la cotización 
definitiva. No es vinculante y 
puede variar. Hasta la 
publicación del valor máximo 
normalmente se pueden 
revocar o anular las órdenes.  

5Tramos. La evolución de 
las peticiones de compra 

en los inversores instituciona-
les, así como particulares, es 
una señal clara de aceptación 
o éxito de la OPV. Si se 
sobresuscriben varias veces, 
quiere decir que hay mucho 
interés comprador.   

6Comisiones. Además del 
importe de inversión, 

deberá sumar las comisiones 
que aplicará la entidad 
financiera. No suele haber 
intereses por la compra en sí 
misma, pero los hay para la 
venta y también de adminis-
tración y depósito.   

7Derechos. Al comprar 
acciones se convierte en 

accionista. Como tal, tendrá 
derecho al pago de dividendos 
si los hubiera, a suscripción 
preferente y a la cuota de 
liquidación. 

Enaire, la compañía estatal 
propietaria del 100% de Aena 
hasta el momento en el que se 
produzca la salida a Bolsa, 
cuando pasará a tener el 51%, 
gestiona en España 46 aero-
puertos y 2 helipuertos, y tam-
bién de forma directa o indi-
recta, otros 15 repartidos por 
todo el mundo. 

Como negocio, Aena está 
clasificada en el sector de la 
industria de aviación. La 
compañía se fundó en 1990 
y tiene su sede central en Ma-
drid. Su actividad se divide en 
dos áreas principales: la ges-
tión y explotación de los aero-
puertos y el control aéreo. 

Su posición en el mundo 
es significativa, ya que ocupa 
el primer puesto en el ranking  
en tráfico de pasajeros, con  
187 millones al cierre de 2013, 
a pesar de que fue un año con 
un resultado un 3,5% inferior. 

Los aeropuertos con ma-
yor actividad son los turísticos 
(Palma de Mallorca, Málaga, 
Alicante, Gran Canaria, Tene-
rife Sur, Ibiza, Lanzarote, Va-

lencia, Fuerteventura, Gero-
na, Menorca, Reus, La Palma 
y Almería), que generan más 
de la mitad de los pasajeros. 

A nivel nacional, sus prin-
cipales centros de actividad 
son Madrid-Barajas; El Prat 
y Palma de Mallorca. 

Aena saldrá a Bolsa con un 
balance financiero saneado. 
En el último ejercicio consi-
guió pasar de unas pérdidas 
anuales de 69 millones regis-
tradas en 2012, a un beneficio 
de 714,9 millones tras el di-
seño de un plan estratégico 
que incluye una importante 
reducción de los gastos ordi-
narios, como los de plantilla. 

En 2014 las cuentas conti-
núan por el mismo camino y 
hasta junio el resultado ha si-
do un 120% superior. 

En cuanto a sus planes de 
expansión, Victoria Torre, res-
ponsable de análisis de Sel-
fBank, destaca que «hay inten-
ciones por parte de Aena de 
salir al exterior. Además de 
contar, por ejemplo, con una 
participación en el aeropuer-
to de Luton [Londres]». Por 
otro lado, destaca el hecho de 
que la dirección de la empresa 
haya viajado junto con el Go-
bierno para ofrecerse a formar 
parte del ambicioso proyecto 
de construcción del aeropuer-
to de México D. F.

Luis Benguerel 
Analista sénior de 
inversiones y mercados  
de GPM

«Es una empresa 
con beneficios,  
a pesar de que 
algunos 
negocios no  
son rentables»

Daniel Pingarrón 
Estratega de mercados 
en IG Markets 

«Es una OPV 
estratégica para 
el Gobierno y 
puede tener una 
gran respuesta 
en el mercado»

Carlos Fernández  
Analista de XTB

«El Gobierno 
tendrá el control 
de Aena y puede 
haber intereses. 
Hay que tenerlo 
en cuenta»

Susana Felpeto 
Subdirectora de análisis 
de atlCapital

«Si el precio es 
aceptable, sería 
una compañía 
interesante 
para tenerla 
en cartera»

Nicolás López 
Director de análisis 
de MG Valores

«Una compañía 
defensiva con 
capacidad de 
crecimiento, lo 
haría bien en un 
entorno normal»

¿MERECE LA PENA INVERTIR EN AENA? 
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Un negocio apoyado en  
el tráfico de pasajeros y 
unas cuentas saneadas

88,4  
Millones de pasajeros hasta junio. 

11.468 
personas en plantilla en 2013. 
46 
aeropuertos y dos helipuertos en 
la red española.
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Gobierno se re-
partirá entre in-

versores privados y minoristas.
Las primeras estimaciones del 
mercado establecen un suelo
en la valoración de la compa-
ñía sobre los 4.000 millones de
euros; para el Gobierno, sin
embargo, Aena debe tener un 
precio mínimo de 5.000 mi-
llones. «Lo más importante es 
conocer el precio al que sal-
drá a cotizar, si será atractivo 
o no, pero es cierto que Aena es 
una compañía interesante 
porque ha conseguido entrar 
en beneficios, a pesar de que
algunos de sus aeropuertos no
son nada rentables», explica
Luis Benguerel, analista sénior 
de GPM. 

La capitalización de Aena 
en el mercado podría superar 
los 15.000 millones (sumando
la valoración que se haga en la 
oferta del gestor de aeropuer-
tos y la deuda financiera), lo
que significaría que cotizaría 
con un PER (veces que el pre-
cio de la acción contiene el be-
neficio) de 9,6.  

Comparando esta ratio con 
la de sus competidores más di-
rectos que cotizan en Bolsa,
Fraport (10 veces ) y Aéroports
de Paris (12 veces), Aena se si-
túa como la más atractiva del 
sector. «Hay que tener presen-
te que Aena, frente al resto de
competidores, es el líder mun-
dial en gestión de aeropuer-
tos», comenta Susana Felpeto,
subdirectora de análisis de atl-
Capital.

La salida a Bolsa de la en-
tidad pública supone un nue-
vo examen para el Gobierno.
Toda privatización tiene bue-
na parte de apoyo por parte de
los votantes del partido que en 
ese momento lidera el Ejecu-
tivo y ha diseñado la opera-
ción. Por este motivo, el pri-
mer interesado en que el resul-
tado y la aceptación sea muy 
positiva es el propio Gobierno. 

La fecha elegida para salir a 
Bolsa es la mejor de toda la cri-
sis, aunque en las últimas se-
manas se ha acrecentado la in-
certidumbre. «Es cierto que 
los mercados atraviesan su 
peor momento de todo el ejer-

cicio; está aumentando la
aversión al riesgo de los inver-
sores, y la crisis del ébola está 
afectando al sector de empre-
sas en las que Aena se encua-
dra», dice Daniel Pingarrón, de 
IG Markets. «Pero creo que la 
colocación puede encontrar 
una gran respuesta por parte 
del mercado», añade. 

Por su parte, Nicolás Ló-
pez, director de análisis de
MG Valores, destaca la capaci-
dad que tendrá la empresa pa-
ra pagar dividendo. «Los tipos
de interés estarán bajos du-
rante un tiempo. Tiene un 
perfil defensivo, donde son
bastante predecibles los in-
gresos, y cierta capacidad de 
expansión», explica.

La compañía ya ha confir-
mado que destinará el 50% de
los beneficios anuales conse-
guidos a retribuir a sus accio-
nistas. El Ejecutivo prevé que 
la rentabilidad por dividendo
de Aena se sitúe entre el 3 y 5%, 
en línea con la de sus compa-
rables. Hay que tener en cuen-
ta que actualmente el tipo de 

interés oficial en Europa se en-
cuentra en mínimo histórico,
en el 0,15%. El pago se mate-
rializará a partir de 2015. Las 
previsiones son que Aena cie-
rre el presente ejercicio con
unas ganancias por encima de 
los 600 millones de euros.

Privatizaciones rentables
En general, las operaciones
de venta que han realizado
los diferentes gobiernos a lo 
largo de la historia han resul-
tado positivas para los inver-
sores particulares. Por ejem-
plo, la subida acumulada en
Endesa oscila entre el 1.319 
y 47% con respecto a las di-
ferentes fases de privatiza-
ción llevadas a cabo. En Rep-
sol, las ganancias se mueven 
entre el 418 y 52%; en Telefó-
nica, entre el 263 y 80%,
mientras que en Red Eléctri-
ca e Iberia, las plusvalías ge-
neradas desde sus respecti-
vos estrenos son del 744 y
256%. 

Aena puede convertirse en 
una candidata futura para en-
trar en el IBEX.

VIENE DE PÁG. 12 >

INVERSIÓN AENA SALE A BOLSA

ANTES DE INVERTIR, 
TENGA EN CUENTA:

1Información. Se debe
conocer la compañía y

cómo va a ser la colocación.
El documento de la OPV es 
público y se puede consultar
en la CNMV. Es aconsejable,
también, seguir las referen-
cias informativas de los 
medios de comunicación. 

2Riesgos. La inversión en .
Bolsa es un riesgo porque

el capital no está garantizado.
Hay que valorar la capacidad 
de asumir pérdidas. Es
igualmente importante saber 
las posibles dificultades que
puede tener la compañía, que 
se detallan en el folleto.

3Órdenes. Si decide invertir 
finalmente, pida las

acciones que quiera, no más. 
A lo largo del proceso de la 
oferta, las condiciones 
pueden cambiar y la empresa 
puede decidir vender más 
títulos a los minoristas que
los previstos inicialmente.

4Precios. En el folleto se 
recoge una banda de 

precios que será la referencia 
para fijar la cotización 
definitiva. No es vinculante y
puede variar. Hasta la
publicación del valor máximo
normalmente se pueden 
revocar o anular las órdenes.

5Tramos. La evolución de 
las peticiones de compra 

en los inversores instituciona-
les, así como particulares, es 
una señal clara de aceptación
o éxito de la OPV. Si se 
sobresuscriben varias veces,
quiere decir que hay mucho 
interés comprador.   

6Comisiones. Además del 
importe de inversión, 

deberá sumar las comisiones 
que aplicará la entidad 
financiera. No suele haber 
intereses por la compra en sí 
misma, pero los hay para la
venta y también de adminis-
tración y depósito.

7Derechos. Al comprar 
acciones se convierte en 

accionista. Como tal, tendrá 
derecho al pago de dividendos 
si los hubiera, a suscripción
preferente y a la cuota de 
liquidación.

Enaire, la compañía estatal 
propietaria del 100% de Aena
hasta el momento en el que se
produzca la salida a Bolsa,
cuando pasará a tener el 51%,
gestiona en España 46 aero-
puertos y 2 helipuertos, y tam-
bién de forma directa o indi-
recta, otros 15 repartidos por 
todo el mundo.

Como negocio, Aena está 
clasificada en el sector de la 
industria de aviación. La 
compañía se fundó en 1990
y tiene su sede central en Ma-
drid. Su actividad se divide en 
dos áreas principales: la ges-
tión y explotación de los aero-
puertos y el control aéreo.

Su posición en el mundo 
es significativa, ya que ocupa 
el primer puesto en el rankingg
en tráfico de pasajeros, con 
187 millones al cierre de 2013,
a pesar de que fue un año con 
un resultado un 3,5% inferior.

Los aeropuertos con ma-
yor actividad son los turísticos 
(Palma de Mallorca, Málaga,
Alicante, Gran Canaria, Tene-
rife Sur, Ibiza, Lanzarote, Va-

lencia, Fuerteventura, Gero-
na, Menorca, Reus, La Palma 
y Almería), que generan más
de la mitad de los pasajeros.

A nivel nacional, sus prin-
cipales centros de actividad
son Madrid-Barajas; El Prat
y Palma de Mallorca.

Aena saldrá a Bolsa con un 
balance financiero saneado. 
En el último ejercicio consi-
guió pasar de unas pérdidas
anuales de 69 millones regis-
tradas en 2012, a un beneficio 
de 714,9 millones tras el di-
seño de un plan estratégico
que incluye una importante
reducción de los gastos ordi-
narios, como los de plantilla.

En 2014 las cuentas conti-
núan por el mismo camino y 
hasta junio el resultado ha si-
do un 120% superior.

En cuanto a sus planes de
expansión, Victoria Torre, res-
ponsable de análisis de Sel-
fBank, destaca que «hay inten-
ciones por parte de Aena de
salir al exterior. Además de 
contar, por ejemplo, con una 
participación en el aeropuer-
to de Luton [Londres]». Por
otro lado, destaca el hecho de 
que la dirección de la empresa 
haya viajado junto con el Go-
bierno para ofrecerse a formar 
parte del ambicioso proyecto
de construcción del aeropuer-
to de México D. F.FF

Luis Benguerel
Analista sénior de
inversiones y mercados 
de GPM

«Es una empresa 
con beneficios,  
a pesar de que
algunos 
negocios no  
son rentables»

Daniel Pingarrón
Estratega de mercados 
en IG Markets 

«Es una OPV 
estratégica para 
el Gobierno y
puede tener una 
gran respuesta 
en el mercado»

Carlos Fernández 
Analista de XTB

«El Gobierno
tendrá el control 
de Aena y puede 
haber intereses.
Hay que tenerlo 
en cuenta»

Susana Felpeto
Subdirectora de análisis 
de atlCapital

«Si el precio es
aceptable, sería 
una compañía 
interesante 
para tenerla 
en cartera»

Nicolás López
Director de análisis
de MG Valores

«Una compañía 
defensiva con
capacidad de 
crecimiento, lo
haría bien en un 
entorno normal»

¿MERECE LA PENA INVERTIR EN AENA? 
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Un negocio apoyado en 
el tráfico de pasajeros y 
unas cuentas saneadas

88,4 
Millones de pasajeros hasta junio. 

11.468
personas en plantilla en 2013.

46
aeropuertos y dos helipuertos en
la red española.
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FISCALIDAD
            

Impuestos y tributos

JUAN FERRARI 

La brutal caída de la activi-
dad inmobiliaria, hasta su 

casi desaparición, ha supues-
to para los ayuntamientos  
una dura merma de sus ingre-
sos procedentes de los im-
puestos municipales. Algu-
nos tributos estrechamente 
ligados al ladrillo, como el im-
puesto sobre el valor de los te-
rrenos o el de construcciones, 
instalaciones y obras que in-
gresan en función de la ac-
tividad constructora, han per-
dido el poder recaudatorio 
que ostentaron en los años 
del boom. El último aportará 
en 2014 una tercera parte de 
lo que recaudaba en 2007. 

Debido a este fuerte des-
censo, el impuesto de bienes 
inmuebles (IBI), que se cobra 
a los propietarios de casas, 
fincas rústicas o cualquier 
edificio industrial o comer-
cial, se ha erigido como la es-
trella absoluta del firmamen-
to impositivo local, hasta aca-
parar entre un 20% y un 25% 
de los ingresos de la mayoría 
de ayuntamientos. 

El de Madrid ha empeza-
do a pasar el cobro de este tri-
buto desde el 1 de octubre. Sin 
embargo, los plazos varían en 
cada ayuntamiento, pues la ley 

Los ediles quieren cambiar el IBI 
Piden a Hacienda una fórmula para que la actualización del impuesto sea anual, en vez 
de cada cinco años. Ajustaría el valor fiscal de los inmuebles a la realidad del mercado

Construcción de viviendas. Los ayuntamientos reciben una parte de sus ingresos fiscales por la actividad inmobiliaria ejecutada en su término municipal. ARCHIVO

Recogida de basuras por operarios de Madrid. JORGE PARÍS

cuánto sube el valor fiscal de 
los inmuebles por los que tri-
butarán los dueños a sus res-
pectivos ayuntamientos.  

Y suele hacerlo cada cin-
co años. El problema surge en 
el cuánto, pues al tener perio-
dos tan dilatados, las subidas 
pueden incluso doblar el va-
lor anterior, lo que supondría 
duplicar el recibo del IBI, algo 
notablemente impopular.  

Para evitar el descontento 
social, los ayuntamientos tie-
nen la potestad de diferir la 
subida a lo largo de diez años 
o modificar el gravamen que 
aplican a ese valor catastral. 
Porque la ley estatal deja en 
manos de cada ayuntamien-
to el tipo que cobrará a los in-
muebles de su término muni-
cipal. Eso sí, dentro de un 
abanico que va del 0,4% al 

1,1% para las viviendas. Co-
mo muestra, Málaga aplica 
un 0,451% (casi el mínimo) y 
Valencia el 0,974% (lo bajará 
el próximo año). 

Cada año 
Para evitarse el problema de 
afrontar fuertes subidas ca-
da cinco años, muchos edi-
les han empezado a solicitar a 
Hacienda que el Catastro ge-
nere una fórmula que supon-
ga una actualización anual de 
los inmuebles, lo que ajusta-
ría el valor fiscal a la realidad 
del mercado. En la práctica 
supondría aumentar el valor 
catastral, ostensiblemente in-
ferior al valor de compraven-
ta de los pisos, por mucho 
que hayan caído los precios 
con la crisis. 

Esta propuesta se recoge 
en una ponencia de un comi-
té de expertos, encabezados 
por el fiscalista Javier Martín, 
organizada por el Ayunta-
miento de Málaga. Sin em-
bargo, no todos los expertos 
están de acuerdo. Javier Suá-
rez Pandiello, catedrático de 
Hacienda de la Universidad 
de Oviedo y uno de los mayo-
res expertos en financiación 
local, considera que es me-
jor ajustarse al Catastro en vez 
de crear un nuevo sistema de 
cuantificación. 

Sin embargo, la ponencia 
del Ayuntamiento de Málaga 
no aspira a cambiar la ley pa-
ra crear una nueva fórmula. 
Se limita a pedir a Hacienda 
que actualice los valores ca-
tastrales con más frecuencia. 
De hecho, el Catastro ya está 
trabajando en esta línea pa-
ra tenerlo listo en 2016.

 

20% 
de los ingresos municipales 

los genera el impuesto de bienes 
inmuebles (IBI), de aquí su valor 

para los ayuntamientos

Recaudación 
prevista para 2014 
(millones de euros)

Madrid Barcelona Zaragoza Valencia Sevilla Málaga Córdoba Granada

IMPUESTO DE BIENES INMUEBLES

1.259,4 591,8 157,2 207,8 201,9 133,1 79 Sin 
desagregar 

en sus 
presup.

Tipo de gravamen 
para residencias 
urbanas (mín. 
0,4% / máx. 1,1%)

0,581 0,750 0,641 0,974 0,722 0,451 0,691 0,673

Periodo voluntario 
del pago

1 de octubre 
a 1 de 
diciembre 

Pagos 
trimestrales 
(el último, 
el 3 de dic.) 

1 de marzo a 
30 de abril 

1 de marzo a 
30 de abril 

1.er smtre: 
20/4 a 30/6 
2.ª smtre.: 
2/9 a 20/11  

1.er pago:  
1/4 a 5/6. 
2.º pago: 
 1/8 a 7/10 

4 de abril  
a 5 junio 

15 de mayo  
a 15 de junio

Fuente: elaboración propia a partir de los presupuestos de los distintos ayuntamientos y la información fiscal recogida en sus webs.

El Ayuntamiento de Madrid 
quiere celebrar 2015, año de 
elecciones municipales, con la 
eliminación de la tasa de ges-
tión de residuos conocida en 
toda España como «la tasa de 
la basura». Es un regalo que su-
pondrá la merma de 133 millo-
nes de euros para las arcas mu-
nicipales de la capital según 
consta en los presupuestos de 
este año. Una gota de agua so-
bre los 4.699 millones que tiene 
proyectado ingresar en 2014.

Madrid prescinde 
de 133 millones

estatal establece libertad a las 
haciendas locales para cobrar 
de la forma que prefieran 
siempre que sea dentro del 
año fiscal (del 1 de enero al 31 
de diciembre). 

Pero el IBI no acaba de 
gustar a los alcaldes, ya que se 
escapa de sus manos. La re-
gulación corresponde, como 
todos los impuestos, al Go-
bierno central, único que 
puede efectuar cambios nor-
mativos. Pero el IBI tiene la 
peculiaridad de que corres-
ponde al Catastro (depen-
diente del Ministerio de Ha-
cienda) decidir cuándo y 
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JUAN FERRARI

La brutal caída de la activi-
dad inmobiliaria, hasta su 

casi desaparición, ha supues-
to para los ayuntamientos 
una dura merma de sus ingre-
sos procedentes de los im-
puestos municipales. Algu-
nos tributos estrechamente
ligados al ladrillo, como el im-
puesto sobre el valor de los te-
rrenos o el de construcciones,
instalaciones y obras que in-
gresan en función de la ac-
tividad constructora, han per-
dido el poder recaudatorio
que ostentaron en los años
del boom. El último aportará 
en 2014 una tercera parte de 
lo que recaudaba en 2007. 

Debido a este fuerte des-
censo, el impuesto de bienes
inmuebles (IBI), que se cobra 
a los propietarios de casas,
fincas rústicas o cualquier
edificio industrial o comer-
cial, se ha erigido como la es-
trella absoluta del firmamen-
to impositivo local, hasta aca-
parar entre un 20% y un 25% 
de los ingresos de la mayoría 
de ayuntamientos.

El de Madrid ha empeza-
do a pasar el cobro de este tri-
buto desde el 1 de octubre. Sin 
embargo, los plazos varían en 
cada ayuntamiento, pues la ley 

Piden a Hacienda una fórmula para que la actualización del impuesto sea anual, en vez 
de cada cinco años. Ajustaría el valor fiscal de los inmuebles a la realidad del mercado

Construcción de viviendas. Los ayuntamientos reciben una parte de sus ingresos fiscales por la actividad inmobiliaria ejecutada en su término municipal.a ARCHIVO

Recogida de basuras por operarios de Madrid. JORGE PARÍS

cuánto sube el valor fiscal de
los inmuebles por los que tri-
butarán los dueños a sus res-
pectivos ayuntamientos. 

Y suele hacerlo cada cin-
co años. El problema surge en 
el cuánto, pues al tener perio-
dos tan dilatados, las subidas
pueden incluso doblar el va-
lor anterior, lo que supondría 
duplicar el recibo del IBI, algo
notablemente impopular.  

Para evitar el descontento
social, los ayuntamientos tie-
nen la potestad de diferir la 
subida a lo largo de diez años
o modificar el gravamen que 
aplican a ese valor catastral.
Porque la ley estatal deja en
manos de cada ayuntamien-
to el tipo que cobrará a los in-
muebles de su término muni-
cipal. Eso sí, dentro de un
abanico que va del 0,4% al

1,1% para las viviendas. Co-
mo muestra, Málaga aplica
un 0,451% (casi el mínimo) y 
Valencia el 0,974% (lo bajará 
el próximo año).

Cada año 
Para evitarse el problema de
afrontar fuertes subidas ca-
da cinco años, muchos edi-
les han empezado a solicitar a 
Hacienda que el Catastro ge-
nere una fórmula que supon-
ga una actualización anual de
los inmuebles, lo que ajusta-
ría el valor fiscal a la realidad 
del mercado. En la práctica
supondría aumentar el valor 
catastral, ostensiblemente in-
ferior al valor de compraven-
ta de los pisos, por mucho
que hayan caído los precios
con la crisis. 

Esta propuesta se recoge
en una ponencia de un comi-
té de expertos, encabezados 
por el fiscalista Javier Martín,
organizada por el Ayunta-
miento de Málaga. Sin em-
bargo, no todos los expertos
están de acuerdo. Javier Suá-
rez Pandiello, catedrático de 
Hacienda de la Universidad 
de Oviedo y uno de los mayo-
res expertos en financiación
local, considera que es me-
jor ajustarse al Catastro en vez 
de crear un nuevo sistema de 
cuantificación.

Sin embargo, la ponencia 
del Ayuntamiento de Málaga 
no aspira a cambiar la ley pa-
ra crear una nueva fórmula. 
Se limita a pedir a Hacienda
que actualice los valores ca-
tastrales con más frecuencia.
De hecho, el Catastro ya está 
trabajando en esta línea pa-
ra tenerlo listo en 2016.

20%
de los ingresos municipales 

los genera el impuesto de bienes
inmuebles (IBI), de aquí su valor 

para los ayuntamientos

Recaudación 
prevista para 2014 
(millones de euros)

GranadaCórdoba Málaga Sevilla Madrid Barcelona Zaragoza Valencia 

IMPUESTO DE BIENES INMUEBLES

1.259,4 591,8 157,2 207,8 201,9 133,1 79 Sin
desagregar 

en sus 
presup.

Tipo de gravamen 
para residencias 
urbanas (mín.
0,4% / máx. 1,1%)

0,581 0,750 0,641 0,974 0,722 0,451 0,691 0,673

Periodo voluntario 
del pago

1 de octubre 
a 1 de 
diciembre 

Pagos 
trimestrales 
(el último,
el 3 de dic.) 

1 de marzo a 
30 de abril 

1 de marzo a 
30 de abril 

1.er smtre:r

20/4 a 30/6 
2.ª smtre.: 
2/9 a 20/11  

1.er pago: r

1/4 a 5/6.
2.º pago:
 1/8 a 7/10 

4 de abril 
a 5 junio 

15 de mayo 
a 15 de junio

Fuente: elaboración propia a partir de los presupuestos de los distintos ayuntamientos y la información fiscal recogida en sus webs.

El Ayuntamiento de Madrid 
quiere celebrar 2015, año de
elecciones municipales, con la
eliminación de la tasa de ges-
tión de residuos conocida en 
toda España como «la tasa de 
la basura». Es un regalo que su-
pondrá la merma de 133 millo-
nes de euros para las arcas mu-
nicipales de la capital según
consta en los presupuestos de 
este año. Una gota de agua so-
bre los 4.699 millones que tiene 
proyectado ingresar en 2014.

Madrid prescinde 
de 133 millones

estatal establece libertad a las
haciendas locales para cobrar 
de la forma que prefieran 
siempre que sea dentro del 
año fiscal (del 1 de enero al 31 
de diciembre).

Pero el IBI no acaba de 
gustar a los alcaldes, ya que se
escapa de sus manos. La re-
gulación corresponde, como 
todos los impuestos, al Go-
bierno central, único que
puede efectuar cambios nor-
mativos. Pero el IBI tiene la 
peculiaridad de que corres-
ponde al Catastro (depen-
diente del Ministerio de Ha-
cienda) decidir cuándo y 



                                                                                                                                                 15                                                                                                                  JUEVES 16 DE OCTUBRE DE 2014

PUBLICIDAD 15
JUEVES 16 DE OCTUBRE DE 2014

PUBLICIDAD



MIBOLSILLO16                          JUEVES 16 DE OCTUBRE DE 2014

te al ahorro, no abriendo las 
ventanas con la calefacción 
encendida, no tapando las 
fuentes de calor con cortinas, 
muebles o similares y cerran-
do los radiadores de las habi-
taciones desocupadas. 

Igualmente, es importan-
te sustituir los electrodomés-
ticos viejos por otros con eti-
queta A (alta eficiencia) y evi-
tar los aparatos que utilicen 
resistencias (estufas, etc.).  

� ALIMENTACIÓN 

Autóctonos. El consumo de 
un alimento nos hace partíci-
pes de una cadena de valor. 
Por lo tanto, conviene conocer 
su lugar de origen y su compo-
sición, y, preferentemente, 
consumir productos autócto-
nos (con menos emisiones de 
CO2 por transporte), frutas y 
hortalizas de temporada, así 
como comparar precios: los 
productos ecológicos muchas 
veces tienen precios similares. 
También es interesante evitar 
el consumo de alimentos pre-
parados o precocinados que 
producen gran cantidad de 
embalajes. 

� AGUA 

Cierra el grifo. El ahorro de 
agua es uno de los factores de 
respeto medioambiental más 
importantes, dada la escasez 
que comienza a evidenciarse 
en el mundo. Por eso, es casi 
de vital importancia seguir los 
consejos que nos ofrecen los 
especialistas al respecto. Reco-
ger el agua de la ducha en un 
cubo hasta que salga caliente 
permite usarla más tarde para 
regar o fregar. También con-
viene cerrar el grifo mientras 
nos enjabonamos o lavamos 
los dientes (o afeitamos). En 
los inodoros podemos instalar 
mecanismos de doble descar-
ga. Y reductores de caudal en 
los grifos de lavabos y cocina 
(con hasta un 40% de ahorro) 
y cabezales de ducha ahorra-
dores. Con medidas como es-
tas, se pueden dejar de consu-
mir hasta 3.000 litros al año 
por persona.  

En las terrazas y los jardines 
es mejor tener plantas autóc-
tonas, regar por la noche y me-
diante el sistema de goteo y 
usar insecticidas y fertilizantes 
naturales. Así se evita la conta-
minación del subsuelo.   

� TRANSPORTES 

Público o compartido. El 
transporte es el responsable de 
una quinta parte de las emisio-
nes de CO2. Para lograr un con-
sumo sostenible de energía, 
lo mejor es utilizar el transpor-
te público y caminar. En cual-
quier caso, en los últimos años 
están surgiendo alternativas 
a los combustibles tradiciona-
les, como el gas natural vehicu-
lar, un combustible eficiente 
y sostenible, que reduce en 
más de un 85% las emisiones 
de óxidos de nitrógeno y en ca-
si un 100% las partículas en 
suspensión. 

� PAPEL Y MADERA 

Menos servilletas. La madera 
es el material menos contami-
nante para muebles, ventanas, 

puertas, suelos, etc., pero debe 
provenir de explotaciones sos-
tenibles. Antes de comprar al-
go de madera, verifica que lle-
va el sello FSC, que garantiza la 
sostenibilidad de los bosques 
de origen.  

Los países del norte debe-
mos frenar, también, el consu-
mo desaforado de pañuelos, 
servilletas y pañales de papel. 
Antes de escribir, dibujar, im-
primir o empaquetar, hay que 
pensar si ese uso es evitable. 
En todo caso, utilice siempre 
que pueda papel reciclado y 
reutilice el ya usado. Piense 
que la producción de papel re-
ciclado también contamina.

Bienestar sostenible CON EL PATROCINIO DE
Alternativas de consumo respetuosas con el medio ambiente... y con el bolsillo

PND 

Nadie pone en duda que la 
energía es imprescindi-

ble, aunque quizá no nos ha-
cemos una idea clara del valor 
de los recursos que permiten 
el estado del bienestar. En los 
países desarrollados, sobre to-
do, debemos ser conscientes 
de la importancia de un con-
sumo sostenible para minimi-
zar su impacto sobre el me-
dio ambiente. 

Como consumidores de 
energía, conviene que tenga-
mos presentes algunas ideas 
básicas que nos pueden ayu-
dar a ser más responsables. 

� ELECTRICIDAD 

‘Stand by’, off. Para consumir 
electricidad de forma respon-
sable conviene tener en cuen-
ta una serie de consejos. El ter-
mostato es importante y de-
be utilizarlo con cuidado y 
adecuadamente. Desconecte 
totalmente los electrodomés-
ticos, los cargadores de móvi-
les, etc., cuando no los utili-
ce, no los deje en stand by. 
Apague también las luces in-
necesarias y sustituya las 
bombillas tradicionales por las 
de bajo consumo. 

En las tareas domésticas es 
posible contribuir eficazmen-

El gas natural vehicular reduce en más de un 85% las emisiones de óxidos de nitrógeno y de partículas, los principales contaminantes. GNF

Responsables al consumir
Los ciudadanos de países desarrollados tenemos que tener cuidado de no 
empeorar las consecuencias medioambientales de nuestro consumismo

Un test para la eficacia
Para aprender cómo 
ser más eficiente, 
analizar el propio 
c o m p o r t a m i e n t o  
energético y descu-
brir técnicas para 
ahorrar en la factura, 
Gas Natural Fenosa 
ha creado una página 
web (www.hogarefi-
ciente.com) en la 
que, a través de un sencillo cuestionario, el interesado puede ana-
lizar y comparar sus hábitos energéticos, a la vez que se le ofre-
cen consejos sobre cómo ahorrar. Con esta herramienta, a la que 
denominan Asesor Energético del Hogar, se puede aprender, tam-
bién, a reducir las emisiones de CO2.

 

85% 
menos de emisiones de óxidos 

de nitrógeno se consigue 
con la utilización del gas 

natural vehicular
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te al ahorro, no abriendo las
ventanas con la calefacción 
encendida, no tapando las
fuentes de calor con cortinas,
muebles o similares y cerran-
do los radiadores de las habi-
taciones desocupadas. 

Igualmente, es importan-
te sustituir los electrodomés-
ticos viejos por otros con eti-
queta A (alta eficiencia) y evi-
tar los aparatos que utilicen
resistencias (estufas, etc.).

� ALIMENTACIÓN�

Autóctonos. El consumo de 
un alimento nos hace partíci-
pes de una cadena de valor.
Por lo tanto, conviene conocer 
su lugar de origen y su compo-
sición, y, preferentemente, 
consumir productos autócto-
nos (con menos emisiones de 
CO2 por transporte), frutas y 
hortalizas de temporada, así 
como comparar precios: los
productos ecológicos muchas 
veces tienen precios similares. 
También es interesante evitar 
el consumo de alimentos pre-
parados o precocinados que 
producen gran cantidad de 
embalajes.

� AGUA �

Cierra el grifo. El ahorro de
agua es uno de los factores de 
respeto medioambiental más 
importantes, dada la escasez
que comienza a evidenciarse 
en el mundo. Por eso, es casi 
de vital importancia seguir los 
consejos que nos ofrecen los
especialistas al respecto. Reco-
ger el agua de la ducha en un 
cubo hasta que salga caliente
permite usarla más tarde para 
regar o fregar. También con-
viene cerrar el grifo mientras
nos enjabonamos o lavamos 
los dientes (o afeitamos). En
los inodoros podemos instalar 
mecanismos de doble descar-
ga. Y reductores de caudal en 
los grifos de lavabos y cocina 
(con hasta un 40% de ahorro) 
y cabezales de ducha ahorra-
dores. Con medidas como es-
tas, se pueden dejar de consu-
mir hasta 3.000 litros al año
por persona.

En las terrazas y los jardines 
es mejor tener plantas autóc-
tonas, regar por la noche y me-
diante el sistema de goteo y 
usar insecticidas y fertilizantes 
naturales. Así se evita la conta-
minación del subsuelo.

� TRANSPORTES�

Público o compartido. El
transporte es el responsable de 
una quinta parte de las emisio-
nes de CO2. Para lograr un con-
sumo sostenible de energía, 
lo mejor es utilizar el transpor-
te público y caminar. En cual-
quier caso, en los últimos años 
están surgiendo alternativas
a los combustibles tradiciona-
les, como el gas natural vehicu-
lar, un combustible eficiente
y sostenible, que reduce en
más de un 85% las emisiones 
de óxidos de nitrógeno y en ca-
si un 100% las partículas en
suspensión. 

� PAPEL Y MADERA�

Menos servilletas. La madera 
es el material menos contami-
nante para muebles, ventanas, 

puertas, suelos, etc., pero debe
provenir de explotaciones sos-
tenibles. Antes de comprar al-
go de madera, verifica que lle-
va el sello FSC, que garantiza la 
sostenibilidad de los bosques
de origen.  

Los países del norte debe-
mos frenar, también, el consu-
mo desaforado de pañuelos,
servilletas y pañales de papel.
Antes de escribir, dibujar, im-
primir o empaquetar, hay que
pensar si ese uso es evitable.
En todo caso, utilice siempre 
que pueda papel reciclado y 
reutilice el ya usado. Piense 
que la producción de papel re-
ciclado también contamina.

BBienestar sostenible CON EL PATROCINIO DE
Alternativas de consumo respetuosas con el medio ambiente... y con el bolsillo

PND

Nadie pone en duda que la 
energía es imprescindi-

ble, aunque quizá no nos ha-
cemos una idea clara del valor 
de los recursos que permiten 
el estado del bienestar. En los
países desarrollados, sobre to-
do, debemos ser conscientes 
de la importancia de un con-
sumo sostenible para minimi-
zar su impacto sobre el me-
dio ambiente. 

Como consumidores de
energía, conviene que tenga-
mos presentes algunas ideas 
básicas que nos pueden ayu-
dar a ser más responsables. 

� ELECTRICIDAD �

‘Stand by’, off. Para consumir 
electricidad de forma respon-
sable conviene tener en cuen-
ta una serie de consejos. El ter-
mostato es importante y de-
be utilizarlo con cuidado y 
adecuadamente. Desconecte
totalmente los electrodomés-
ticos, los cargadores de móvi-
les, etc., cuando no los utili-
ce, no los deje en stand by.
Apague también las luces in-
necesarias y sustituya las 
bombillas tradicionales por las 
de bajo consumo.

En las tareas domésticas es 
posible contribuir eficazmen-

El gas natural vehicular reduce en más de un 85% las emisiones de óxidos de nitrógeno y de partículas, los principales contaminantes. GNF

Responsables al consumirs
Los ciudadanos de países desarrollados tenemos que tener cuidado de no 
empeorar las consecuencias medioambientales de nuestro consumismo

Un test para la eficacia
Para aprender cómo 
ser más eficiente, 
analizar el propio
c o m p o r t a m i e n t o  
energético y descu-
brir técnicas para
ahorrar en la factura,
Gas Natural Fenosa 
ha creado una página 
wweb (www.hogarefi-
ciente.com) en la)
que, a través de un sencillo cuestionario, el interesado puede ana-
lizar y comparar sus hábitos energéticos, a la vez que se le ofre-
cen consejos sobre cómo ahorrar. Con esta herramienta, a la que
denominan Asesor Energético del Hogar, se puede aprender, tam-
bién, a reducir las emisiones de CO2.

85%
menos de emisiones de óxidos 

de nitrógeno se consigue 
con la utilización del gas 

natural vehicular
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El equipo Marussia de Fór-
mula 1 negó ayer que ordena-
ra al piloto francés Jules Bian-
chi, que se encuentra en esta-
do crítico pero estable tras 
sufrir un accidente durante el 
Gran Premio de Japón, «ir 
más rápido para mantener 
detrás a Ericsson» con bande-
ra amarilla: «La transmisión 
de radio deja claro que du-
rante el periodo previo al ac-
cidente el equipo en ningún 
momento instó a Jules a con-
ducir más rápido».

Marussia niega 
que presionara 
a Jules Bianchi  

Murray estará en  
el Valencia Open 
El tenista escocés jugará el 
Valencia Open 500 (del 18 al 
26 de este mes) según confir-
mó ayer Juan Carlos Ferrero, 
director deportivo del torneo. 

EE UU, Brasil y 
Holanda, rivales en  
el Mundial de Pádel 
España se medirá a EE UU, 
Brasil y Holanda en la prime-
ra fase de la categoría mascu-
lina del Campeonato del 
Mundo de Pádel en Palma 
(del 20 al 26 de octubre).

RAÚL RIOJA 
rrioja@20minutos.es / twitter: @raulnash 

20minutos 

El trono europeo se pone de 
nuevo en juego y lo hace con 
Real Madrid y Barcelona como 
dos de los grandes favoritos al 
título. La Euroliga se presenta 
como una competición muy 
abierta y sin un candidato claro 
para hacerse con el reinado del 
Viejo Continente. Y este año 
cuenta con un aliciente extra 
para los equipos españoles: la 
Final Four se disputará en Ma-
drid. Junto a Barça y Madrid (fi-
nalista y derrotado los dos úl-
timos años), hay otros equipos 
que lucharán –y mucho– por 
hacerse con el título.  
CSKA de Moscú. Un podero-
so conjunto que reúne a un 
elenco interminable de estre-
llas: Teodosic, De Colo, Khrya-
pa o Weems componen una de 
las plantillas con más talento 
del panorama europeo. 
Fenerbahçe. Fue la gran decep-

ción la temporada pasada, en la 
que quedó eliminado en el Top 
16 sin pasar siquiera a cuartos 
de final. Ahora llega con una 
plantilla de escándalo. 
Maccabi. El campeón ya sor-
prendió al ganar el año pasado. 
Olympiacos. Lo avalan sus 
triunfos en dos de las tres últi-
mas Euroligas. 

Analodu Efes. Podría sorpren-
der a alguno de los grandes. 
Panathinaikos, Armani Jeans, 
Zalgiris. Descartarlos para la 
disputa de la Final Four sería, de 
entrada, atrevido. 

El baloncesto español 
cuenta este año con cinco 
equipos en la máxima compe-
tición, después de la victoria 
del Valencia Basket en la pa-
sada Eurocup. El objetivo pa-
ra valencianos, Laboral Kutxa y 
Unicaja no es otro que superar 
la primera fase de grupos, y ya 
en el Top 16, soñar con metas 
mayores. 

Valencianos y vascos com-
partirán grupo con Olympia-
cos, Galatasaray, Estrella Roja 
y Neptunas Klaipeda, mientras 
que los malagueños deben su-
perar un grupo con CSKA, 
Maccabi, Alba Berlín, Cedevita 
y Limoges. El Barcelona se me-
dirá a Fenerbahce y Panathinai-
kos, entre otros; y el Madrid es-
tá en el grupo del Anadolu Efes. 

Barcelona y Real Madrid son favoritos para una 
Euroliga en la que hay cinco equipos españoles 

España invade las 
canastas de Europa  

El Valencia se mide hoy al Olym-
piacos, candidato al título, pero 
que llega tras haber prescindido 
del técnico Georgios Bartzokas 
y dirigido por su ayudante Milan 
Tomic. También hoy juega el Uni-
caja con la visita al Cedevita Za-
greb, un rival propicio dirigido por 
Jasmin Repesa, quien entrenó a 
los malagueños. Madrid y Barça 
juegan mañana. (Valencia-Olym-
piacos, 21.00 h, C+D/TV3. Cedevi-
ta Zagreb/Unicaja, 19.00 h, C+D).

El Valencia, contra 
el Olympiacos

CLARO TRIUNFO DEL LABORAL KUTXA 
El Laboral Kutxa arrancó ayer en la Euroliga con un triunfo cla-
ro, pero sin brillo, ante el Klaipeda lituano (88-69), que le sirvió pa-
ra resarcirse de las dos derrotas en la ACB. FOTO: DAVID AGUILAR / EFE



Los jueves, toda la información sobre lo último en videojuegos, con la colaboración de 
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LA HISTORIA 
DE JACK  
‘EL GUAPO’  
La serie se despide de la 
anterior generación de 
consolas con un título 
protagonizado por algu-
nos de los enemigos 
más conocidos (entre 
ellos el robot Claptrap) 
para narrar la historia 
de uno de ellos, Jack el 
Guapo. Ver su evolución 

es lo más atractivo de un 
juego que traslada la ac-
ción a Elpis, la luna de 
Pandora, donde no hay 
oxígeno y la gravedad es 
menor. 2K AUSTRALIA � AC-

CIÓN / ROL � PC, PS3, XBOX 360 

� +18 � � � � 

‘Project Spark’. Una 
herramienta potente y 
gratuita para crear tus 
propios niveles. Puedes 
jugar tanto con los que 
ha creado el estudio 
como con los diseñados 
por otros jugadores.  
El modo Historia es de 
pago. Según vas creando 
y jugando, consigues 
más opciones para crear. 
TEAM DAKOTA�  CREACIÓN � PC, 

XBOX ONE � +12 � � � � �  
 
Chariot. Divertido 
juego indie regado de 
puzles y plataformas, en 
el que debes tirar del 
carro, literalmente. FRIMA 

STUDIO � PLATAFORMAS � PS4, 

XBOX ONE, WII U � +3 � � � �

Otros 
lanzamientos

‘Borderlands: 
The Pre-Sequel’

‘Sherlock Holmes’. 
Con el subtítulo Crimes 
& Punishments llega una 
historia en la que el 
detective más famoso se 
enfrenta a seis misterios 
junto al Dr. Watson. 
Conduce muy bien la 
historia y consigue que 
sientas que tus 
decisiones influyen en la 
resolución de los casos.  
FROGWARES �  AVENTURA 

GRÁFICA � PC, PS3, PS4, XBOX 360, 

XBOX ONE � +16 � � � �

Cita en Ifema. Mañana co-
mienza la segunda edición de 
Madrid Games Week (MGW), 
la feria que pretende colocar 
a España en el calendario eu-
ropeo como punto de cita. 
Las puertas se abrirán en el 
pabellón 8 de Ifema con un 
doble objetivo: superar los 
52.000 visitantes que la or-
ganización afirma estuvieron 
el año pasado y encontrar 

una identidad que le sirva pa-
ra conseguir notoriedad. 

Los organizadores del pro-
grama, Ifema, Aevi (Asocia-
ción Española de Videojue-
gos) y Gamelab (una reputa-
da feria barcelonesa), dejaron 
claro en la presentación que 
seguirá orientada a que el pú-
blico pueda probar los juegos 
que salen en el último trimes-
tre del año –con el atractivo 

añadido este año de la pre-
sencia activa de varios famo-
sos youtubers nacionales–, 
pero también mostraron que 
van a investigar hacia dónde 
puede crecer. Gamelab se en-
carga de potenciar el desarro-
llo español para darle proyec-
ción internacional y de pre-
parar un denso programa de 
conferencias dedicadas al de-
sarrollo local y también a otra 
línea posible de desarrollo, 
los juegos para móviles.  

MGW estará abierta has-
ta el domingo. Ya no quedan 
entradas para el sábado. 

Madrid Games Week 
intenta encontrar hueco

figuritas para coleccionar y, es-
te año, las trampas. 

Puedes convertir tu perso-
naje en el enemigo que esté 
dentro de la trampa activa 
con un botón, y utilizarlo sin 
perder nada de vida durante 
un tiempo limitado.  

Es una idea que 
funciona de manera exce-
lente, aunque la potencia de 
algunos villanos rebaja el ni-
vel de dificultad del juego. 

Trap Team mantiene su 
calidad sin problemas. Inclu-
ye todo lo que se le puede pe-

dir a un videojuego, adap-
tándolo a los chavales que 
ronden los diez años.  

Arenas, juegos de ha-
bilidad, puzles de todo ti-

po, incluso un minijuego 
estilo Tower Defense para 

subir de nivel skylanders y 
mejorar sus atributos (nove-

dad de esta edición). 
Es un gusto ver que 

la franquicia Skyan-
ders sigue respetando la 

inteligencia de los juga-
dores y que demuestra 

que un juego para niños no 
tiene por qué ser siempre 
sencillote y facilón. Esto sí 
que se puede decir que es un 
juego para toda la familia. 

SARA BORONDO   
sborondo@vandal.net / twitter: @vandalonline 

20minutos / Vandal.net 

Poco después de empezar a 
jugar a Trap Team te enfrentas 
a Sheep Creep, una oveja de 
mirada desquiciada armada 
con dos lanzacohetes sobre el 
lomo. Es divertida, pero no 
demasiado poderosa. No tar-
da en caer. El juego te pide que 
pongas una trampa de vida en 
el portal. Al hacerlo tienes to-
da la sensación de que la ove-
ja salta de la pantalla de la te-
levisión a su nueva prisión en 
el portal de juego, desde la que 
te saluda. 

Un portal para atraparlos 
El portal de este año tiene el 
suelo transparente y lo rodea 
un círculo iluminado. Junto al 
portal de aspecto futurista 
hay una prisión más bien 
medieval, con puertas de re-
jas y con un agujero para la 
trampa. Una vez atrapas a un 
enemigo, te hablará.  

La primera vez que esto 
sucede, con Sheep Creep, pa-
rece magia. Es tecnología, pe-
ro logra que el portal (ese tro-
zo de plástico en el que co-
locas las figuritas reales para 
que se conviertan en prota-
gonistas) se convierta más 
que nunca en tu nexo con el 
juego. Tu figurita, con la que 
estás jugando en la pantalla, 
está ahí, y oyes al enemigo 
atrapado. 

La historia cuenta cómo 
Kaos, ese entrañable y patoso 
enemigo, vuelve a liarla al libe-
rar a un grupo de delincuentes 
peligrosos, los Doom Raiders, 
de su prisión. Deberán restau-
rar el orden los skylanders trap 
team, que son capaces de uti-
lizar el mineral traptanio pa-
ra atrapar villanos. Traducido 
a la vida real, esto supone más 

El enemigo se pasa a tu bando 
La popular serie juvenil amplía su magia y mejora la conexión con el jugador

‘Skylanders Trap Team’

Un momento de la presentación de la feria. MADRID GAMES WEEK

Atrápame a ese villano
Hay unos 40 malos que puedes atrapar y controlar, tanto jefeci-
llos como los potentísimos Doom Raiders (no diremos qué su-
cede con Kaos). Primero debes enfrentarte a ellos en el modo His-
toria y atraparlos. Cada trampa puede tener solo un villano en ella, 
de forma que debes elegir cuál llevas cada vez que atrapas a uno 
en la Academia. Es una buena manera de no tener que comprar-
te figuritas de cada enemigo, aunque obliga a comprar 
trampas si quieres tenerlos a todos.

ESTUDIO TOYS FOR BOB / ACTIVISION � GÉNERO AVENTURA � PLATAFORMA PC, PS3, PS4, XBOX 360, XBOX ONE, WII U � PEGI 3 �  VALORACIÓN � � � � �  
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Jorge Zepeda se con-
virtió anoche en el 
primer mexicano 
que gana el Premio 
Planeta, dotado con 
601.000 euros, por 
Milena o el fémur 
más bello del mundo. 
La novela se centra 
en un grupo de anti-
guos compañeros de 
colegio que ocupan 
importantes puestos 
en diversos ámbitos 
de la sociedad y que 
salvan la vida de una 
prostituta croata, víc-
tima de una red dedi-
cada a la trata de per-
sonas. El jurado la 
calificó como «un 
thriller policiaco y 
político al estilo an-
glosajón que traslada 
el conflicto ucrania-
no a Marbella». La fi-
nalista ha sido la pe-
riodista Pilar Eyre, 
por la novela Mi color 
favorito es verte.

Jorge 
Zepeda 
gana  
el Planeta

Las aventuras 
inéditas de 
Spirou, en España  
Spirou se incorporará 
en 2015 al catálogo de 
la editorial Dibbuks, 
que publicará en Espa-
ña a partir de febrero 
todo el material de es-
te personaje belga que 
aún no ha sido editado 
en nuestro país. 

Bono se disculpa 
por difundir su 
álbum en iTune 
El líder de U2 se ha 
disculpado con los 
fans que consideraron 
«maleducado» que la 
banda difundiera su 
último álbum, Songs 
of Innocence, en la 
plataforma gratuita  
iTunes. 

Sabina vuelve a 
agotar entradas 
En apenas una hora  
se agotaron ayer las  
14.000 localidades pa-
ra el segundo concier-
to que Joaquín Sabina 
dará en Madrid el 16 
de diciembre. Las 
14.000 para el día 13 
también volaron.

COVA PARDO 
Twitter:@CovadongaPardo 

20minutos 

Con una calurosa bienvenida 
los reyes de los Países Bajos, 
Guillermo Alejandro y Máxi-
ma, recibieron ayer a Felipe 
VI y Letizia en La Haya. Una vi-
sita marcada por las compara-
ciones entre ambas soberanas.  

� DIEZ SEMEJANZAS 

Edad. Las dos han pasado los 
40, aunque Máxima es ligera-
mente mayor, tiene 43 años y 
Letizia 42. 
Plebeyas. Las dos estaban 
alejadas de la realeza y de la 
aristocracia.  
Profesionales de éxito.Le-
tizia dejó una fulguran-
te carrera como perio-
dista (presentaba los in-
formativos estrella de 
TVE) para casarse con 
Felipe. Máxima trabajaba 
en el Deutche Bank, don-
de llegó a ser vicepresi-
denta de Ventas Institu-
cionales. 
Boda. Las dos se casaron 
por la Iglesia, con vestidos 
de manga larga de gran-
des modistos y con invita-
dos de casas reales de to-
do el mundo. 
Reinas hispanas... A 
ambas las une su lengua 
materna, el castellano. 
Máxima nació en Bue-
nos Aires y habla inglés, 
italiano y cuando se ca-
só con Guillermo Ale-
jandro aprendió el ho-
landés. Letizia cuan-
do se casó con Felipe 
empezó a dar lecciones 
de inglés, un idioma que 
en la actualidad domina 
con cierta soltura. El víncu-
lo de Máxima con España va 
más allá. Fue en una fiesta en 
la Feria de Abril cuando la ar-
gentina conoció al que hoy es 
su marido. 
... por abdicación. Máxima se 
convirtió en reina consorte 
cuando abdicó su suegra, la 
reina Beatriz, en enero de 
2013. Letizia hizo lo propio el 
pasado 19 de junio. 
Amigas. Su pasado en co-
mún, su edad y hablar el mis-
mo idioma las ha convertido 
en amigas. De hecho, hace 
unas semanas se mostraron 
muy cercanas en una confe-
rencia en la ONU en la que 
coincidieron. 
Madres. Máxima tiene tres hi-
jas, y Letizia, dos. Las edades 
de las pequeñas son pareci-

das, aunque la primogénita 
holandesa es algo mayor 
que Leonor. Máxima y Le-
tizia intentan que sus hi-
jas vivan su infancia co-
mo la de cualquier otro 
niño y están volcadas en 
su educación. Máxima 
enseña español a sus hijas 
y Letizia ha apuntado a 
chino a las suyas. 
Apego a sus raíces.  Má-
xima intenta ir cuando 

puede a Argentina, país 
que ha visitado en múlti-

ples ocasiones. Letizia se 
escapa a Asturias siem-
pre que tiene ocasión. 
A la moda. Ambas cui-
dan mucho su imagen 

e intentan seguir las ten-
dencias. 

� DIEZ DIFERENCIAS 

Orígenes. Máxima provie-
ne de una familia de clase 
alta de Buenos Aires con as-
cendencia vasca. Letizia, de 
una familia de clase media 
con raíces asturianas. 
Educación. La reina holan-
desa recibió una exquisita 
educación que abarca cole-
gios bilingües, universidad 
católica y máster. Letizia 
acudió a un colegio público 
y se licenció en la Universi-
dad Complutense. Las hijas 
de Letizia estudian en un 
centro privado (el mismo 
que su padre), mientras que 
las niñas de Máxima lo hacen 
en un centro público. 

Popularidad. Máxima, aun-
que en un principio provocó 
ciertos recelos, ha sabido ga-
narse el cariño de los holande-
ses, y ahora está muy bien va-
lorada. Tanto es así que es el 
miembro más popular de la 
familia real. Letizia, aunque 
gana puntos, aún provoca al-

Letizia y Máxima, duelo de reinas
Los reyes de España visitaron ayer por primera vez Holanda desde la proclamación de Felipe 
VI, en una jornada marcada por  las semejanzas y las diferencias entre ambas soberanas

go de rechazo, y es muy cues-
tionada en ciertos sectores. 
Escándalos. Máxima fue 
muy criticada por el pasado 
político de su padre, un mi-
nistro de la dictadura argen-
tina de Videla, hecho que mo-
tivó que el Parlamento holan-
dés vetara su asistencia a la 
boda, algo que la actual rei-
na aceptó con enorme pena. 
Mucho más light fue el hecho 
de que Letizia estuviera di-
vorciada. No obstante, la fa-
milia de la reina española se 
las tendrá que ver con la Jus-
ticia. El padre, la tía y la abue-
la de Letizia serán juzgados 
por un delito de insolvencia 
punible por eludir el embar-
go sobre una vivienda. 
Controversia. Este verano 
fue muy comentada la com-
pra por parte de Guillermo y 
Máxima de una villa griega 
por 4,5 millones de euros. 
Aunque en un momento se 
dijo que los reyes de España 
podrían hacer en vacaciones 
un largo viaje, finalmente Le-
tizia dio su brazo a torcer y 
permanecieron en la residen-
cia oficial de Marivent. 
Familia. Uno de los momen-
tos más duros para la reina Le-
tizia fue la muerte de su her-
mana pequeña, Erika. Por su 
parte, Máxima, por amor,  tu-
vo que renunciar en parte a 
que sus padres estuvieran en 
Holanda. 
Carácter. En público, Máxi-
ma es afable y simpática. Le-
tizia, mucho más reservada y 
controlada. 
Estilo. Aunque las dos son ru-
bias, la belleza rotunda de 
Máxima choca con la delga-
dez de Letizia. Máxima luce 
un estilo más barroco, marca-
do por los colores llamativos, 
vistosos complementos (som-
breros, importantes joyas) y 
vestidos con volumen. Letizia 
apuesta por los tonos neutros, 
vestidos rectos y escasas joyas. 
Proclamación. La corona-
ción de los Orange estuvo lle-
na de boato. La de los Borbo-
nes fue mucho más austera. 
Actividades. Cada una marca 
su agenda propia. Máxima 
está centrada en asuntos po-
líticos. Letizia en asuntos so-
ciales.

Letizia 
Sobriedad� En su visita 
Letizia apostó por un 
vestido en doble crepé 
carmesí con bordados de 
inspiración oriental. 

Máxima 
Barroquismo � Máxima se 
decantó por una chaqueta 
con peplum, pamela  
y maxicollar de inspiración 
punk. 

G
TR

ES

letizia  
Entra en nuestra 
web y lee todo 
sobre la reina en el 
blog El Ropero de 
Letizia. 

20m.es /

El viaje de ayer fue el primero 
de Felipe y Letizia como reyes 
a una monarquía europea. Los 
monarcas españoles visitaron 
las dos Cámaras de los Estados 
Generales y el Senado. Tras es-
te viaje, los reyes de España se-
guirán con visitas a países eu-
ropeos como Bélgica, Luxem-
burgo e Italia. Ya en diciembre 
está previsto que viajen a Ale-
mania. La visita de ayer a Ho-
landa es el sexto viaje oficial al 
extranjero de Felipe y Letizia 
como reyes.

Primer viaje a un 
reino europeo
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HORÓSCOPO POR AMALIA DE VILLENA

Gente

� ARIES Tus palabras 
sirven de consuelo a alguien 
que no anda en su mejor 
momento. Cuidado con 
implicarte en exceso en sus 
problemas. Sé prudente. 

� TAURO Evita discusiones 
inútiles, sobre todo con 
personas a las que no 
conoces demasiado o que 
son clientes o empleados. 

� GÉMINIS Ten cuidado 
con la imagen frívola que 
proyectas, puedes hacer 
pensar a los demás que no 
eres de fiar o que no puedes 
llevar adelante un encargo. 

� CÁNCER No cumplirás 
tus sueños si crees que son 
imposibles, así que empieza 
a ponerte metas pequeñas 
que puedes cumplir rápido. 

� LEO Estarás muy 
resolutivo y enérgico y te 
atreverás a decir lo que 
piensas. Esa seguridad te 
dará puntos favorables. 

� VIRGO Sabes que tienes 
que adquirir algo que 
necesitas para trabajar. Te 
supondrá un gran esfuerzo, 
pero merecerá la pena. 

� LIBRA Quizá no puedas 
acudir a una cita, pero el 
destino va a jugar a tu favor, 
porque al final te ahorrarás 
presenciar una conversa-
ción tensa entre amigos. 

� ESCORPIO Mantente en 
contacto con tus hijos de 
manera discreta, sin dar 
órdenes. Respeta sus 
decisiones, aunque no las 
compartas. 

� SAGITARIO Observa el 
comportamiento de un 
compañero que puede estar 
en tu contra y del que tienes 
que protegerte. Cuidado. 

� CAPRICORNIO Abarcar 
demasiado trabajo es algo 
que te está perjudicando, 
pero es cierto que tienes 
que aprovechar las rachas 
buenas. Organízate mejor. 

� ACUARIO Será una 
jornada feliz porque  
un amigo solucionará un 
asunto de dinero pendiente. 

� PISCIS Estarás muy 
reflexivo, pero verás las 
cosas de otra forma y 
además solucionarás un 
problema legal pendiente.

UNA NIÑA REBELDE  

Quiero hacer una defensa de 
Rocío Carrasco. Los comenta-

rios feos que está haciendo su hija 
en las redes sociales no son de 
recibo, porque Rociíto no es el 
bicho malo que Rocío Flores está 
pintando en su Twitter. «Quien 
mucho se ausenta, pronto deja de 
hacer falta» o «Decidí apartar de mi 
vida lo que no me aportaba» son 
solo algunas de las lindezas que la 
joven, que acaba de cumplir 18 
años, ha dedicado a su madre. Pero 

el más fuerte de todos fue en el que decía: «Mi madre se 
llama Olga», refiriéndose a la mujer de su padre, 
Antonio David Flores, con quien actualmente vive. Para 
una madre leer esto tiene que ser muy doloroso. Sobre 
todo para una madre estricta con su educación que no 
ha hecho más que preocuparse por sus hijos. Todo esto 
hay que pararlo ya o se les puede ir de las manos.

LOS BLOGS DE 
20minutos.es 

Vaya gente

Rosy 
Runrún 

Mark 
Zuckerberg 
SE COMPRA UNA  
ISLA EN HAWÁI  
El cofundador de Face-
book ha adquirido parte 
del terreno de una isla ha-
waiana por 100 millones 
de dólares con el propósi-
to de construir un refugio 
para su familia, según pu-
blicó ayer la revista Forbes. 

Ortega Cano 
RECIBE LA VISITA  
DE SU HIJO MENOR  
José María, el bebé que tu-
vieron hace 20 meses Orte-
ga Cano y Ana María Al-
dón, visitó por primera vez 
a su padre en la cárcel el fin 
de semana pasado. 

Isabel 
Preysler 
ROMPE SU SILENCIO 
CON UNA EXCLUSIVA  
Isabel Preysler ha hablado 
por primera vez de la 
muerte de su marido, Mi-
guel Boyer, en una entre-
vista a ¡Hola! en la que ase-
gura sentirse «tranquila». 

Carlota de 
Mónaco 
SEPARADA DEL 
PADRE DE SU HIJO  
La prensa francesa habla 
ya de rumores de separa-
ción de la pareja, después 
de que Carlota y su hijo 
abandonaran su residen-
cia y regresaran a Mónaco.

Ben Affleck
Su papel en ‘Perdida’, ya en 
la cartelera española, es uno 
de los que mayor lucimiento 
han proporcionado al actor 

BRAND RÍO 
entretenimiento@20minutos.es / twitter: @20m 

20minutos 

Perdida, la última película de 
David Fincher (El Club de la 
Lucha, Se7en...), nos lleva 
hasta una pequeña localidad 
ficticia a orillas del Misisipi 
en la que residen Nick y Amy, 
un matrimonio ejemplar y 
cool que atraviesa sus horas 
bajas. Ben Affleck interpreta 
el papel del marido y confie-
sa sentirse muy orgulloso del 
resultado.  
¿Qué le llevó a participar en es-
te filme?  
El trabajo de Fincher me pa-
rece perfecto y meticuloso, 
como un reloj suizo. Antes de 
rodar las tres películas que 
he dirigido en mi carrera, 
siempre he vuelto a ver 
Se7en: cada vez que veo ese 
filme me pregunto, «¿qué ti-
po de director hace una pelí-
cula como esta?».  
Deja a un lado su faceta de di-
rector y vuelve como actor en 
un filme que está arrasando.  
Como artista, ya sea actuan-
do o dirigiendo, siempre tra-
to de rodearme de gente de 
mucho talento. Confieso 
que me siento orgulloso del 
resultado.  
¿Trabajando como actor con 
grandes directores, se aprende 
a ser director?  
Sí, eso es lo que he hecho con 

Perdida. Tener la oportuni-
dad de ponerme a las órdenes 
de alguien a quien admiro ha 
sido absolutamente maravi-
lloso, una verdadera expe-
riencia de aprendizaje. Lo he 
disfrutado muchísimo y por 
eso lo volvería a hacer una y 
otra vez.   
Pero dicen las malas lenguas 
que Fincher no es fácil... 
A pesar de toda esa reputa-
ción, es un tipo divertido, 
sencillo y encantador. No so-
lo es un demonio, sino tam-
bién un hombre amable, in-
teligente y dulce.  
Comparte protagonismo en 
Perdida con Rosamund Pike (El 
mundo según Barney). Háble-
nos de su relación con ella du-
rante el rodaje...  

Ros es una actriz con la que es 
muy fácil trabajar. Entre no-
sotros se creó un gran enten-
dimiento y eso era precisa-
mente lo que requería el 
guion, porque plantea cues-
tiones muy difíciles sobre las 
relaciones de pareja, sobre 

BIOA sus 42 años ya ha ganado dos Oscar: como mejor 
guion en 1997 por El indomable Will Hunting y como me-

jor película en 2012 por Argo. Está casado con Jennifer Garner.

G
TR

ES

«Si no fuera 
capaz de ser feliz 
con lo que tengo, 
sería un idiota»

esas cosas de las que nadie 
quiere hablar. Queríamos 
mostrar la fealdad que existe 
en la intimidad de la pareja, 
de puertas hacia dentro.  
¿Había leído la novela de Gi-
llian Flynn en la que se basa la 
película?  
Sí, después de leer el guion, 
porque quisimos que no se 
perdiera la identidad de la no-
vela de Gillian con su mira-
da oscura del matrimonio, 
pero con el toque subversivo 
de Fincher.   
¿Qué le consuela cuando al-
guien le critica como actor?  
Jajaja... ¡No sé cómo imaginas 
mi vida, pero no soy de los que 
se quedan llorando por las es-
quinas! Como actor o como 
director me considero un pri-
vilegiado y si no fuera capaz de 
ser feliz con todo lo que tengo, 
sería un idiota. Mi futuro a la 
larga pinta muy bien.  

Ha pasado mucho tiempo des-
de que ganó el Oscar junto a 
Matt Damon por el guion de  
El indomable Will Hunting. 
¿Qué ha aprendido de la indus-
tria del entretenimiento duran-
te estos años?   
No te creas que he aprendi-
do tanto. Ahora tengo más 
arrugas, pero dejando eso a 
un lado, lo único que real-
mente importa es ser fiel a tus 
principios. Trato de elegir 
bien lo que hago y, sobre to-
do, me rodeo de un gran 
equipo. Lo que se ve reflejado 
en la pantalla es el trabajo de 
todos. Nada de lo que ves es 
mentira.

«No he aprendido 
tanto en estos  
17 años. Solo 
trato de elegir 
bien lo que hago»  

«Antes de rodar 
mis tres películas 
como director, 
volví a ver ‘Se7en’. 
Me parece un 
filme perfecto»

Información para 
jóvenes desde un 
punto de vista 
diferente

Interpretará al nuevo ene-
migo de Jack Sparrow. Javier 
Bardem podría sumarse al 
reparto de Piratas del Caribe. 
Según la información que 
publicó ayer The Wrap, el os-
carizado actor español se en-
cuentra en negociaciones 
con Disney para hacerse con 
el papel del villano de la 
quinta entrega de la franqui-
cia millonaria; una noticia 
que ha pillado por sorpresa a 
la mayoría, ya que los rumo-

res de las últimas semanas 
señalaban al intérprete 
Christoph Waltz como el 
nuevo malo de la trama. 

De hacerse finalmente 
con el papel, Bardem sería  
el encargado de dar vida al 
capitán Brand, el malvado 
pirata y nuevo enemigo del 
carismático Jack Sparrow 
(Johnny Depp), protagonis-
ta de las cuatro primeras en-
tregas. La nueva cinta de 
aventuras, Piratas del Cari-

be: Dead Men Tell No Tales, 
que tiene previsto llegar a las 
salas de cine en 2017, esta-
rá dirigida por los noruegos 
Joachim Ronning y Espen 
Sandberg, los directores de 
Kon-Tiki (2012), cinta que 
fue candidata al Oscar a la 
mejor película de habla no 
inglesa. 

La saga de Piratas del Ca-
ribe, uno de los buques in-
signia de Disney, ha conse-
guido recaudar un total de 
3.700 millones de dólares 
(unos 2.900 millones de eu-
ros) en los cines. La última 
de ellas, con la española Pe-
nélope Cruz, superó la ba-
rrera de los 1.000 millones de 
dólares. R. R.

Javier Bardem negocia un 
papel de villano para la 
nueva ‘Piratas del Caribe’

FLASH 
Bertin Osborne apoya 
a Pablo Iglesias � 
Después de su discusión 
televisiva con Beatriz 
Montañez por el líder de 
Podemos, Osborne ha 
dicho que está «de acuerdo 
con Iglesias en casi todo». 

Supersubmarina 
calienta motores � Los 
20 ganadores del concurso 
organizado por Red Bull 
Studio pudieron disfrutar 
ayer en Madrid del último 
ensayo de la banda 
Supersubmarina antes de 
emprender, mañana en 
Ciudad Real, su nueva gira.
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HELENA CELDRÁN 
entretenimiento@20minutos.es / twitter: @20m 

20minutos 

Dueño de un estilo realista que 
coexiste con la ensoñación, 
Alex Colville (1920-2013) pinta-
ba convencido de que los mo-
mentos más cotidianos de la vi-
da tenían un poder mítico. Ad-
mirador confeso de la soledad 
poética de Edward Hopper, las 
obras del artista canadiense pa-
recen estáticas en la forma y sin 
embargo contienen una mi-
crohistoria, ilustran un segun-
do emotivo y a veces tenso en el 
que algo podría cambiar de 
manera irreversible: «No pre-
tendo ser amenazante, pero sí 
pienso que la vida es esencial-
mente peligrosa. Nunca sabe-
mos qué es lo que va a pasar de 
un día a otro». 

La retrospectiva que hasta el 
4 de enero acoge el Museo de 
Bellas Artes de Ontario, en Ca-
nadá, es la más extensa dedica-
da al autor, fallecido hace po-
co más de un año y considera-
do una de las grandes figuras de 

la pintura canadiense. Pero al 
valioso legado artístico se suma 
la importancia de revelar cómo 
su estética ha influido en el tra-
bajo de cineastas y literatos. 

Acompañando al centenar 
de obras que se exhiben –algu-
nas tan poderosas y emblemá-
ticas como Horse and Train 
(Caballo y tren), de 1954, o Tar-
get Pistol and Man (Pistola de ti-

ro y hombre), de 1980– el museo 
explora el poder de Colville en 
directores de cine como Wes 
Anderson, los hermanos Coen 
y Stanley Kubrick, y personali-
dades canadienses como la 
Premio Nobel de Literatura Ali-
ce Munro, el pintor inuit Itee 
Pootoogook, la pintora Mary 
Pratt y la actriz y directora Sarah 
Polley. Todos se acercan de ma-

neras muy diversas al espíritu 
conciso y sin embargo carga-
do de poesía que contienen los 
cuadros del artista. 

«Solo viviendo en un lugar 
pequeño durante mucho tiem-
po uno puede construirse un 
extenso cuerpo de conocimien-
tos complejos y entender lo que 
realmente pasa», declaraba a 
propósito de su vida tranquila.

Una muestra sobre Alex Colville, uno de los grandes pintores de 
Canadá, revela cómo su estética influye en el cine y la literatura

El instante que lo 
puede cambiar todo

El horror de Bergen-Belsen
En 1944, a Colville (entonces soldado) le encargaron documentar con 
dibujos los horrores del campo de concentración de Bergen-Belsen. 
La visión de las pilas de cadáveres en fosas comunes lo marcó de 
por vida. «Uno se sentía mal por no sentirse peor. Ver a una perso-
na muerta es suficientemente malo, pero ver 500 no es 500 veces 
peor», aseguraba. Andrew Hunter, comisario de la exposición, desta-
ca que «es esta perspectiva de la vida y no su método lo que hace 
de Colville un realista. Puedes empezar a no sentir nada».

La 
retrospec-
tiva del 
Museo de 
Bellas Artes de 
Ontario es la 
más extensa 
dedicada al 
autor.  
A. C. FINE ART INC
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Televisión
EL DUELO DEL MARTES 

Gana el cine. Ninguna de 
las series del martes termina 
de convencer: Hermanos 
volvió a ser segundo y Vive 
cantando (Antena 3) se quedó 
en un 12,2% de share.

14,3 14

‘Amanecer rojo’

CINE 
LA SEXTA

‘Hermanos’

SERIE 
TELECINCO

2.455.000 2.110.000

�
  

	

 
 

PROGRAMA 
 
 

GÉNERO 

CADENA 

CUOTA DE 
PANTALLA 

ESPECTADORES

‘Tu cara me suena 
mini’. Daniel Diges y su 
discípulo, José Luis, se meterán 
en la piel de Camilo Sesto en la 
sexta gala de este programa.  
� A las 22.40 h. Antena 3 

‘Águila Roja’. Gonzalo 
recibe la visita de un amigo 
muy especial procedente del 
Nuevo Mundo, que traerá 
consigo numerosas sorpre-
sas. � A las 22.30 h. La 1

HOY, NO TE PIERDAS...

CLARA HERNÁNDEZ 
chernandez@20minutos.es / twitter: @clarittis 

20minutos 

Gran Hermano vuelve a le-
vantar cabeza. Tras registrar 
el pasado 28 de septiembre el 
índice de audiencia más ba-
jo de toda su historia (14,2%), 
el programa ha ido recupe-
rándose hasta superar en la 
última gala su mejor dato de 
la temporada (22,8%), el de 
su estreno. Todo parece indi-
car que los telespectadores 
volverán esta noche (22.00 
horas, Telecinco) a arropar al 
espacio, cuyo punto de infle-
xión coincidió con la entrada 
de una nueva participante en 
la casa de Guadalix, Lucía, y, 
con ella, el comienzo de un 

triángulo amoroso del que 
también forman parte los 
concursantes Omar y Paula. 

Jaime Guerra, productor 
ejecutivo del espacio, admi-
te que lo ocurrido ha dota-
do al producto de un apasio-
nado sabor a «culebrón». Sin 

embargo, niega que ese 
romance a tres bandas 

sea la única razón de 
la remontada del 
programa. «Gran 
Hermano acostum-
bra a obtener bue-

nas audiencias 
el día de su es-
treno. Después, 
sufre bajadas 
hasta que los es-
pectadores se 
encariñan con los 
participantes o 

desarrollan filias y fobias 
contra ellos. Es una constan-
te que se repite en cada edi-
ción», explica. 

Tampoco considera que la 
expulsión de alguno de los 
integrantes de ese rentable 
trío –tanto Omar como Lucía 
están nominados y es proba-
ble que uno de los dos salga 
de la casa esta noche– vaya 
a perjudicar los buenos resul-
tados de las últimas semanas. 
«Hay muchas otras tramas en 
marcha», afirma antes de 
destacar la fuerza de perso-
najes como Shaima, Loli (que 
se enfrenta a las nuevas en-
tregas sin la compañía de su 
hermana) o el acercamiento 
entre Yolanda y Jonathan. 
«Todos los años ocurre algo 
parecido. Destacan una o dos 
personas y al final terminan 
saliendo pronto de la casa 
porque la gente, a los mismos 
que quiere ver, los quiere 
echar. Después, otros toman 
el protagonismo», observa. 

‘GH’ supera su peor bache

El impacto que Gran Hermano 
está obteniendo en Internet es 
uno de los triunfos de esta edi-
ción, la decimoquinta ya. La 
señal 24 horas en directo 
que sirven Mitele.es y la 
aplicación de GH 15 conta-
biliza más de 23,5 millones 
de sesiones. Asimismo, la 
app oficial del concurso ha 
tenido un buen despegue 
con más de un millón de 
descargas. Las redes so-
ciales no se quedan atrás: 
Twitter alberga casi 2,3 
millones de comentarios 
en torno al programa. 

Internet, fan del 
‘ojo que todo lo ve’

Paula y Lucía, 
concursantes de GH y 

rivales por el amor 
de Omar. MEDIASET

Tras marcar su mínimo histórico hace 3 semanas, el ‘reality’ ha ido mejorando 
en las últimas galas las cifras de audiencia hasta superar las de su estreno
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Y ADEMÁS, EN... 

20minutos.es 
/television

‘WATCHMEN’     
LA SEXTA. 22.30 H (+18) 


  

El Comediante, un superhéroe estadounidense, aparece 
muerto. Rorschach, su amigo y compañero de profesión, 
está dispuesto a desenmascarar a quienes están detrás del 
crimen, tras el que se oculta algo muy importante. � Dir.: 

Zack Snyder. � Reparto: Jackie Earle Haley, Jeffrey Dean Morgan, Patrick Wilson.  

EL CINE  


� OBLIGADA 




 EXCELENTE 





 BUENA 




 NORMAL 





 MALA 



� HORRIBLE

‘EL EFECTO MARIPOSA’     
PARAMOUNT CHANNEL. 22.00 H (+18) 


  

Un joven traumatizado por su infancia descubre 
una manera de retroceder en el tiempo. Al ha-
cerlo, comprobará que cualquier cambio en su 
pasado influye en su presente. � Dir.: Eric Bress y J. 

Mackye Gruber. � Reparto: Ashton Kutcher, Amy Smart.

Series, películas, documentales, 
rodajes... Toda la actualidad de 
gente y televisión, al minuto

LA 1 LA 2 ANTENA 3 CUATRO TELE 5 LA SEXTA
006:00  Noticias 24H 
06:30  Telediario matinal 
08:30  Los desayunos 

Inv.: José Manuel 
Barreiro, portavoz 
del PP en el Senado  

10:05  La mañana 
Incluye Amigas  
y conocidas 
Mariló Montero 

14:00  Informativo 
territorial 

14:30  Corazón 
Con Anne 
Igartiburu 

15:00  Telediario 1  
Pilar García Muñiz 
y Sergio Sauca 

16:00  Informativo 
territorial 

16:15  El tiempo 
16:25  T con T 

Toñi Moreno 
19:00  España directo  

Roberto Leal 
20:30  Aquí la Tierra 

Con Jacob Petrus 
21:00  Telediario 2 

Ana Blanco 
y Jesús Álvarez  

22:30  Águila Roja  

02:30  La noche en 24H 
04:20  TVE es música

06:00  TVE es música 
06:30  That’s English 
07:00  Documental 
08:00  TVE English 
08:25  España  

en comunidad 
08:55  Biodiario 
09:00  Pueblo de Dios 
09:30  Aquí hay trabajo 
10:00  La aventura  

del saber 
11:00  Documental 
11:55  Para todos La 2 
13:50  A un paso del cielo 
14:45  Los años del NODO 

16:20  Grandes docum. 
La Amazonia 

18:10  Docufilia 
Impacto final 

19:05  Para todos La 2 
20:15  A un paso del cielo 

Un salto por la vida 
21:10  Docufilia 
22:00  Documental 

Plantas 
23:40  En portada 

La amenaza  
del califato 

00:25  La 2 Noticias 
00:50  Días de cine   
01:50  Conciertos Radio 3 
02:20  Documental 
03:30  TVE es música

06:00  Minutos musicales 
06:15  Las noticias  

de la mañana 
08:55  Espejo público 

Susanna Griso 
12:15  Arguiñano  

en tu cocina 
12:50  La ruleta  

de la suerte 
Jorge Fernández 

14:00  Los Simpson  
15:00  Noticias 1 

Vicente Vallés y 
Lourdes Maldonado 

15:45  Deportes 
16:00  El tiempo 
16:30  Amar es  

para siempre  

18:45  Ahora caigo 
Arturo Valls 

20:00  ¡Boom! 
21:00  Noticias 2 

Sandra Golpe 
y Álvaro Zancajo 

21:30  Deportes 
21:40  La previsión de las 9 
21:45  El hormiguero 

Inv.: El periodista 
Jordi Évole 

22:40  Tu cara me suena 
mini  

02:15  Comprando en casa 
02:45  Minutos musicales

07:00  El zapping  
de surferos 

08:30  El encantador  
de perros 

09:30  El último poli duro  

12:20  Las mañanas  
de Cuatro 
Jesús Cintora 

14:10  Noticias Cuatro 
Marta Fernández 

14:50  El tiempo 
14:55  Deportes Cuatro 

Manu Carreño 
y Manolo Lama 

16:00  Castle 
Vestida para matar 
La vuelta de los 
muertos vivientes 

18:45  Hawái 5.0 
Necesidad mutua 

20:15  Deportes Cuatro 
20:30  Noticias Cuatro 
20:55  El tiempo 
21:00  Todo va bien  
22:30  Castle 

Aquellos 
maravillosos 70 

01:00  Ladrón de guante 
blanco 
Jaque mate 

02:30  Castle 
03:15  Puro Cuatro 
04:00  Shopping

06:30  Informativos  
Telecinco  
Leticia Iglesias  
y Roberto 
Fernández 

12:45  Mujeres y hombres, 
y viceversa 
Emma García  

14:30  Robin Food, atracón 
a mano armada 
Con David de Jorge 

15:00  Informativos  
Telecinco 
David Cantero, 
Isabel Jiménez 

15:35  Deportes 
Con Sara Carbonero 

15:45  El tiempo 
16:00  Sálvame diario 
20:10  Pasapalabra 
21:05  Informativos 

Telecinco 
Pedro Piqueras 

21:35  Deportes 
J. J. Santos 

21:45  El tiempo 
22:00  Gran Hermano 15 

Con Mercedes Milá 
01:45  Gran Hermano 15 

La casa en directo 
02:30  Premier Casino 
05:00  Fusión sonora 
06:25  Zumba HG Edition

06:00  Minutos musicales 
07:30  English House  
07:45  Al rojo vivo (R) 
09:30  Crímenes 

imperfectos 
10:30  Las pruebas  

del crimen 
11:30  Informe criminal 
12:20  Al rojo vivo 

Debate 
y entrevistas 

14:00  laSexta Noticias 1 
Presenta Helena 
Resano 

14:55  Jugones 
Josep Pedrerol 
y Lara Álvarez 

15:30  laSexta Meteo 
15:45  Zapeando 

Frank Blanco 
17:15  Más vale tarde 

Con Mamen 
Mendizábal 

20:00  laSexta Noticias 
Cristina Saavedra 

20:45  laSexta Meteo 
21:00  laSexta Deportes 
21:30  El intermedio 

Con Wyoming y Cía. 
22:30  Cine 

Watchmen  

02:30  Juega con el 8 
04:00  Minutos musicales

23:55 h 

Fabricando 
Made in Spain 
¿Sabían que desde que 
un nogal se planta has-
ta que se pueden co-
mer las nueces pasan 
más de 30 años? ¿O que 
el césped artificial es 
una enorme alfombra 
tejida con polietileno?

15:40 h 

Saber y ganar 
Tres concursantes se 
enfrentan en pruebas 
de conocimientos cul-
turales y agilidad men-
tal. La mayoría de las 
preguntas tienen un ni-
vel medio de dificultad 
y se reparten en seis 
juegos distintos. 

17:30 h 

El secreto de 
Puente Viejo 

María acepta que Gon-
zalo se vaya a Cuba sin 
ella ni la niña. El le dice 
que todo irá bien. Gon-
zalo comparte sus te-
mores con don Ansel-
mo y este le aconseja 
hablar con Francisca.

10:30 h 

Alerta Cobra 
Speed es un grupo de 
rock que causa furor 
entre los jóvenes. Su 
solista sufre un atenta-
do y Jan y Semir tienen 
la misión de proteger-
lo. A la brigada no le re-
sulta fácil encontrar un 
móvil que lo justifique. 

08:55 h 

El programa 
de Ana Rosa 

Magacín que aborda  
la actualidad desde di-
ferentes perspectivas: 
entrevistas, reportajes, 
secciones temáticas y 
tertulias. Predominan  
los temas de calado so-
cial y los sucesos. 

00:00 h 

En el aire 
Andreu Buenafuente 
presenta este espacio 
que repasa los grandes 
temas del día. Una gran 
mesa redonda acoge a 
todo tipo de invitados y 
a colaboradores como 
Berto Romero, Belén 
Cuesta, Bob Pop...

CONTIGO SOMOS YA MÁS DE 1.083.000 LECTORES 
BÚSCALO, LÉELO Y, CUANDO TERMINES,  ¡Pásalo!

CLAN TV  
07:00 Los superminihéroes 
08:55 Las tortugas Ninja 110:40 
La gata Lupe 111:45 Dino Tren 
12:10 No más cuentos de hadas 
13:40 Icarly 114:20 Fanboy y 
Chum Chum 116:15 Dora la ex-
ploradora 117:45 Mia and me 
18:50 Chaplin 220:05 Los pingüi-
nos de Madagascar 220:30 Bob 
Esponja 221:15 Las tortugas Nin-
ja 221:40 Bob Esponja 222:05 Icar-
ly 222:50 Pingüinos de Madagas-
car 223:15 Pac Man 

TELEDEPORTE 
14:30 Directo Tenis WTA Torneo 
Moscú 220:30 Directo Conexión 
Teledeporte   

ANTENA 3 NEOX  
07:00 Neox Kidz 110:00 Equipo 
A 111:30 Arrow 112:30 Aquí no ha 
quien viva 115:25 Dos hombres y 
medio 116:20 Big Bang Theory 
17:45 Cómo conocí a vuestra 
madre 118:50 Modern family 
20:00 Dos hombres y medio 
20:40 Padre de familia 221:10 Los 
Simpson 222:00 Cómo conocí a 
vuestra madre 222:50 Dos chicas 
sin blanca 223:40 Big Bang 
Theory  

ANTENA 3 NOVA  
08:25 Cuando me enamoro 
10:35 El mañana es para siem-
pre 112:20 Corona de lágrimas 
13:00 Rubí 113:55 Cocina con 
Bruno 114:30 Arguiñano en tu co-
cina 116:55 Cuando me enamoro 
18:10 Dame chocolate 220:00 Pa-
sión de gavilanes 221:10 Lo que 
la vida me robó 222:45 Cine: El 
diario de Noa 01:05 Cine: Admi-
radora secreta 

FDF 
08:05 I love TV 008:50 Palomi-
tas 009:45 Friends 110:40 Los Se-
rrano 112:25 Aída 113:45 La que se 
avecina 117:00 LOL 118:00 La no-
che de José Mota 119:20 Came-
ra Café 220:00 Aída 222:45 Cine: 
Astérix y Obélix, al servicio de 
su majestad 01:05 La que se...  

DISNEY CHANNEL  
08:20 La princesa Sofía 008:50 
My little pony 009:15 La casa de 
Mickey Mouse 009:40 Jak y los 
piratas 110:05 Henry, el mons-
truo feliz 110:55 Zou 111:40 El rei-

no de Acuática 112:35 Winx Club 
13:00 Sabrina, secretos de bru-
jas 113:25 Mi perro tiene un blog 
13:50 Jessie 114:20 Lab Rats 
14:50 ANT 115:15 Austin & Ally 
15:50  Littlest Pet Shop 116:20 La 
princesa Sofía 116:45 ¡Yo no he 
sido! 117:15 Jessie 117:35 Minnie 
& You 117:45 Austin & Ally 118:15 
ANT 118:45 Liv y Maddie 119:10 
Jessie 220:10 Violetta 221:10 Cine: 
High School Musical 3: Fin de 
curso 223:15 Spooksville  

BOING  
06:25 El show de Garfield 007:15 
Lazytown 008:25 Hora de aven-
tura 009:15 Johnny Test 009:35 
LazyTown 110:35 El show de 

Garfield 112:00 Geronimo Stilton 
14:00 Monster High 115:20 His-
torias corrientes 116:10 Hora de 
aventuras 117:50 Ninjago Mas-
ters 118:15 Doraemon 220:15 Bar-
bie Life in the Dreamhouse 
20:20 Doraemon 222:00 Histo-
rias corrientes 222:25 Hora de 
aventuras  

DIVINITY  
07:55 El zapping de surferos 
08:00 Betty 009:00 Mujeres y 
hombres y viceversa 110:00 Mi-
llonario busca esposa 111:45 
Mujeres desesperadas 112:30 
Entre fantasmas 117:00 Tú, al 
centro, yo, a las afueras 17:45 
La casa de mis sueños 119:30 
Vender para comprar 221:00 
Gran hermano 15  

ENERGY  
08:15 Frank de la jungla 113:00 
¿Quién da más? 116:00 Calleje-
ros viajeros 116:45 Transportes 
imposibles 118:30 Multazo 119:15 
¿Quién da más? 220:05 Crónicas 
carnívoras 221:15 Sabotaje en la 
cocina 222:30 Viajando con...

OTRAS

Aída,  
en FDF, a las 20:00 h  

*  DATOS OFICIALES DEL 
ESTUDIO GENERAL DE MEDIOS 
(EGM) DE JUNIO DE 2014
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Director Arsenio Escolar. Vicedirectora Virginia 
Pérez Alonso. Subdirectores Jaime Jiménez y 
Josan Contreras. Redactores Jefe David Velasco 
(diseño), Raúl Rodríguez y Pablo Segarra
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